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Forord

Inzrvarende rapport er muligheder og barrierer for udvalgte alternative husdyrproduk-
tioner inden for fgdevarespecialitetsomradet belyst. Til formélet er udviklet en metode
til gennemfyrelse af sammenhzngende undersggelser af produktions- og markedsmessi-
ge forhold samt indtjeningsmuligheder for producenterne.

Rapporten er udarbejdet som et projekt under Landbrugsministeriets forskningsprogram
"Alternativ produktion og produktudvikling i jordbruget”.

Rapporten er udarbejdet af cand. agro. Poul Brwun fra instituttets driftsgkonomiske
afdeling. Seniorforsker Sgren Rude har medvirket ved redigering af rapporten,

En rakke enkeltpersoner, virksomheder og institutioner, som velvilligt har givet op-

lysninger til brug for rapportens udarbejdelse, takkes for et veerdifuldt samarbejde,

Statens Jordbrugsgkonomiske Institut, november 1992,

Arne Larsen
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Sammendrag

Rapportens baggrund og formal

Overskudsproduktion og nye markedsordninger for de traditio-
nelle landbrugsprodukter har gget interessen for supplerende
indtjeningsmuligheder i landbruget, herunder alternative hus-
dyrproduktioner. Alternative produktioner karakteriseres ved
ikke at have stgrre udbredelse i det traditionelle landbrug,

Det viser sig ofte, at landmand og ridgivere ikke har tilstrak-
kelig mulighed for at kunne vurdere alternative produktions-
grenes potentialer, og mange produktioner etableres derfor pi
et usikkert grundlag. I reglen er markeds- og distributionsmu-
lighederne kun undersggt i begraenset omfang, hvorimod de
produktionstekniske muligheder ofte er veldokumenterede.

Det er derfor relevant at overveje, hvordan overordnede tekni-
ske, markedsmassige og pkonomiske muligheder kan afdskkes
og vurderes i en sammenhang og med en ressourceindsats,
som kan forventes ydet under praktiske forhold. I rapporten er
anvendt en metode, der er baseret pi sikaldte screeninger af
produktionstekniske, afs@tningsmassige og gkonomiske for-
hold ud fra let tilgengelige oplysninger (se figur A). Metoden
er benyttet til at undersgge fglgende produktionsgrene: hjorte,
slagtekaniner og ferskvandskrebs, som eksempler pi alternative
husdyrproduktioner indenfor fgdevarespecialitetsomridet.

UDQANQSSITUATION
PRODUKTIONSGREN

L 2 N

PRODUKTIONS-
TEKNIK

SKONOMI

PERSPEKTIVER

Figur A, Metode til screening af alternative husdyrproduktioners poten-
tiale.
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Analysemetoden har vist sig egnet til, med en begrenset res-
sourceindsats, at afdmkke centrale muligheder og barrierer
indenfor de alternative produktionsgrene. Anvendelse af sidan-
ne analyser vil derfor kunne forbedre videngrundlaget i vee-
sentlig omfan‘g, inden der trzffes afggrende, og ofte gkono-
misk vidtgdende, beslutninger om produktion og afsetning.

Generelle forhold for markedet for fadevarespecialiteter

Husdyrproduktionen er generelt prget af specialiseringer og
koncentrationer i ferre og stgrre produktionsenheder med
hovedvagten lagt pd produktion af svinekgd og melk. En
reekke store andelsselskaber dominerer forarbejdning og af-
seetning af de traditionelle husdyrprodukter. Et hgjt kvalitets-
niveau og et hgjt veterinzert stade i bide primzrproduktion og
forarbejdning har skabt gode markeder for sdvel rivarer og
halvfabrikata som hgjtforeedlede feerdigprodukter. Produktions-
systemerne orienteres imidlertid i stigende grad mod husdyr-
velfzerd samt miljg- og ern=zringshensyn. Produkter, der er
produceret under sadanne hensyn, tillegges en s=rlig kvalitet
af visse forbrugergrupper.

Alternative husdyrprodukter foredles typisk af mindre, ofte lo-
kale, organisationer. Eksempelvis er lokale slagtehuse ofte
relativt fleksible og kan derfor tilpasses mindre produktioner,
Produkterne afsattes primeert som specialiteter pd heterogene
markeder, hvor aftagerne nzrer en eller anden form for pre-
ference. Prisen behgver derfor ikke at vzre den afggrende
salgsparameter. De s=rlige kvaliteter (kvalitetsattributter) kan
ofte ikke genkendes fgr kgb (relaterer fx til smag eller hold-
barhed), og i nogle tilfzzlde heller ikke efter kgb (relaterer fx
til produktionsmetode). Med tilstreekkelig profilering kan sé-
danne kvaliteter eventuelt indbringe merpriser, hvis en aftager-
gruppes specielle preferencer sgges imgdekommet. 1 givet fald
skal et produktimage understgttes gennem hele afsztningskee-
den fx via information og valg af distributionsform.

De alternative fgdevareprodukter retter sig primzrt med hjem-
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memarkedet og afsettes typisk gennem direkte distributionska-
naler mellem producent og forbruger eller via specialfgde-
varebutikker. Markedsmulighedeme er imidlertid ofte si be-
grznsede, at produktionsudvidelser wmiddelbart medfgrer af-
sztningsproblemer.

Afsetningsproblememe hanger til dels sammen med @ndringer
1 den generelle afsztningsstruktur pa fgdevaremarkedet. Dag-
ligvaremarkedet domineres af storbutikker, der i stigende grad
overtager specialbutikkernes markeder. Antallet af speciali-
serede fgdevarebutikker faldt siledes med 35 pet. til 2.595
butikker i perioden 1981-1989. Storbutikkerne stiller stgrre
krav til produkterne mht. m®ngder, holdbarhed m.v. Et be-
grenset antal smibutikker forventes dog ogsd i fremtiden at
kunne profilere sig med andre parametre end pris og hurtig
ekspedition. Foodservicesektoren, der bl.a. dekker over stor-
kgkkener i den offentlige forplejning eller i restaurationsbran-
chen, forventes at aftage en stigende del af den samlede fgde-
vareproduktion. Selv om storkgkkenernes efterspprgsel rettes
mod forarbejdede produkter og fardigretter, forventes der
fortsat at vaere et begranset behov for specialitetsrivarer.

Sével produktionsgrundlag som afsatningsvilkar er ofte usikre
for de alternative husdyrproduktioner, Desuden opereres der pi
smi markeder. Landbrugserhvervets grundlzggende produk-
tionsstrategi, hvor omkostningerne sgges nedbragt ved at udby-
de store mengder af ensartet kvalitet, egner sig sdledes ikke
umiddelbart til udvikling af alternative husdyrproduktioner.
Pkonomiske vurderinger af alternative produktionsgrene bgr
derfor, med baggrund i den aktuelle situation, baseres pé bide
produktionstekniske og afsztningsmassige muligheder.

Muligheder for 3 alternative husdyrproduktionsgrene
Hjorte

Siden 1970’erne er der etableret mere end 300 hjortebrug i
Danmark med henblik p4 kgdproduktion. Produktionen er pri-
mert baseret pd didyr og i mindre omfang krondyr. Produk-
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tionen er relativ simpel og stiller beskedne krav til bygninger,
inventar og arbejdskraft. Hegnsinvesteringerne er derimod
tyngende.

Hjortene slagtes, opskeres og forzdles hos lokale slagtermes-
tre, og kodet afszttes primert lokalt via direkte distributions-
kanaler. Hjorteavlerne har imidlertid vanskeligt ved at afsatte
den nuverende produktion pd ca. 100 tons &rligt. Der er en
betydelig konkurrence fra et relativt stort udbud af billigt
jagtvildt. Detailafsztning af dansk opdrettet hjortekgd begran-
ses desuden af svingende kvaliteter og producenternes mangel-
fulde profilering.

Erhvervsmassig hjorteproduktion er ikke rentabel under de nu-
varende forhold. En forbedret indtjening synes iser at fordre
en gget indsats mht. markedsfgring af de specielle kvaliteter,
der knytter sig til hjortekgd fra opdrzt (bla. magert kpd).
Markedspotentialet synes imidlertid ikke at rekke til en deci-
deret mzrkevareforzdling. Herudover har det vist sig, at hjor-
teproducenterne har svzrt ved i fellesskab at opbygge rentable
foredlings- og afsatningsled.

Ud fra den foretagne screening skgnnes de nuvearende, ofte
mindre hjorteproducenter, imidlertid at kunne forbedre indtje-
ningen pi de lokale markeder med begrznsede og enkle mar-
kedsfgringstiltag. Sddanne tiltag kunne understgttes af en over-
ordnet afsetningsorganisation, der garanterer pris- og kvalitets-
kontrollerede specialiteter via et feelles identifikationsmerke.
Herved kunne aftagergruppen formentlig udvides, samtidig
med at foredling og salg stadig sker lokalt. Generelt synes der
dog ikke at vzre basis for stgrre markedsudvidelser.

Slagtekaniner

Kaninkgd indgar som en naturlig del af kgdforbruget i Sydeu-
ropa. I Danmark er forbruget derimod meget lille, selv om ka-
ninkgd ligner fjerkrzkgd i smag og konsistens, er naringsrigt
og fattig p4 umattede fedtstoffer og kolesterol.
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I 1960’erne udgjorde den danske produktion godt 1 mio. kani-
ner arligt. Strukturendringer i primar- og forarbejdningsled
medvirkede til et betydeligt faid i produktionen til knap 30.000
stk. i 1987, primert fra hobby- og racekaninavlere. De sidste
5 4r har produktionen imidlertid veret stigende og udgjorde
godt 100.000 kaniner i 1991,

Det danske forbrug begrenses bade af manglende kendskab til
og aversioner mod kaninkgd. Den europziske eksportefter-
spergsel har derimod veret stigende og forventes fortsat at
veere relativ stor. Desuden synes der at vere et uudnyttet po-
tentiale for udskrne kaninkgdsprodukter pi nogle europaiske
markeder. En dansk opskzringsproduktion vil dog krave et
betydeligt stgrre rivaregrundlag. Esbjerg Kaninslagteri, der er
en af to danske aftagerorganisationer, eksporterer derfor hele
frosne slagtekroppe. Dansk Kaninslagteri ApS., der er aviernes
egen organisation, har satset pd eksport af levende slagtedyr.

Under de nuvzrende produktions- og prisforhold er det gkono-
miske udbytte imidlertid ikke tilfredsstillende. Produktionen,
som den praktiseres idag, er relativ arbejdskrevende, og selv
med en erfaren driftsledeise og intensiv produktionsform synes
mulighederne for rentable danske opdrat at vere begrznsede.
Der synes dog at vere muligheder for effektiviseringer og
omkostningsreduktioner i bAde primarled (stordrift og forbed-
ret kvalitet) og aftagerled (effektiv indsamling og transport
samt forbedret slagtekapacitetsudnyttelse). Med hensyn til
etablering af en rentabel videreforarbejdning (opskzring) synes
det oplagt at vurdere, hvor vidt overskydende kapacitet pi ek-
sisterende slagterier kan udnyttes. Udviklingen i rdvaregrund-
laget har desuden en vasentlig betydning i den henseende.

Ferskvandskrebs

De seneste 5 &r er der etableret et stigende antal krebseopdrat
1 Danmark; enten i nyetablerede vandhuller eller i eksisterende
damme og mergelgrave mm. Opdrztterne har koncentreret sig
om to arter: flodkrebs, der er den oprindelige nordeuropiske
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art, og signalkrebs, der er indfgrt fra Amerika.

Efter etablering er krebseproduktion enkel og meget lidt ar-
bejdskreevende. Der mangler dog generelt viden om bide ef-
fektive driftséystemer og udbytteforhold. De danske produk-
tions- og afsztningsmuligheder prages desuden af en dbenlys
holdningsstrid om, hvilke krebsearter der bgr produceres.

Produktionen af konsumkrebs er stadig yderst begraznset og
overstiger ikke, hvad der kan afswttes lokalt uden egentlige
markedsfgringstiltag. De danske krebs afszttes levende og
egner sig derfor bedst til afsztning gennem korte distributions-
kanaler. P4 baggrund af de forelgbige udbytteresuitater er der
mulighed for at opni en rimelig indtjening, hvis afregnings-
prisen kan holdes pd de ca. 200 kr. pr. kg, som avlerne hidtil
har opndet. Forventede fangststigninger de naste par ir vil for-
mentlig fortsat kunne afszttes lokalt eller til relativt f4 specia-
liserede aftagere. En felles informations- og markedsfgrings-
indsats, der bl.a. henvender sig til restaurationsbranchen og
relevante specialfgdevarebutikker, vil kunne styrke afseetnings-
mulighedeme - og en sidan indsats kan vare ngdvendig, hvis
produktionen udvides vasentligt.

Perspektiver for landbruget

Den generelle analyse af markedet for f@gdevarespecialiteter
indikerer, at der umiddelbart er visse muligheder for alternati-
ve husdyrproduktioner, der lever op til et stigende forbruger-
krav mht. kvalitet, sundhed, miljé og husdyretik.

Ser man pd de enkelte alternative produktionsgrene, indikerer
analyserne, at der ofte vil kunne afsattes begrensede mangder
specialiteter lokalt eller til specielt kgbedygtige nicher, pd
baggrund af selv relativi enkle afsetningstiltag. Det synes
endvidere, omend i begranset udstrekning, at vaere muligt at
udvide eksisterende markeder eller at skabe nye hgjverdimar-
keder pa grundlag af udvidet producentsamarbejde omkring
indsamling, forzdling, markedsfgring og distribution. Specielt
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synes en felles profilering af kvalitetsprodukter pa relevante
markeder at kunne sikre merpriser, ogsi for et stgrre udbud.

For at f4 fokus rettet mod de mest betydende forhold vil det
vere et vesentligt skridt i den rigtige retning, hvis producent-
eller brancheorganisationerne i stgrre omfang patager sig at
afdzkke muligheder og barrierer for relevante produktions-
grene. Den beskrevne "screenings"-metode vil vere et velegnet
redskab til dette formal. Det synes endvidere at vare vasent-
ligt, at der etableres samarbejde med organiserede mellemled,
der kan formidle mangde- og kvalitetsmassige krav fra afszt-
ningsled til producent, og evt. forarbejde rivarerne i henhold
til markedernes gnsker,

Som yderligere hjelp til at afdzekke muligheder, der kan ud-
nyttes til at supplere den enkelte landmands indtjening, samt
hvilke barrierer, der i sd fald m4 overvindes, er der behov for
en udvidet tverfaglig forskning og radgivning. En sidan tver-
gende indsats bgr i en sammenhzng koncentrere sig om nye
produktionstekniske muligheder, afsztmingsmuligheder, pro-
duktudvikling samt organisering af distributions- og markeds-
foringssystemer.



v



- 15 -

1. Fgdevarespecialiteter fra alternative husdyrproduktioner

1.1. Indledning

Der er flere arsager til at interessere sig for alternative husdyrproduktioner. Overskuds-
produktionen af flere af de traditionelle landbrugsprodukter belaster EF’s landbrugsbud-
get, og en tiltagende liberalisering af stgtteordningeme i EF udsatter landmandene for
et stigende indkomstpres. Samtidig synes efterspgrgselsmgnstret i stigende grad at gge
kravene til bade primzrproduktion, forarbejdning og afsztning.

1 denne rapport er alternative produktioner karakteriseret ved ikke at have stgrre udbre-
deise i det traditionelle landbrug. Der har varet vist interesse for mange alternative
husdyrproduktioner, og der findes formentlig stadig nye muligheder. Ofte viser det sig
imidlertid, at mange nye produktionsgrene ikke er noget realistisk alternativ til de
etablerede produktioner, specielt nér afsztingsmulighederne tages med i betragtning.

Situationen er ofte den, at der findes et forholdsvis godt produktionsteknisk grundlag
for en del af de alternative husdyrproduktioner, bl.a. fordi der foregir en vis forsk-
ningsmzssig aktivitet indenfor det produktionstekniske omride. Markedsmulighedere
.0g transaktionsmekanismerne (distributionssystemets opbygning) er imidlertid kun
undersggt i begreenset omfang. Landmend og ridgivere har siledes ikke det forngdne
beslutningsgrundlag, og ofte heller ikke de forngdne forudsztninger til at vurdere de
enkelte produktioners potentiale, og mange nye produktioner etableres derfor pa et
usikkert grundlag. Ideelt set bgr enhver produktion etableres efter overvejelser om bide
producentens forudsztninger og produktionsmuligheder samt markedsforhold, inklugive
mulighederne for indtrengning pi (opbygning af) markeder.

Det er derfor relevant at overveje, hvordan overordnede tekniske, markedsmessige og
pkonomiske muligheder kan afdzkkes og varderes i en sammenhzng, og med en res-
sourceindsats som interessenter (fx brancheorganisationer) kan forventes at yde. En stor
del af de alternative husdyrproduktioner, der umiddelbart er aktuelle, retter sig mod
markedet for fgdevarespecialiteter. P4 den baggrund er der i rapporten udviklet en
metode til en sammenh&ngende undersggelse af det produktions- og markedsmassige
potentiale samt indtjeningsmulighedeme for nogle animalske fadevarespecialiteter.
Analyserne koncentreres om tre udvalgte produktionsgrene: hjorte, ferskvandskrebs og
slagtekaniner. Resultaterne henvender sig til interessenter med tilknytning til husdyr-
produktion og til beslutningstagere med henblik p2 prioritering af eventuelle ressourcer
til forskning og udvikling. I rapporten vurderes mulighederne gennem hele fgdevareka-
den fra landmand til endelig anvendelse.
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1.2. Vurderingsfelt og afgrensning

Hovedparten af landbrugets produktion afszttes som standardvarer uden s®rlige kende-
tegn til forarbejdning eller videresalg pa etablerede markeder. Produkterne anvendes
primert til basisfgdevarer eller forarbejdes til differentierede produkter, der afviger fra
konkurrerende produkter. Selvom de alternative husdyrprodukter kun udgger en lille del
af den samlede husdyrproduktion, er rAvarernes potentielle anvendelsesomrader yderst
varierede, hvad enten de afszttes fra bedriften som bulkvarer eller som differentierede
rivarer.

Rapporten behandler som nzvnt fgdevarespecialiteter fra alternative husdyrproduktic-
ner. Industri- og non-foodprodukter som uld, skind, indvolde m.v. samt alternative an-
vendelser af traditionelle rivarer indgér saledes ikke i analysen. Fpdevarespecialiteter
kendetegnes i denne forbindelse som fgdevarer, der i modsatning til basisfgdemidler
har en serlig veerdi for aftager med hensyn til kvalitet, stgrrelse, udseende, smag, pro-
duktionsforhold og lignende. Analyserne er foretaget indenfor et felt, der afgranses af
husdyrproduktionernes primzrprodukter og deres anvendelse (figur 1.1). Hovedparten
af analyserne er udarbejdet i 1991,

Der er mange muligheder for alternative husdyrproduktioner, og det har ikke, indenfor
rammen af nervarende rapport, vaeret muligt at undersgge dem alle. For at dzkke et
s4 bredt omride som muligt, er der fokuseret pa tre husdyrproduktioner af forskellig
karakter: hjorte (udendgrs kgdproduktion), ferskvandskrebs (akvakultur) samt slagte-
kaniner (indendgrs kgdproduktion).

I forbindelse med opbygningen af et produktionsapparat indenfor den enkelte produk-
tionsgren er der ofte et srligt marked for handel med avlsdyr, hvor priseme er relativt
hgje. Avisdyrsmarkedet mé imidlertid pa leengere sigt forventes at finde et "naturligt”
leje, hvorfor de szrlige afsztningsmuligheder for avlsdyr kun behandles summarisk.

RAVARE *  ANVENDELSE
Ked/mealk - bulk- og standardvarer Basisfgdemidler
- differentieret Convenience Food (nem mad)

Specialiteter {luxusvarer, helsekost, fedtfattigt, husdyre-
tik, okologisk m.v.).

Figur 1.1  Vurderingsfeit for husdyrprodukticner tll konsum.
Kilde: Egen fromstilling.
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Det skal nevnes, at rapporten ikke sigter mod at opstille konkrete markedsfgringsplaner
for de valgte produktionsgrene. Den benyttede metode, der er baseret p4 sammenhzn-
gende screeninger af produktionstekniske, afs@tningsmeassige og gkonomiske forhold,
har til formal at afdekke centrale overordnede muligheder og barrierer med henblik pa
at forbedre videngrundlaget, inden der treffes afggrende, og ofte gkonomisk vidtgden-
de, beslutninger om produktion og afsztning.

Finansieringsmuligheder samt samfundsgkonomiske forhold (fx arbejdspladser i fglge-
industrien og strukturelle forhold) indgar ikke i analysen, og der er heller ikke taget
hensyn til eventuelle finansielle stgtteordninger.

1.3. Indhold

Der indledes i kapitel 2 med en generel beskrivelse af markedsstrukturen for fgdevarer,
og specielt de animalske fgdevarespecialiteters placering. Struktur og udviklingstenden-
ser er skitseret gennem hele fpdevarekzden.

I kapitel 3 omtales nogle generelle forhold, der kan indgé i bide landbrugserhvervets
og den enkelte landmands vurdering af perspektiverne for de alternative produktions-
muligheder. Endvidere behandles nogle forhold omkring bedriftens ressourcemassige
og tekniske produktionsmuligheder, og det er diskuteret, hvorledes landmanden kan
opnd og udnytte konkurrencemessige fordele med henblik p4 at forbedre sin indtjening,

I kapitel 4 preesenteres den anvendte metode: en screening af de produktionstekniske,
afsetningsmzssige og gkonomiske forhold til afdeekning af muligheder og problemer
for udvalgte produktionsgrene. I de efterfglgende kapitler (5-7) er metoden anvendt pi
de tre alternative husdyrproduktionsgrene: hjorte, slagtekaniner og ferskvandskrebs.

Endelig er der i kapitel 8, pi baggrund af de fundne muligheder og barrierer, foretaget
en diskussion af perspektiverne for alternative husdyrproduktioner. Der er desuden fo-
retaget en diskussion af mulighederne for, gennem undersggelser af den foreliggende
type, at lokalisere muligheder og eventuelle flaskehalse pa et tidligt tidspunkt i plan-
legningsprocessen.
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2. Strukturen pa fodevare- og fgdevarespecialitetsmarkedet

1 det fplgende er fpdevaremarkedet be- !
skrevet med henblik pa at vurdere, hvor- | Primsarproduktion
ledes fgdevarespecialiteter fra alternative i
husdyrproduktioner er placeret pd marke- f = |
det, samt hvilke muligheder der umiddel- " Foraedlingsled

bart synes at vare for nye produktioner 0
og produkter, Struktor og udviklingsten- =

denser er skitseret for markedets kom- Afsasiningsled

plekse system af mere eller mindre inte- E’;
grerede sektorer indenfor primazrproduk-
tion, forzedling og afsetning (figur 2.1). j Forbruger

Figur 2.1 Model for fedevarekaeden.

2.1. Primzrsektoren (landbrug)

Dansk landbrug har de sidste 20-30 &r oplevet en stigende specialisering og koncentra-
tion i ferre og stgrre produktionsenheder, samtidig med at effektiviteten og produktivi-
teten er steget. Andre EF-lande har oplevet en tilsvarende udvikling, og produktionen
er gget sa kraftigt, at der er et overskud af landbrugsvarer i EF.

Husdyrproduktionen domineres af kveg og svin. Vardien af svineproduktionen og
melkeproduktionen udgjorde i 1990 henholdsvis 14,9 og 12,2 mia. kr. af den samlede
produktionsveerdi for husdyrprodukter pa 34,8 mia. kr. Lavere malkekvoter og stigende
ydelser pr. ko har imidlertid medfgrt en faldende kvzgbestand, og produktionen af
okse- og kalvekgd er faldet med 11 pct. i perioden 1982-1990 (tabel 2.1). Ammekvaeg
synes dog at have vundet en vis udbredelse, specielt p4 mindre bedrifter og plantebrug.
Bade svine- og kyllingeproduktionen har varet stigende i perioden, og begge produk-
tionsgrene har veeret praget af kraftige specialiseringer og koncentration i ferre, men
betydelig stgrre, besztninger.

Der har veret en tilbagegang i flere af de mindre fjerkreproduktioner, og den faldende
kalkunproduktion skyldes primzrt dirlig afsztning af de traditionelle smd kalkuner. De
senere ar er der derimod skabt grundlag for udvikling af en produktion af store kalku-
net. Specielt Harboe Farm har markedsfgrt kalkunprodukter, der primert konkurrerer
med traditionelle svine- og fjerkreprodukter. Produktionen af fire- og lammekgd har
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TABEL 2.1 Husdyrproduktionens starrelse - milo. kg (Indeks 1982=100).

1982 1986 1990

Naturmaslk 5217,0 5.111,0 (98) 4.742,0 (o)
g 82,6 81,3 {98) 824  {100)
Okse- og kalvekad 246,2 2644  (107) 219,1 (89)
Svineksd 1.033,7 11951  (118) 1.250,8 (122)
Fare- og lammekad 05 0.9 (180) 1,6  (320)
Hestsked 1,4 0,9 (64) 1,0 (71)
Kyllinger 92,3 96,3 (104) 115,7  {125)
Hens 5,1 60 (118) 3,3 (65)
Ender 3,9 39 (100 47  (121)
Gas 0,5 0,2 (40) 0,1 (20)
Kalkuner 35 39  (111) 2,5 71)
Vildt 3,0 3,0

Kad ialt 1387,0 1572,0  (113) 1607,0  (118)

Kilde: Danmarks Statistik.

omend fra et beskedent udgangspunkt taget et kraftigt opsving de senere ar. Derudover
findes en reekke mindre produktionsgrene (duer, hjorte, kaniner, vildtfugle m.m.) med
en begranset produktion, der primzrt foregar p4 hobbybasis.

Akvakulturer, som opdrat af grreder og 41, har efterhinden fiet en betydelig udbredelse
som supplerende landbrugsproduktioner. I 1989/90 var der sdledes 50 indendgrs dleop-
dret i drift med en Arsproduktion pa ca. 500 tons, Johansen, G. (1990). De seneste ir
er der desuden gjort forsgg pi at opbygge rentable produktioner af karper og fersk-
vandskrebs.

Udviklingstendenser

Den stzrke orientering omkring produktion af svinekgd og malk synes at fortsatte
udover den nzrmeste fremtid. Ifglge Institut for Fadevarestudier og Agroindustriel Ud-
vikling - IFAU (1991) ventes landbrugets produktionssystemer endvidere at orientere
sig mod husdyrvelferd samt miljg- og ermneringshensyn. Der ventes en stigende udbre-
delse af certificerede produkter (dvs. dokumentation for s=rlige karakteristika), og pri-
marlandbruget forventes i stigende grad at ville tage del i udviklingen af specialiserede
hgjvetdiprodukter - en udvikling der bl.a. kan baseres pi genetik, bioteknologi og gget
erkendelse af sammenhzngen mellem fodring og slutproduktets karakteristika.

Stryg m.fl. (1991) har, under forudsztning af faldende priser p& landbregsprodukter i
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forbindelse med internationale markedsliberaliseringer, forudsagt en reduktion af den
danske produktion af oksekgd pa ca. 10 pct. fra 1989 til 1995 og en tilsvarende stig-
ning i produktionen af svinekgd.

Selvom det danske kgdforbrug generelt er stagneret efter at have varet stigende op
igennem 1980’erne (figur 2.2), har veeksten i forbruget af fire- og lammekgd vist, at
der kan ske ndringer i forbrugervaneme inden for kortere perioder. Sammenholdt med
de forringede indtjeningsmuligheder i flere af de traditionelle landbrugsproduktioner
har dette formentlig medvirket til at skabe en gget interesse for et bredt spektrum af
stniproduktioner. Den teknologiske udvikling synes desuden at fremme mulighedere
for bl.a. kulturbaserede produktioner af fiskekgd, og der har endvidere vist sig at vare
en tiltagende interesse for specielle miljg- og forbrugervenlige produktionsgrene, spe-
cielt blandt den stigende andel af deltidsbrugere.

oy,

FORBRUG (mill. kg)

| Oksef Férf
220 £ Kalv  Svin Flerkree Lam Vildt

91.4 2163 982 1
81,8 3092 4189 2
82,7 3158 557 2,

110,2 3609 696 4

= Okse og kalv
== Svin

wmme Flarires

== Flr og lam
e Vil

1975 1980 ‘1085 1990

Figur 2.2 Mengdeudvikling (1975=100) | forbrug af udvalgte animalske produkter tll konsum.
Kilde: Danmarks Statistik.



2.2. Forarbejdningsled

Kgdforarbejdningsindustrien har de seneste ir varet praeget af fusioner og koncentratio-
ner pa store produktionsenheder. Den teknologiske udvikling har i langt hgjere grad
gjort det muligt at udnytte stordriftsfordele, og en tiltagende indkgbskoncentration i
dagligvaresektoren taler i stigende grad for integration og vakst.

Sektoren domineres af andelsselskaber, der traditionelt har foretaget primarforarbejd-
ningen og i stigende grad opprioriterer videreforarbejdning til hgjtforzdlede fdevarer.
Via et hgjt kvalitetsnivean og et hgijt veterinart stade i bide primzrproduktion og for-
arbejdning er der skabt gode internationale markeder for svel rivare- og halvfabrikata-
produkter som hgjtforedlede ferdigvareprodukter.

De eksportautoriserede slagterier dominerer svine-, kvaeg- og fjerkreeslagtningerne, og
slagtningerne er i de seneste ir blevet koncentreret pi stadig farre og stgrre selskaber
og slagteanlzg. De smd slagtehuse (offentlige slagtehuse, private slagtemestre og ikke
eksportantoriserede slagterier) udfgrer imidlertid en betydelig del af specialfgdevarepro-
duktionen (tabel 2.2), Slagtehusene har overtaget en stgrre andel af kvaeg-, fAire/lamme-
og hjorteslagtningerne, og antallet af slagtehuse uden eksportautorisation har de seneste
ar ligget pd ca. 180, hvoraf hovedparten mi betegnes som mindre eller mellemstore.
Fgdevarespecialiteter fra niche- og specialproduktioner foredles ofte pd sddanne sma
slagtehuse, der er relativt fleksible og kan tilpasse sig til mindre produktioner,

De store slagterier forestir selv hovedparten af forzdlingen til faerdige konsumproduk-
ter. Derudover aftager en bred vifte af fglgeindustrier (selvstndige eller slagteriejede)

TABEL 2.2 Antal godkendte slagteanlzeg, 1991.

Kveag Svin Farflam Fjerkree Kaniner Hjorte

Eksportaut. slagteriet:

- antal slagtesteder, stk. 25 28 23 18 1 0
- antal virksomheder, stk, 18 11 18 12 1 0
- andel af totalslagtninger, (pct.) (95) (98) {56) {100) (100) {0)
Ikke eksportaut. slagtehuse:

- antal slagtehuse, stk. 177 165 161 0 0 38
- andel af totalslagtninger, (pct.) (5) {2) (44} {0) (0} {100)

Kilde: Egen fremstilling efter Veterinardirektoratet.
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rAvarer og halvfabrikata fra slagterier og slagtehuse. Et stigende marked for ferdigret-
ter og udskeringer domineres af f store producenter og importgrer. Dybfrost har hidtil
domineret dette marked, men kglede produkter vinder frem. Flere supermarkedskzders
slagterafdelinger har de senere &r, som eksempel herpd, haft en stigende egenproduk-
tion af kglede convenience (nemheds) produkter.

2.3, Afsetningsled

Af landbrugsproduktionens samlede vzrdi pi 67,7 mia. kr. i 1990 udgjorde hjemme-
markedsandelen til konsum godt 30 pct., jf. Danmarks Statistik. Resten er afsat til eks-
port eller til non-foodindustrien.

De alternative husdyrprodukter synes primert at finde afsztning pA hjemmemarkedet,
hovedsageligt via relativt direkte distributionssystemer (lokalmarkeder og stalddgrssalg)
elles via delikatesse- og specialfgdevarebutikker. Betydelige mngder distribueres dog,
jf. nedenstiende beskrivelse af de enkelte afsztningsled, gennem dagligvaresektoren
eller foodservicesektoren.

Engrosmarked

Grossistfunktionen integreres i stigende grad med producent- eller detailled. Den domi-
nerende grossistvirksomhed, Dagrofa A/S, ejes fx delvist af MD Food A.m.b.A., og de-
tailhandlen har opbygget fzlles indkgbscentraler som Edeka Danmark A/S og Oce-
ka/NH eller har etableret indkgbssammenslutninger, der fungerer som handelsselskaber
for de tilknyttede kgbmand. Der synes dog at opstd et stadig stigende antal mindre,
ofte specialiserede grossister, der er tilpasset specialprodukter. Antallet af momsregi-
strerede engrosvirksomheder, der handler med animalske fgdevareprodukter, har siledes
varet stigende i 1980’eme (tabel 2.3).

Dagligvaremarked

Kolonial- eller dagligvaresektoren, der omfatter varehuse, supermarkeder, brugsforenin-
ger, kgbmand og discountbutikker, koncentreres i stadig stgtre enheder med stadig
stgrre markedsandele samt stgrre indkgbsstyrke overfor leverandgreme (tabel 2.3). Der
synes ligeledes at veere en tendens til, at samarbejdet udvides pa tveers af landegraenser
for at opn stordriftsfordele med hensyn til indkgb, distribution og markedsfgring.
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TABEL 2.3 Momsregistrerede afssetningsvirksomheder af udvalgte animatske produkt-
grupper, antal og (gns. omsaetning).

1981 1985 1989
stk. - {mio. kr.)
ENGROS:
kad, flerkraa, vildt 505 (45,9) 585 (56,5) 624 (49,4)
fisk 418 (14,0) 475 (22,5) 564 (25,3)
meolk, smer, ost, sy 266 (44,8) 252 (79,1) 279 (65,9)
DETAIL:
kolonial- og supermarkedsvarer 7580 (8,1) 6735 (13,1) 6119 (16,5)
Speciaibutikker, fedevarer (i alt) 4030 (3,8) 3183 (5.0) 2595 (6,3)
ked, viktualle, smerrebrad 2225 (1,5) 1756 (1,9) 1478 (2,1)
fisk 587 {0,6) 544 (0,8) 476 (1,1)
msslk, brad 873 (0,7) 558 (1,00 348 (1,5)
ost 345 (1,0} 336 (1,3) 293 (1,8)

Kilde: Danmarks Statlstik.

Sektoren domineres af FDB/Brugsen og Dansk Supermarked A/S, og discountkzdernes
markedsandel er fortsat stigende. Storbutikkerne overtager i stigende grad specialbutik-
kernes markeder og stiller stgrre krav til produkterne mht. holdbarhed, emballage,
mangder m.v. Dansk Dagligvareleverandgr Forening forventer en fortsat tilbagegang
blandt mindre kdbmand og specialbutikker, en udvikling der forstaerkes af kioskernes
evne til at opsamie en vasentlig del af smiindkgbsturene, DLF (1990).

Specialdagligvarehandelen

Antallet af specialiserede fgdevarebutikker er faldet med godt 35 pct. til 2.595 butikker
i perioden 1981-1989, og specialfgdevarebutikkerne afgiver stadig omsztning til kolo-
nialsektorens storbutikker (tabel 2.3). Specialbutikkerne fir primert deres leverancer
fra almindelige levnedsmiddelleverandgrer, specialagenter/importgrer eller direkte fra
producenterne. Mange butikker fungerer imidlertid ofte som udsalg af egen forzdling
(slagter-, fiske- og bageriudsalg).

Forbrugerne synes, bl.a. som anfert i tendensundersggelser foretaget af DLF (1990) og
Jordbrugsdirektoratet (1989), i stigende grad at foretrekke de store fuldsortimentsbutik-
ker. Der er desuden en tendens til, at forbrugerne bliver mere prisbevidste og i stigende
omfang sammenlzgger indkgbsture. PA baggrund af den tiltagende miljg- og sundheds-
bevidsthed forventes det dog, at et begraenset antal smabutikker vil kunne profilere sig
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med andre parametre end pris og hurtig ekspedition.

Foodservice

Foodservice- eller cateringmarkedet bestar af storkpkkener i bl.a. restauranter, cafeer,
personalekantiner, flyselskaber og offentlig forplejning. Storkgkkenerne aftager hoved-
sageligt produkter i mellemformer (friske, kglede eller frosne halvfabrikata) samt i sti-
gende grad grydeklare produkter og ferdigretter. Flere tendensundersggelser pipeger,
at foodservice kommer til at udggre en stigende andel af det samlede fgdevaremarked.
I USA udggr foodservice 40-50 pct. af fgdevaremarkedet, hvilket dog er betydeligt
over det forventede europziske niveau.

Ifglge en tendensundersggelse fra Storkgkkencentret, Mikkelsen (1990), forventes det,
at forplejningsopgaverne i stigende grad overtages af private cateringfirmaer, der ofte
benytter industrielt fremstillede ferdigretter. Desuden forventes den del af cateringsek-
toren, der traditionelt har haft en stor egenforarbejdning, i stigende grad at ville ggre
brug af grydeklare produkter og halvfabrikata med lzngere holdbarhed.

Restaurations- og cafeteriebranchen har veret i vekst op gennem 1980°eme, og der
forventes ifplge samme undersggelse en fortsat stigning i omfanget af udespisning.
Den vesentligste stigning har dog veret, og forventes stadig at vere, inden for masse-
bespisning baseret pA opvarmning af indkgbte ferdigretter (fx fastfood restauranter).
Den stigende kvalitets- og erneringsmassige bevidsthed blandt befolkningen, samt
trangen til eksotiske og fremmedartede madoplevelser, forventes dog at fi en afsmitten-
de positiv effekt pa branchens efterspgrgsel efter friske specialitetsravarer.

Direkte salg

Flere brancheorganisationer tager i deres statistikker hgjde for, at der afszttes betydeli-
ge mangder fgdevarer direkte fra producent til forbruger. Stalddgrssalg, torvesalg og
private vareture spiller en betydelig rolle for afsztningen af nogle alternative produk-
tioner. @kologiske producenter har fx argumenteret for, at produkterne bgr na forbru-
gerne ad den kortest mulige vej, og med en sa lav forarbejdningsgrad som muligt. En
stor del af fire- og lammekgdet samt hovedparten af hjortekgdet forarbejdes via slagte-
og forzdlingsaftaler med lokale slagtehuse, og avlerne foretager i flere tilfzelde selv
det videre salg.
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2.4. Fgdevarespecialiteternes muligheder

Flere forbruger- og tendensundersggelser! indikerer, at forbrugerne udviser en stadig
stgrre prisbevidsthed. Den moderne 1jvsstil synes dog i stigende grad at kreve kvali-
tetsprodukter samt nem og hurtig tilberedning og indtagelse af maltider, samtidig med
at kvaliteter som friskhed og sundhed prioriteres. Yderligere forventes en stigende mil-
Jj¢- og emezringsbevidsthed at gge forbrugernes informationsbehov om produktionsme-
toder, miljghensyn og dyrevelfaerd. P4 denne baggrund synes der at veere visse mulig-
heder for at etablere nye hgjverdinicher og specialproduktioner med ovennazvnte kvali-
tetstrek. Der er imidlertid langt fra attituder til adferd, og prisen forventes generelt at
fa stgrre betydning for forbrugeme i fremtiden.

1) For yderligere information om forbrugsudviklingen kan der bl.a. henvises til "Trends i
afsetningen af jordbrugsprodukter i det kommende arti". Jordbrugsdirektoratet (1989).
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3. Vurdering af muligheder for alternativ husdyrproduktion

Beskrivelsen i forrige kapitel af struktur og udviklingstendenser pd markedet for fgde-
varespecialiteter fra alternative husdyrproduktioner indikerer, at der er en reekke mulig-
heder for, at alternative husdyrproduktioner under visse forhold vil kunne danne grund-
lag for en supplerende indtjening i landbruget.

Savel produktionsgrundlag som afsztningsvilkdr er imidlertid ofte usikre. Desuden
opereres der ofte pA sma markeder, der kan vzre si begrznsede, at produktionsudvidel-
ser hurtigt vil medfgre afsztningsproblemer. Der synes derfor at tegne sig tre hoved-
spprgsmil, som landmendene og deres brancheorganisationer ngdvendigvis mi tage
stilling til, for at kunne vurdere mulighederne for en rentabel udnyttelse af alternative
produktionsgrene: Er produktion teknisk mulig? Kan preduktionen afszttes? Er pro-
duktion rentabel? Ved afklaring af disse spgrgsmil mi landmand/brancher, pd bag-
grund af den aktuelle situation (heriblandt individuelle milsetninger og ressourcefor-
hold) trzffe nogle strategiske beslutninger omkring markedsvalg, valg af konkurren-
ceformer samt produktionsplanlzgning.

3.1. Strategiske valg

Den sikaldte positionering, der refererer til produkternes konkurrencemessige placering
p4 markedet i forhold til konkurrenter og aftagere, involverer bl.a. landmandens valg
af konkurrenceform. En meget anvendt teori er Porter’s opdeling af strategier eller for-
skellige angrebsvinkler til at opfylde produktions- og afsetningsmal (figur 3.1).

Hovedparten af de traditionelle husdyrprodukter afszttes som standardvarer pA homoge-
ne markeder, hvor aftageme ikke naerer preferencer overfor, hvilket produkt de vil kg-
be, eller hos hvem de vil kgbe det. Den enkelte landmand kan hverken pdvirke marke-
det eller den endelige forbruger, da markedskontakten varetages lengere fremme i fp-
devarekaden. Landmanden tilpasser sin produktion pi basis af markedspriser, og de
strategiske overvejelser i forbindelse med indtjeningsforbedringer gér ofte pa gget
specialisering og udnyttelse af stordriftsfordele for at reducere omkostningerne; land-
manden er pristager, mens forarbejdnings- og forzdlingsvirksomhederne, der star for
markedskontakten, fglger en omkostningslederstrategi (se kasse 1 i figur 3.1). Det vil
sige, at den primzre konkurrenceparameter er produktionsprisen.
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KONKURRENCEPARAMETER:
Lave omkostninger Differentiering
STRATEGISK MALGRUPPE: | 1. 2.
Bred malgruppe: :
: Udlfferentierat Differentieret
(omkostningsleder)
3 4,
Lille malgruppe: Fokusstrategi Koncentreret
(differentieret fokus
evt. niche)

Figur 3.1  Strategler for udvikling af konkurrencemzessige fordele",
Kilde: Porter, M. (1980).

Mange alternative husdyrproduktioner har tilknyttet en serlig veerdi, og produkteme
afsaxttes ofte som specialiteter pi heterogene markeder. PA sidanne markeder nerer
forbrugerne en eller anden form for preeference overfor produkterne, Hvis markedet kan
opdeles i relativt homogene segmenter med forskellige behov, kan der ifglge Porter,
M. (1990) foretages en produktdifferentiering. Ved en differentieringsstrategi (kasse
2 og 4 i figur 3.1) valger udbyderen at tilbyde et produkt med karakteristika, der er
tilpasset et bredt eller afgrenset segment af markedet. Tilpasningen kan ske ved hjxlp
af de overordnede konkurrenceparametre (pris, produkt, reklame og distribution).

Produktudformning, produktionsmetode, valg af distributionssystem samt markedsfg-
ringsindsats afhanger i hgj grad af den valgte strategi og maélgruppe, Markedsfgring
omfatter alle aktiviteter, der bidrager til kommunikationen (information om produkter
og markeder) mellem producenter og aftagere. @nsker man at profilere sine alternative
husdyrprodukter som differentierede produkter for at opna hgjere priser, er det centralt,
at produkterne kan tilknyttes en szrlig kvalitet med hensyn til stgrrelse, smag, udseen-
de, produktionsforhold og/eller andre attributter, Prisen er naturligvis stadig en konkur-
renceparameter, men ikke ngdvendigvis den afggrende salgsparameter.

1) For yderligere information og teoretisk gennemgang omkring strategiske markeds- og
produktionsmessige beslutninger henvises til Porter’s bgger, bl.a. "Competitive Strategy",
Porter, M. (1980) og "The Competitive Advantage of Nations", Porter, M. (1990).
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Den seneste tid har der veeret en stigende interesse for, om landbrugsproduktionerne
i hgjere grad kan tilpasses markedernes behov. Abildgaard, @bro og Frandsen (1992)
fremhzever "fra-bord-til-jord teenkning", iszr i forbindelse med nicheproduktioner, men
ogsa generelt for, at den enkelte landmand i hgjere grad end tidligere bgr opbygge mar-
kedsorienterede produktioner, der tilpasses aftagernes behov og gnsker. Det mé dog
slas fast, at langt den stgrste del af den traditionelle landbrugsproduktion i hgj grad er
markedsorienteret og bl.a. tilpasset eksportmarkedemes specielle behov.

Kvalitetsprodukter

Den serlige veerdi eller "kvalitet”, der som omtalt ofte kan tilknyttes alternative hus-
dyrproduktioner, og som kan give mulighed for at anlzgge en differentieret markedsfg-
ringsstrategi, bestr i denne forbindelse af et bredt spektrum af attributter, der adskiller
produktet fra andre produkter og méske appellerer til bestemte markedssegmenter. Af-
tagerleddene, og ikke mindst forbrugerne, har en individuel opfattelse af kvalitetsattri-
butterne, der samtidig kan antage mange forskellige former. Kiihl, R. (1992) opdeler
kvalitetsprodukter i tre grupper, hver is@r kendetegnet ved i hvor hgj grad kvalitetsat-
tributterne gr genkendelige for kgber:

Search Goods keber kan genkende attributter for keb (f.eks. farve, sterrelse og form).

Experience Goods attributter kan ikke genkendes (ses, males, vejes, 0.5.v.) fer keb. Kaber skai
opleve/prave produktet, for at afgere om det lever op til det lovede (smag,
holdbarhed m.m.).

Credence Goods aitributter kan selv eiter brug ikke genkendes/males. Smiger ma opbygge
tillid og trovesrdighed omkring produktet (f.eks. skologi og etiske forhold).

Transaktionsmekanismer

Er der tilknyttet kvalitetsattributter til et produkt, der ggr det muligt at markedsfere det
som et differentieret produkt, er et vesentligt spergsmél, om der eksisterer eller kan
etableres afsztningskanaler, som kan tilgodese sivel producenters som aftageres krav.

De alternative husdyrprodukters kvaliteter falder ofte ind under de attributter, der iflge
Kiihl, R. (1992) fgrst kan genkendes eller méles efter kgb (Experience Goods) eller at-
tributter, der fx henger sammen med produktionsmetoder, og som ikke direkte kan
genkendes eller méles pd produktet (Credence Goods). Mulighederne for at opnd mer-
priser for sidanne kvaliteter synes i hgj grad at athznge af, om kvalitetsattributterne



kan dokumenteres overfor aftagerne, samt om der kan opbygges troverdighedsforhold
omkring produkter og produktion.

Individuel lokal afsetning baseres ofte pi tztte forbindelser mellem landmznd og af-
tagere. Distributionsomkostningerne begranses af korte afstande, og der er ofte gode
muligheder for at profilere sig med friske produkter. Stalddgrssalg og lignende synes
spectelt at veere udbredt for smiproduktioner, hvor der enten ikke eksisterer egentlige
distributionssystemer, eller hvor landmanden ikke kan eller gnsker at underordne sig
de etablerede distributionsleds prispolitik eller krav til mengder og leveringstider.

Andre sméproduktioner afszttes, jf. kapitel 2, ofte via lokale slagtermestre, restauran-
ter, detaillister og grossister, Disse aftagere kan ofte med fordel udnytte den direkte
kontakt til landmanden bide mht. service og fleksibilitet, men ogsé i forbindelse med
egen planlegning. Den tette kontakt ggr de individuelle afstningskanaler velegnede
til en troveerdig afsztning pa lokale markeder, hvor produkternes kvalitet ved selvsyn
kan dokumenteres. Ved afs@tning udover de lokale markeder vil der ofte vare proble-
mer omkring distribution og trovardighed. Sidstnaevnte gzlder specielt for de ikke m3-
lelige kvalitetsattributter (fx grise produceret pé friland).

Adskillige landmandsejede forzdlingsvirksomheder og/eller afsztningsorganisationer
for alternative husdyrprodukter er opstiet i forbindelse med gnsket om at nd bredere
markeder. Det har dog ofte vist sig at vaere vanskeligt for de fzlles virksomheder (sa-
vel andels- som private virksomheder) at opbygge og opretholde kvalitetsproduktioner.
Senere omtales eksempler fra bade hjorte-, kanin- og krebseorganisationer, der viser,
at producenterne ikke er tilstreekkeligt disciplinerede eller loyale overfor sidanne orga-
nisationer.

Der synes at vare en stigende tendens til, at de stgrre forarbejdningsvirksomheder, spe-
cielt slagterierne, begynder at interessere sig for kontraktproduktioner og certificerings-
systemer for kvalitetsproduktioner. Formalet er primeart at sikre bestemte meangder af
bestemte kvaliteter pi bestemte tidspunkter. Desuden er der, bl.a. i forbindelse med
alternative produktionssystemer, opstiet et stigende behov for at kunne dokumentere
og kontrollere kvalitetsattributterne gennem hele fpdevaresystemet fra landmand til
forbruger. Kontraktlige forpligtelser mellem landmand og aftagerled samt certifice-
ringssystemer kan vere velegnede til mindre specialproduktioner, hvor merprisen bl.a,
athenger af trovardigheds- og tillidsforholdet mellem producent og aftager. Certifice-
rings- og kontrolsystemer kendes bl.a. fra gkologiske produkter, hvor et identifikations-



.30 -

merke garanterer kvalitet og produktionsform. Det er imidlertid vigtigt, at der er fuld
opbakning omktring systemerne, og at den del af produktionen, der ikke godkendes eller
er omfattet af kontrakt, ikke afsattes pA markedsforstyrrende méade.

3.2. Strategiske analyser

Der mé gennemfgres strategiske analyser for at tilvejebringe et beslutningsgrundlag for
"det rigtige" strategiske valg.

Rentabiliteten i de alternative produktionsgrene afhenger bade af bedriftens aktuelle
kapacitetsforhold, de rent tekniske produktionsmuligheder (teknik, lovgivning m.v.) og
af afsa:mingsmulighedemel). Det er derfor vigtigt, at de tre fglgende spgrgsmél vurde-
res i en sammenhang:

- Er produktion mulig?
- Kan produktionen afsazttes?
- Er produktion rentabel?

Er produktion mulig?

I forbindelse med en konkret vurdering af en alternativ produktionsgrens muligheder
er det vigtigt, at den enkelte landmand overvejer, hvilke produktionstekniske mulighe-
der der findes, og hvilke ressourcer bedriften har eller kan f stillet til rAdighed.

Opstart af en ny produktionsgren medfgrer nzsten altid investeringer i ny produktions-
kapacitet, men ofte vil der vaere mulighed for at udnytte eksisterende, eventuelt ledige
ressourcer. Bygningers, maskiners og inventars potentielle anvendelsesverdi afhenger
bl.a. af placeringen pa bedriften, alder samt indretning til produktion. P4 mange bedrif-
ter findes undnyttet bygningskapacitet uden alternativ veerdi, eller bygninger der udnyt-
tes ineffektivt. Inventar og maskiner er normalt tilpasset de enkelte produktionsgrene,
men kan dog i en del tilfzlde udnyttes til andre forml. Eksempelvis kan minkbure
danne grundlag for en produktion af slagtekaniner, og gamle farehegn kan genbruges
til mohairgeder. Arbejdskraftens kvalifikationer og erfaring med hensyn til produktion

1) Mange af de vigtigste forhold, der har indflydelse pd mulighedeme for alternative hus-
dyrproduktioner, er bl.a. behandlet i "Diversifying the Farm Business", Haines, M. (1987)
og "Fra-bord-til-jord tznkning", Abildgaard, ¢bro og Frandsen (1992).



-31 -

og afsetning er, sammen med den know-how driftslederen samt eventuel ekstern rid-
givning og samarbejdspartnere kan bidrage med, af stor betydning for mulighederne.
Det er derfor vigtigt, at landmanden vurderer produktionsmulighederne, og hvor vidt
disse kan tilpasses bedriftens specifikke forhold.

Kan produktionen afszettes?

Viden om markedsforholdene giver bedre overblik over afsatningsmulighederne for de
nye produktioner, og markedsvurderinger indgir som en vigtig del af beslutningsgrund-
laget for valg af alternativ husdyrproduktion. Ved at identificere milmarkeder - deres
behov og begrensninger - kan analyserne fgre til produktspecifikation samt indikation
af, hvilke markedsfgringsaktiviteter der er ngdvendige for en troveerdig og stabil afsat-
ning.

Den nuvzrende produktions-, forarbejdnings- og afsztningssituation for alternative hus-
dyrproduktioner er allerede beskrevet i kapitel 2, Fgdevaremarkedet synes at vEre un-
der konstant pavirkning af udviklingen i en lang rzkke faktorer, der afspejler sig i &n-
drede forbrugerpraferencer og indkgbsadfeerdsmgnstre, ligesom forbrugernes ndrede
behov og krav synes at pAvirke foradlings- og afsztningsleddenes krav til révarepro-
duktionen. Markedsvurderinger bgr derfor altid bygge p& "up-to-date” analyser.

Er produktion rentabel?

Okonomivurderinger af alternative produktionsgrene bliver fgrst interessante, hvis der
er et afsztningsmessigt potentiale, og produktionen i gvrigt er teknisk mulig. Hvis det
er tilfzldet, kan gkonomiske analyser medvirke til at afdekke indtjeningspotentialet.

@konomiske analyser omfatter typisk rentabilitets-, likviditets- og finansieringsanalyser.
Dzkningsbidragskalkuler (indteegt + stykomkostninger) indgar naturligt i sidanne gko-
nomiske beregninger. Alternative husdyrproduktioner kan i nogle tilfalde vare relativt
kapitalintensive (fx hegn og avlsdyr), hvorfor investeringsomfanget kan have en ve-
sentlig betydning for de gkonomiske muligheder. Det er derfor vigtigt at danne sig et
overblik over de forventede arlige omkostninger til driftskapital (fx avlsdyr) samt ved-
ligehold, afskrivning og forrentning af anlegsinvesteringer (inventar, hegn, bure 0.1.).
Af sarlig interesse for de alternative produktionsgrene er muligheden for at udnytte
ledig kapacitet uden, eller med ringe, alternativ verdi, idet kapacitetsomkostningerne
herved kan nedbringes,
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4. Metode til vurdering af alternative husdyrproduktioner

Som omtalt i kapitel 3 ma enhver produktionsgren vurderes ud fra de konkrete pro-
duktionstekniske, markedsmassige og gkonomiske forhold, og disse ma vurderes i en
sammenhzng. For at sikre, at satsningen sker inden for produktioner med reelle over-
levelsesmuligheder p4 lidt lengere sigt, kan en indledende “screening” af de overordne-
de forhold omkring den aktuelle produktionsgren i mange tilfzlde vere en veerdifuld
del af beslutningsgrundlaget. I dette kapitel er den bagvedliggende ide og undersggel-
sesmetodik for en sddan screening beskrevet.

4.1. Screening

Den grundleggende ide med den opstillede analysemetode er at opnd en samtidig og
konsistent vurdering af en produktionsgren p4 baggrund af bade produktionsforhold,
markedsforhold og pkonomi, siledes at potentialer og barrierer lokaliseres pa en relativ
ressourcebesparende méide og pé et tidligt tidspunkt i processen. Den sikaldte "scree-
ningsmetode”, der er skitseret i figur 4.1, bygger pi en systematik, der vil kunne an-
vendes generelt. Det anvendte data- og informationsmateriale er tilvejebragt pi basis
af let tilgeengeligt litteratur og statistikmateriale samt personlige samtaler med relevante
branchefolk.

Beskrivelsen af produktionsforholdene er baseret pd kendte produktionsteknikker samt
de organisatoriske, miljpm=ssige og lovgivningsmessige forhold, der har betydning.
De gkonomiske muligheder er belyst via produktions- og investeringskalkuler for nogle
relevante modelproduktioner, der er konstrueret siledes, at de dkker spektret fra hob-
bybedrift til intensiv produktion.

Analyserne af afsztningsforholdene er baseret pd en vurdering af de enkelte markeders
udbuds- og efterspgrgselsforhold, Markedsscreeningen afdekker ikke alle enkelthedet,
men afslgrer nogle sammenhaznge og giver et overblik over nogle udsnit af markedet.
Screeningen omfatter hele distributionskzden fra landmand til forbruger.

P4 baggrund af de produktionstekniske, gkonomiske og afs@mingsma®ssige analyser
foretages en samlet vurdering ved hjelp af en styrke/trussel-analyse. Herved afdakkes
hvilke centrale muligheder eller problemer, der umiddelbart fremstér for produktions-
grenen, som igen kan danne udgangspunkt for den egentlige perspektivering inden for
en overskuelig fremtid (op til 5 4r).
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BAGGRUND OG UDGANGSSITUATION
FOR
ALTERNATIV PRODUKTIONSGREN

! : _l

PRODUKTIONSM/BSSIGE PKONOMISKE MULIGHEDER AFS/ATNINGSMULIGHEDER
MULIGHEDER
- modeleksempler - cfterspengsel og udbud
- produktionsteknik - prod.finvesteringskalkuler - fmrbejdning
- milj@ og lovgivning - filsomhedsanalyse: - distribution
Kilder: prod. litteratur, avlere, Kilder: litt., markedsanalyser,
Kilder: prod. Litteratur, leverandewer af inventar m.m., statistikker, aviere, afetstnings-
telefonsamt. m/ridgivere, didgivere, cgne forudsmtninger led, avierorg., off.inst.
mellembhandlers, svlere mm.,
statistikker (begrasnset)
STATUS OG PERSPEKTIVER
- stetk/svag analyse
- muligheder og problemer pd baggrund af ovenstiende analyser
- vurderinger og perspektivering

Figur 4.1. Anaiysemetode til vurdering af alternative husdyrproduktioners potentiale.
Kilde: Egen fremstilling.

4.2. Datagrundlag og beregningsprincipper

Indenfor rammerne af nzrverende rapport er det ikke muligt at undersgge alle de alter-
native husdyrproduktioner, der har vaeret fremme i de seneste &r. Ved at foretage analy-
ser af udvalgte produktionsgrene er det dog muligt at illustrere den beskrevne tanke-
gang og metodik, og siledes forhabentlig inspirere til lignende undersggelser for andre
relevante produktioner.

I de fglgende kapitler er henholdsvis hjorte-, slagtekanin- og ferskvandskrebseproduk-
tioner analyseret. De tre produktionsgrene er udvalgt blandt de alternative husdyrpro-
duktioner, der har varet vist interesse for de senere ir.

Datagrundlag

Generelt findes der ikke meget litteratur og statistik om alternative husdyrproduktioner.
Screeninger af afsztningsforholdene baseres normalt pa officielle statistikker. De sm3
produktionsgrene har imidlertid generelt en ringe betydning, og statistikken er ikke ind-
Tettet pd at give de gnskede oplysninger. Undersggelsen er derfor suppleret med diverse
brancheoplysninger. For yderligere oplysninger mht. data- og informationsgrundlaget
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for de tre alternative husdyrproduktioner henvises til "Perspektiver for sma husdyrpro-
duktioner”, Bruun, P. (1992).

@konomiske beregningsprincipper

For hver produktionsgren er der opstillet tre forenklede modelproduktioner med hver
deres mélsztning, ressourcer og driftsform:

. Model A er karakteriseret som en mindre hobbyproduktion, der kun stiller krav om
d=zkning af stykomkostningerne {(positiv dzkningsbidrag I - "DB I").

_ Model B er en ekstensivt drevet erhvervsmessig produktion, hvor det forudse=ttes,
at der ikke er alternative veerdier pd jord, bygninger eller arbejdskraft. Der er
derfor kun krav om dakning af stykomkostninger samt rentebelastning af beszt-
ningsveerdi og vedligehold, afskrivning og forrentning af direkte investeringer i fx
hegn og inventar (positiv "DB II").

. Model C er en erhvervsmassig intensivt drevet produktion, hvor "DB II" skal veere
af en sidan stgrrelse, at der opnds en vis aflgnning af arbejdskraft, jord og byg-
ninger,

De valgte resultatmil, "DB I" og "DB II", kan ikke uden videre sammenlignes med
andre DB-definitioner. Desuden er modelbrugene og de gkonomiske resultatmal ikke
indbyrdes sammenlignelige. "DB I" er salgsindtzgterne fratrukket stykomkostninger
(foder, dyrlage, evt. slagteomk. m.m.). Ved yderligere at fratrzekke forrentning af be-
setningsverdi og vedligehold, afskrivning og forrentning af gvrige direkte investerin-
ger (inventar, hegn, bure m.m.) fas resultatmalet "DB HO". "DB II" udtrykker i denne
sammenhzng det belgb, der er til rest til aflgnning af jord, bygninger og arbejdskraft.
Bide kalkuler og fglsomhedsberegninger tager udgangspunkt i priser, der anses for
realistiske p4 beregningstidspunktet (medio 1991).

De forenklede beregninger er bl.a. foretaget pi grundlag af oplysninger fra branche-
kilder eller egne skgn, hvor sddanne oplysninger ikke har veeret tilgengelige. De bag-
vedliggende forudsztinger fremgér af bilagene 1 - 4. Ved investeringsberegninger er
der anvendt et forrentningskrav (realrente = 7 pct. p.a.), der nogenlunde afspejler det
reelle kapitalafkast i industrien gennem de sidste 20 &r. Fglsomhedsanalyserne i de
gkonomiske eksempler er alt andet lige betragtninger, der ikke tager hensyn til evt. ind-
byrdes sammenhange.
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5. Hjorte

Siden slutningen af 1970 ’eme er der etableret mere end 300 hjortebrug i Danmark med
henblik pa kpdproduktion. Traditionelt har der veret holdt hjorte i dyrehaver bl.a. med
jagt for gje, men efterhdnden er der etableret egentlige opdret baseret pd iszr didyr,
og i mindre omfang krondyr, som et alternativ til traditionel kvzg- og planteavl. Drifts-
grenen var fra starten preeget af en optimisme, der primart opretholdtes af en stor
efterspgrgsel pd avlsdyr. I midten af 1980’eme kostede aviskalve over 15.000 kr. Ppr.
stk., og den store efterspgrgsel fgrte til, at der blev importeret ca. 8.000 avlsdyr fra
Tyskland, Storbritannien og Holland.

Hjorteproducenterne startede i 1988 deres eget slagteri, Venidan v/Dansk Hjorteforzed-
ling A/S. Samme &r blev det fgrste tilfzelde af bovin tuberkulose (BTB) imidlertid
konstateret i en hjortebesztning med en efterfglgende negativ pressedaekning. Siden
svigtede afsatningen med faldende priser p4 bide slagte- og avisdyr til folge. I februar
1991 lukkede Venidan, og bide slagtning og afsztning er herefter overladt til produ-
centerne selv,

5.1. Produktionstekniske forhold

Didyr anses i det meste af Europa for at veere bedre egnet til opdrzt end krondyr. De
har en effektiv foderudnyttelse, et beskedent foderbehov og en relativ lang levetid. Ad-
feerdsmessigt regnes didyr dog for at vaere mere nervgse end krondyr og derfor van-
skeligere at hindtere i forbindelse med bl.a. flytning. Til gengeld kan dadyr opdreazttes
uden vasentlig frygt for sygdomsspredning ved opblanding med naturlige bestande, da
de sjzldent krydses med vildtlevende hjorte. For krondyr er der derimod en risiko,
hvilket bl.a. har afholdt USA og Canada fra avlsdyrimport.

Marginaljorde bruges ofte til hjorteproduktion i Danmark, selvom en intensiv produk-
tion kraever gode gresudbytter. Er farmen veltilrettelagt (se bilag 1.5) er den daglige
pasning begraznset, og der er kun behov for en stgrre arbejdsindsats, nir dyrene skal
flyttes, markes eller slagtes. Der er opbygget en relativ stor produktionsteknisk viden,
bl.a. pa baggrund af erfaringer fra de traditionelle husdyrproduktioner. For mere inten-
sive produktioner anbefaler hjorteproduktionskonsulenterne at folge dertil udarbejdede
driftsplaner (bilag 1.6). Med det udbud af hjorte, der idag findes i Danmark, synes det
endvidere at vaere muligt at etablere en produktion pd grundlag af rolige, opdrattede
ungdyr af god kvalitet,
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Danmark er blandt de fgrende inden for forskning i hjorteproduktion. Statens Husdyr-
brugsforsgg leder bla. et EF-forskningsprojekt omkring produktionseffektivitet og
adfzrd samt mulighederne for at kunne afsette frisk hjortekgd pa alle arstider. Dan-
mark forventes desuden at opnd bovin tuberkulosefri status, nér alle hjorteavlere har
gennemglet de af Veterinzrdirektoratet krvede tre TB-prgver. TB-fri status kan med-
fore fordele ved eksport af avlsdyr, og Landsforeningen har i flere dr netop arbejdet
pA at etablere en avlsdyrseksport til bl.a. Sverige og Canada.

Hjorteked

Hjortekg¢d anerkendes generelt som lyst, fedtfattigt og sundt rgdt kgd med et stgrre
indhold af umettede fedtsyrer og lavere kolesterolindhold end fx okse- og lammekgd.

Hjortene aflives normalt pd farmen, hvorefter de bringes til slagtehus. Kgdets "vildt-
smag" kan eventuelt bevares ved at lade dyret ligge nogle timer pa jorden efter afskyd-
ning, hvorefter det brzkkes (indvolde tages ud) og sendes til afpelsning og partering.

Mange af de smi slagtehuse udvikler egne specialopskzringer og fars- eller palagspro-
dukter, og produktvariationen synes at vre stor. [ Danmark, og Europa i gvrigt, pro-
duceres hjorte stort set kun med henblik pi kgdproduktion og avlsdyrssalg, hvorimod
produktionen af basthorn (gevir i bast) har en vasentlig betydning pd New Zealand. Af
dyreetiske arsager producerer de europaiske avlere kun smi mengder basthorn, der
traditionelt anvendes i den orientalske medicinalindustri.

Lovgivning - miljg, etik og sundhed

Den generelle indstilling til hjortevildt og til en "domesticering” af hjorte barer bl.a.
przg af en udbredt interesse for beskyttelse af den naturlige danske bestand af kron-
vildt, der nsten blev udryddet efter landboreformen og stavnsbindets oplgsning i slut-
ningen af 1700-tallet, fordi vildtet forvoldte skade pd land- og skovbrug. I begyndelsen
af dette rhundrede begyndte man at frede den tiloversblevne bestand, der begrensede
sig til nogle fa stykker i det midtjyske. Den "naturlige” bestand er nu steget til ca.
5.000 stk. kronvildt. Fra et naturbeskyttelsessynspunkt er man bekymret for, at den
oprindelige bestand skal blive opblandet med importerede dyr undsluppet fra hjortefar-
me. Modstandere af hjortefarme ser endvidere ngdigt, at hjorte reduceres til husdyr, der
opdrzttes pd linie med fr, svin og kreaturer.
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Opdrettede hjorte er dog underlagt husdyrlovgivningen og kontrolieres af dyrleger
samt slagtes under kontrol p4 godkendte slagterier (se appendiks A). Hjorte i dyreha-
ver, der betegnes som vildt, er ikke underlagt samme form for kontrol og kan i prin-
cippet aflives, slagtes og videreszlges uden veteriner kontrol.

Organisationsforhold

Landsforeningen af Danske Hjorteavlere, der tzller ca. 60 pct. af de registrerede hjorte-
producenter, har bl.a. til formal at studere og udbrede kendskabet til hjorteavl, at udgve
oplysnings- og konsulentvirksomhed samt at varetage medlemmernes interesser i for-
hold til myndigheder, institutioner og organisationer. Landsforeningen har tre geografi-
ske regioner, hvis bestyrelser udggr foreningens representantskab., Foreningen er desu-
den medstifter af Forbundet af Europeiske Hjorteavlerorganisationer, der representerer
hjorteavlernes interesser i relation til EF-lovgivning og konkurrence fra "tredjelande",

Der er, i et samarbejde mellem Landbo- og Husmandsforeningeme, Landskontoret for
Kvag og Landsforeningen af Danske Hjorteavlere, etableret en konsulenttjeneste med
en landskonsulent og 3 lokale hjorteproduktionskonsulenter. Desuden er der oprettet
adskillige ERFA-grupper, der specielt er opstiet i forbindelse med slagte- og afs=zt-
ningsproblemer efter hjorteslagteriets lukning.

5.2. Markedsforhold for hjortekgd
5.2.1. Verdensmarkedet

Tyskland er verdens stgrste marked for hjortekgd (ca. 80 pet. af verdensmarkedet), med
en drlig import pi ca. 10.000 tons, svarende til halvdelen af sit forbrug. USA, Sverige,
og Schweiz er ligeledes vigtige efterspgrgere af hjortekgd.

New Zealand er den vigtigste udbyder af hjortekgd med en rlig produktion pd godt
6.000 tons primzrt baseret p4 opdrzt af krondyr. Sammen med Argentina, Storbritanni-
en og et par gsteuropziske lande leverer New Zealand hovedparten af Tysklands im-
port. Det europaiske forbrug af vildtkgd stammer ellers fortrinsvis fra den frie vildt-
bane og fra dyreparker. Den europziske hjorteproduktion er ofte stgdt pi modstand fra
jagt- og naturorganisationers side, eller har veret forsggt bremset af holdninger af mere
etisk og kulturel karakter. Produktionen, der har veret i vakst de senere &r, preges
bl.a. derfor af mere ekstensive didyrfarme, hvor dyrene lever relativt naturligt. Di-
stributionen foregr hovedsageligt via primitive afstningskanaler for vildtkgd, og ef-
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terspprgslen er stadig szsonbetonet i henhold til jagtsesonen.,

Det europziske marked er de seneste &r blevet oversvgmmet af billigt hjortekgd fra
specielt skotske og psteuropziske vildtlevende bestande. Den new zealandske produk-
tion og eksport har desuden vzret i veekst op gennem 1980’erne. Markedsmulighedermne
pa det europziske hjortekgdsmarked synes derfor umiddelbart at veere begransede.

5.2.2. Hjemmemarkedet

De fgrste danske hjortefarme blev anlagt i begyndelsen af 1980’erne, og i 1991 var der
ifglge Veterinzerdirektoratet registreret 293 hjortefarme samt 472 hjortehold i dyreha-
ver. Hansen, H.B. (1986) pipeger pa baggrund af en undersggelse fra 1986, at bestand-
tzetheden i langt de fleste hegninger (farme og dyrehaver) ikke var over tre dyr pr. ha,
hvilket indikerer en relativ ekstensiv produktionsform.

1 1989 blev der produceret ca. 100 tons hjortekgd fra opdrat, hvoraf halvdelen, svaren-
de til ca. 1.500 dyr, blev slagtet pa Venidan. I 1990 og 1991 forventede Venidan en
henholdsvis 4 og 5-dobling af slagtningerne, men avlerne holdt deres dyr tilbage pd
grund af faldende afregningspriser. Der blev siledes kun slagtet ca. 1.500 dyr, indtil
slagteriet indgav konkursbegzring i februar 1991, Vigh-Larsen (1991b). Betydelige
mengder hjortekgd blev allerede da slagtet og afsat lokalt, og efter slagteriets lukning
har Landsforeningen af Danske Hjorteavlere opfordret sine medlemmer til at indgd
lokalaftaler med slagtere, restaurationer, hoteller og lignende. Det var derefter hensig-
ten, at Landsforeningen skulle fastlegge vejledende mindstepriser og opstille felles
regler med hensyn til kvalitetsklassificering, ensartede udskeringer og pakninger samt
markedsfgre med fzlles varebetegnelser og varemarke. Disse funktioner synes imid-
lertid nu ogsd at vare overladt til hjorteproducenterne selv.

Det danske hjortekgdsmarked er meget lidt gennemskueligt, og producenterne har ikke
kunnet finde sammen om en fzlles organisering af afsztningen. Desuden synes pro-
blemerne omkring avlemes eget slagteri at have péfgrt branchen et blakket image.
Slagteriet forsggte i perioden op til lukningen bl.a. at tiltrekke flere slagtedyr ved at
suspendere klassifikationen. En deraf fglgende kvalitetsforringelse i fordlingen resul-
terede i afsztningsproblemer og betydelig lavere afregningspriser til producenterne. Af-
regningsprisen faldt siledes i lgbet af 1990 fra 40 til 30 kr. pr. kg slagtet vagt.

Udbuddet af dansk jagtvildt, der ma betragtes som en vasentlig konkurrent til det
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farmopdrzttede bjortekgd, er forholdsvis stort. I 1989/90 blev der siledes nedlagt godt
900 tons hjortevildt p4 den danske vildtbane, fordelt p4 ca. 1.900 krondyr, 3.700 didyr,
67.000 rAdyr og 400 stk. sikavildt, D.M.U. (1991). Vildthandlerne betalte typisk 16-18
kr. pr. kg leveret og brakket vagt. De forholdsvis lave priser pA kad fra jagtvildt skyl-
des primzrt en uensartet kvalitet og et stigende udbud pa eksportmarkedet, Rasmussen,
J. (1991). Kgdbranchen havder ofte, at hjortekgd fra opdrzt mangler den traditionelle
"vildtsmag" og generelt er jagtvildtet underlegen mht. kgdkvalitet, Hjortekgd fra opdrat
anses imidlertid for at veere et mere ensartet produkt end jagtvildtet, men har pa trods
heraf svart ved at sli igennem p3 markedet.

Importen af vildtkgd har generelt vzeret stigende de senere &r. I 1991 udgjorde impor-
ten 292 tons, hvoraf hovedparten var new zealandsk hjortekgd fra opdrat (figur 5.1).
Det importerede hjortekgd er relativt billigt, og pa baggrund af en razkke forespgrgsler
synes restaurations- og hotelbranchen at foretreekke importerede kgdudskeringer (ryg
og kpller) til engrospriser p4 50-60 kr. pr. kg. Tilsvarende udskeringer fra dansk op-
drzttede dyr koster ofte det dobbelte,
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Figur 5.1 Danmarks import af vildtked (tons).
Kilde: Danmarks Statistik.
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5,2.3. Forarbejdning og distribution i Danmark

Markedsstrukturerne for dansk opdrattet hjorteked er skitseret i figur 5.2. Med ud-
gangspunkt i figuren er der foretaget en beskrivelse af de fremtidige muligheder og
problemer omkring afsatning af hjortekgd. Beskrivelsen er 1 hgj grad baseret pd sam-
taler med repreesentanter for tidligere, nuvarende og kommende agenter i distributions-

kaden.

Udbydere

Lokale udbydere

- slagter, kebmand,
restauration og hotel

Grossister og vildthandlerg

Supermarkeder

Specialforretninger
- fisk og vildt-, slagter-
og delikatesseforretninger

Direkte salg ("staldder")

Aftagere

Forbrugere og udespisere

Restaurant, hotel, flsk-

og vildtforretning, super-
marked og private {(udentfor
produktionsomraderne)

Forbrugere

Forbrugere
{uden for produktionsomrade)

Forbruger, restaurant og
hotel (i produktionsomrade)

Produkter

*Populaere” udsk. (ryg og kelle).
Efterar er sesson for hjortekad i
hotel- og restauratiensbranchen

Grovparteringer.
Forked til fars (detailleddet), samt
ryg og kelie (cateringleddet)

Biliigt forked tll fars og frosne ud-
skeeringer
"Populsere” udskesringer, farskad,

prlsemagerivarer, grillben m.v.

Kelede eller frosne udskaaringer |
passende portionspakninger.

Hele/halve dyr. Farsvarer, grillben,
regarivarer, m.m.

Figur 5.2 Markedsstrukturer for dansk opdresttet hjortekad.
Kilde: Egen opstilling.

Forzdling

Forzdlingen pa hjorteavlernes eget slagteri, Venidan v/Dansk Hjorteforedling A/S (der
bl.a. var finansieret via leverandgraktier), var baseret pd modtagelse af aflivede og af-
blgdte dyr. Egnede opskeringer og indpakninger var udviklet i samarbejde med et par
tekniske skoler, Herlevsen (1991). Lokale slagtermestre og mindre slagtehuse har efter
Venidan's lukning overtaget hjorteslagtningerne. De udfgrer typisk hele forzdlingen
fra slagtning til udskring, farsvare- eller pilegsproduktion samt emballering og op-
metkning. Forzdlingsomkostningen udger, afhengig af antal dyr, typisk 150 kr. pr.
dyr (inklusiv moms). Hjorteproducenterne forestér i flere tilfelde selv afsatningen af
de ferdige produkter.
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"Svendsen Vildt" i Skgdstrup har specialiseret sig i afhentning og slagtning i slagtebus
af savel hjorte fra opdrat som hjorte fra dyrehaver. Slagtekroppene grovparteres og
afszttes som kgdvarer til en rekke grossister, der hovedsageligt salger de bedre ud-
skaringer til hotel- og restaurationsbranchen. Svendsen leverer desuden forkgd til fars
til enkelte stgrre supermarkeder i Arhus-omridet. Supermarkeder og ke¢dgrossister er,
ifglge Svendsen (1991), villige til at aftage hjortekgd, sadfremt kvaliteten er ensartet,
Der er stor forskel pd kgdkvalitet fra ungdyr og ®ldre dyr, og der er ligeledes stor for-
skel pd, om dyret er opfodret pa stald eller i indhegning. Svendsen har af husdyrvel-
ferdsmassige drsager principielt ikke slagtet ungdyr, der er opfodret pé stald, hvilket
er pointeret overfor kunderne. Han fremhaver i den forbindelse vigtigheden af, at af-
stningen af specialprodukter er troverdig, og at kundemne aldrig md blive skuffede.

11991 var der et stigende udbud af bade jagtvildt og opdrzttet hjortekgd med faldende
afregningspriser til fglge. Antallet af slagtninger steg dels Pi grund af produk-
tionsophgr, dels pa grund af udskiftning af besztninger i forbindelse med TB-sanering,
Priserne er presset yderligere i bund, efter at Dansk Herregardsvildt A/S i 1991 har
startet en serigs foredling af bl.a, hjortevildt.

Grossistled

En reekke grossister og vildthandlere afsztter hjortekgd til catering- og detailled. Ifglge
kilder i branchen er det svart at oparbejde et marked for dansk opdrzttet hjortekad.
Den nuvarende efterspergsel havdes at kunne dekkes af jagtudbytterne fra de vildt-
levende bestande samt af importerede frosne hjortekgdsprodukter. Desuden havdes
kgdkvaliteten fra hjortevildtet at vere bedre end fra de opdrzttede hjorte. Efter-
spgrgslen i hotel- og restaurationsbranchen synes i hgj grad at afhenge af prisen pi de
traditionelt finere udskeringer (ryg og kglle). Udskeringer fra bl.a. New Zealand, der
synes at opfylde branchens kvalitetskrav, er oftest vasentlig billigere end kgd fra dan-
ske opdret. 7

Dagligvarehandel

P4 baggrund af samtaler med disponenter i en rzkke af de dominerende dagligvarekzee-
der (FDB, IRMA, Dansk Supermarked A/S og Lgvbjerg Brdr. A/S), kan der fremdrages
en rakke typiske forhold, der symes at kendetegne dagligvarebranchens holdning til
hjortekgd.

De fire store dagligvarek=der har alle, uden salgsma=ssig succes, forsggt sig med hjor-
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tekgd i sortimentet. Der har primert varet tale om frosne eller kglede produkter fra
Venidan, og frosne udskeringer fra New Zealand. P4 trods af udmerkede kvaliteter har
det ikke veeret muligt at veekke den forngdne interesse hos forbrugeme. Der konstateres
en generel utilfredshed med avlernes og forarbejdningsvirksomhedernes markedsfg-
ringsindsats. Man har savnet en tilstrekkelig og troveerdig opbakning bag en profilering
af produktionen, og det anfgres bl.a., at primarproduktionen generelt savner forstdelse
for almindelige afsztningsrelaterede forhold. Producenterne mé indse, at detailhandelen
ikke blot kgber et produkt, men et helt koncept omkring produktets image, der har bag-
grund i kvalitet, emballage samt information, vejledning, opskrifter og reklame.

Den svigtende forbrugerinteresse skyldes ikke blot hgje priser. Forbrugerne synes at
ne&re aversion mod hjortekgd, enten af dybereliggende etiske eller kulturelle drsager,
eller pA grund af den megen presseomtale af sygdomsproblemer i hjortebesatninger.
Der synes imidlertid at vere en udbredt opfatteise i dagligvarebranchen om, at hjorte-
ked vil kunne afsattes pa selvbetjeningsniveau, safremt der kan leveres ensartede kvali-
tetsprodukter i konstante mengder til konkurrencedygtige priser i kortere eller lengere
perioder, Bade udskringer, pglser eller andre delikatesser vil kunne szlges, men pro-
dukterne bgr leveres ferdigforzdlede.

Specialforretninger

Blandt slagtere og vildthandlere synes der at vare en udbredt modvilje mod at forhand-
le hjortekgd fra opdret. En rundspgrge blandt butiksindehavere i hovedstadsomrédet
afslgrer to vesentlige rsager hertil. Nogle butiksindehavere anbefaler altid kgd fra
vildtlevende bestande, der pastds at have bedre kvalitet og smag. Andre indehavere
mener, at det er umuligt at afsette hjortekgd fra opdret med det nuvzrende prisniveau,
nar konkurrenter kan afsztte vildtkgd til den halve pris. Typisk er udsalgsprisen fx
170-200 kr. pr. kg kglle fra bide opdrzt og dyrehaver. I agtvildt er vaesentligt billigere.

Direkte salg

Hovedparten af hjortekgd fra opdrat er siden Venidan’s lukning blevet afsat fra stald-
dgren eller via lokale afs®tningsled. Der er flere eksempler pa, at avlere har forsggt
sig med forskellige afsmingstiltag, bl.a. baseret pd et samarbejde i de lokale ERFA-
grupper. De fleste lokale afsetningstiltag er dog lidet succesfulde, og mange avlere har
ikke kunnet afsztte deres ungdyr i 1991, hverken til slagtning eller som avlsdyr.

I et af de mere serigse eksempler har 4 avlere i samarbejde med en lokal slagter satset
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pa at afs=tte halve dadyr i kartoner. Kgdet, der er parteret, udbenet og pakket i 11 por-
tionspakninger med etiket og tilberedningsforslag, selges samlet for 60 kr. pr. kg (inkl.
moms). Avleme star selv for afsztning og markedsfgring og foretager Isbende produkt-
udvikling samt udarbejder etiketter og informationsmateriale. Hglge avlergruppen for-
sgger man desuden at s®lge vakuumpakkede udskaringer og afskéret pileg i et
samarbejde med lokale detailhandlere, og lokale kroer og restauranter aftager enkelte
dyrere udskeringer (kpller). Avlergruppen forventer de kommende ir en stigende afszt-
ning, der dog er afhzngig af et meget stort salgsarbejde.

Eksport

Kilder i branchen betegner eksportmulighederne for dansk opdrettet hjortekgd som
sterkt begraznsede i de nzrmeste &r primart p& grund af et stort europ=isk udbud af
billigt hjortekgd fra vildtlevende bestande (@steuropa og Skotland) og en udvidet mar-
kedsfgringsindsats for New Zealandsk hjortekgd. Danske vildteksportgrer har tidligere
haft et godt marked i Tyskland. Tyskland og andre mellemeuropziske lande forventes
tilmed i hgjere grad at ville efterspgrge specialudskzringer som ryg og kgller, hvorfor
en rentabel eksport vil veere afhangig af, om resten af dyret kan afszttes andetsteds.

Avisdyr

Den danske efterspgrgsel efter avlsdyr er, ifglge Landsforeningen af Danske Hjorteav-
lere, stzerkt begrznset som fglge af afsztningsvanskeligheder for slagtedyr og en relativ
darlig driftspkonomi. Veterinzre problemer, bl.a. omkring kvagtuberkulose, har hidtil
bremset for eksport af avlsdyr. Danmarks generelle omdgmme med hensyn til et hgijt
veterinzrt stade samt, at Danmark er det hidtil eneste land, der har gennemfgrt et obli-
gatorisk TB-prgveprogram, og derved til en vis grad har fiet kontrol med kvzgtuberku-
lose i hjortebesztningerne giver dog forventninger om en fremtidig eksport, Herlevsen
{1991).

5.3. @konomiske muligheder

Dédyrproduktionen, der udggr langt den stgrste del af den danske hjorteproduktion, er
her brugt som grundlag for tre modeleksempler. De gkonomiske resultater for dadyr
og krondyr har dog i tidligere beregninger vist sig stort set at veere ens pd hektarni-
veau, og groft sagt svarer et krondyr til 2 didyr pa dyreenhedsniveau. Der er til orien-
tering vist en dakningsbidragskalkule for krondyr i bilag 1.2.
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Modelforudsatningerne er opstillet pd grundlag af oplysninger fra diverse branchekilder
eller, hvor sidanne kilder har varet utilstrekkelige, pi grundlag af egne skgn (se bi-
lagene 1.1 til 1.6). Model A er jf. afsnit 4.2 karakteriseret som en hobbyproduktion,
der foruds=ttes kun at krve en dzkning af stykomkostningerne - primert foder (posi-
tiv "DB I"). Model B karakteriseres jf. afsnit 4.2 som en erhvervsmassig drevet pro-
duktionsgren, der dog drives under relativt ekstensive forhold (fx fravenning af kalve,
nér det er belejligt). I nzerverende analyse er det forudsat, at en sidan ekstensivt drevet
hjorteproduktion som minimum krever dekning af stykomkostningerne samt rentebe-
lastningen af besetningsverdien og vedligehold, afskrivning og forrentning af de direk-
te investeringer i hegn og inventar (positiv "DB II"). Modeleksempel A og B bestdr af
henholdsvis 2 og 5 ha grasareal med et gresudbytte pA under 4000 FE pr. ha (jord-
bundstype 1-3). P4 baggrund af beregninger af belegningsgrader (bilag 1.4) forudszt-
tes, at bide modeleksempel A og B har 10 déer (moderdyr) pr. ha i storfolde. En stor-
fold er ikke opdelt, og dyrene gir konstant p4 samme areal.

Model C er en erhvervsmassig hjorteproduktion, der jf. afsnit 4.2 drives under mere
intensive forhold (fx tidlig kalvefravenning og vinterfodring af disse). 1 nerverende
rapport krzves der, at en intensiv produktion i et vist omfang skal kunne aflgnne ar-
bejdskraft, jord og bygninger. I henhold til bl.a. belzgningsgradsberegningerne (bilag
1.4) har hjortemodel C 18 dier pr. ha pd 10 ha god jord med skiftefolde og et arligt
slet til hg eller ensilage.

Modelbrugenes gkonomi et baseret pa salg af slagtedyr. Der synes dog at vare basis
for at opnd hgjere priser, hvis producenten selv sgrger for foradling og afsatning. I
givet fald krzeves et vasentligt stgrre arbejdsforbrug og kapital til markedsfgring, hvil-
ket ikke har veret muligt at opggre i denne forbindelse. Det fremgér af tabel 5.1, at
indtjeningen i de tre modelbrug vil kunne dekke de variable stykomkostninger. Model
A opfylder dermed hobbybedriftens gkonomiske krav om positiv "DB I". Det synes
derimod under de valgte foruds®tninger at vare vanskeligt for den erhvervsmassige
hjorteproduktion at opnd et positivt “DB II", d.v.s. fuld forrentning af besztningsvaerdi-
en og dzkning af vedligehold, afskrivning og forrentning af de direkte investeringer
i hegn, fangfolde og andet inventar. En konklusion, der ikke @ndres ved 10 pet. &n-
dringer af relevante variable (se fglsomhedsberegningerne i tabel 5.1).

Hjorteproduktion belastes af relativt store hegnsomkostninger, der stiller krav til et hgjt
"DB I". Der er dog betydelige stordriftsfordele ved stigende areal og belzgningsgrad
(tabel 5.1 og figur 5.3). Model A krever, alt andet lige, en 25 pet. stigning i afreg-
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TABEL 5.1 @konomisk oversigt. Eksempler pd hjorteavl med dadyrbesastning,

MODEL A: MODEL B: MODEL C:
2 ha 5ha 10 ha
storfolde storfolde skiftefolde
<4000 FE/ha <4000 FE/ha  ¢a.6000 FE/ha
1 sleat

10 déer/ha 10 déer/ha 18 déer/ha
--------------------- . R —
Slagtelndt., ialt® 16.460 41.150 148.140
Foderomk. m.m., ialt® 12.800 32.250 116.100
"DB I” (til jord, stald, hegn, besastn. og arbejdskraft)® 3.560 8.900 32.040
pr. ha (1.780) (1.780) (3.204)
Vedligeh., afskrivn. og forrentn. af hegn og fangfoldeb 4.800 7.450 10.620
Forrentning af besastningsveardi® 2.800 7.000 25.200
"DB II* (i jord, stald og arbejdskraft) -4.040 -6.550 -3.780
pr. ha (-2.020) {-1.110) {-378)

Andring i DB 11 {kr./ha):
slagtepris®: gns. 35,30 kr./kg +/- 10 pct. +/- 820 +/- 820 +/- 1,476
FE-pris®: graes=0,24 kr./FE, ho=1,34 kr./FE +/- 10 pet. +/- 320 +i- 320 +/- 576
hegn og fangfoldb: 15 og 30 kr./m +/- 10 pet. +- 240 +- 180 +/- 1086
avisdyrspris®. 2.000 kr./stk. +/- 10 pct. +/- 140 +- 140 +- 252
hegn + 25 pcl. lsangere + 404 + 256 + 181
realrente = 4 pct. i stedet for 7 pct. + 900 + 786 + 1.218

Beregningsgrundlag: a) bilag 1.1. (tabsl B1.1.), b) bilag 1.5. {tabel B1.7.), ¢} bilag 1.4. (tabel B1.5.).
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Figur 5.3 Eksempler pa skonomiske sammenhaange. Sammenhsange mellem arealsierreiss, be-
lsagningsgrad, avisdyrspris (normalpris = 2.000 kr./stk. Stiplet linis: avisdyrspris = 1.500
kr./stk.) samt "DB 11"/ha.

Kilde: Egne beregninger.
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ningsprisen fra gennemsnitlig 35 til ca. 44 kr. pr. kg slagtet vagt, for at de direkte in-
vesteringer i besetning, hegn, fangfolde m.v. kan daekkes. Stordriftsfordelene synlig-
gores tydeligt i model C, hvor de direkte investeringer dekkes ved en prisstigning pa
kun 3 pct. (fra 35 kr. til ca. 36 kr. pr. kg slagtet vagt). Under alle omstandigheder vil
aflgnningen af jord, stald og arbejde veere meget begrenset.

5.4. Udviklingsmuligheder
Status

Ca. 60 pet. af hjorteproducenterne er organiseret i Landsforeningen af Danske Hjorte-
avlere, der primert varetager medlemmernes produktionsmessige interesser. Forarbejd-
nings- og afsztningsfunktionen overlades stort set til medlemmerne selv, og afsetnin-
gen sker derfor primert lokalt. Den nuvarende produktion synes imidlertid at veere i
overkanten af, hvad lokalmarkedet kan opsuge, og afsztningsleddenes interesse for
opdrattet hjortekgd er ifglge branchekilder tillige stzrkt begreenset under de nuvzrende
forhold. Eksportmulighederne anses ligeledes for at vare minimale.

Markedsscreeningen har afslgret en reekke vigtige drsagssammenhznge omkring afszt-
ningsvanskelighederne pi hjemmemarkedet, der stort set alle kan relateres til avlernes
mangelfulde opbakning og profilering af egen produktion. Kilderne i afsztningsleddene
anfgrer bl.a., at forbrugerne narer aversion mod hjortekgd primert pA grund af svin-
gende kvaliteter og et darligt image. Afsztmingstiltagene betegnes som sporadiske og
ikke troverdige nok, hvilket ofte har medfgrt, at medarbejderne i afsztningsleddene
ikke har kunnet opretholde et tilstrekkeligt engagement og tro p salgspotentialet. Des-
uden er hjortekgd fra opdret relativt dyrt, og mangden af kgd fra vildtlevende hjorte-
bestande, der foretrazkkes af mange branchefolk, synes at vere tilstraekkelig til at dek-
ke markedet.

De nuvazrende produktions- og markedsforhold giver generelt ikke mulighed for en
rentabel hjorteproduktion. P4 det afsztningsm=ssige omride synes der dog at vere
muligheder for forbedringer.

Mulige strategier

Analyseresultaterne peger p, at safremt hjorteproduktionen skal styrkes, mé producen-
terne bevidst vzlge en strategi, som i stgrre grad kan imgdekomme markedets krav. Et



- 47 -

hovedspgrgsmail vil i denne forbindelse veaere, om der skal satses pa lokalmarkeder og
sminicher, eller om markedet kan udvides, og hvilke strategier og malgrupper der i s3
fald skal valges. I nervarende afsnit omtales en reekke mulige strategier for hjortepro-
ducenterne med henblik pa at udnytte bide hjortekgdets og prodnktionsformens speciel-
le karakteristika.

Nogle af disse karakteristika er i figur 5.4 opdelt i stzerke og svage sider udfra et krite-
tie om, at landbrugsvarer traditionelt stdr stzrkest afsatningsmessigt, hvis pris og kva-
litet kan bruges som konkurrenceparametre. Under det valgte kriterie fremstir umiddel-
bart en razkke muligheder for at udnytte bade hjortekgdets og produktionsformens ster-
ke sider. Gennem en kontroileret og styret produktion er det bl.a. muligt at producere
ensartede, sunde og veterinerkontrollerede hjortekgdsprodukter. Under visse omstan-
digheder vil det ogsd vare muligt at vende nogle af de skitserede svagheder til styrker
i afsztningen. Hjortekgdet kan fx markedsfgres som et ssonprodukt, hvor der bevidst
opbygges forbrugerforventninger til en markedsfgring pa bestemte tidspunkter af aret.

Lokalmarkeder og smanicher

Enkeltproducenter eller grupper af producenter med relativt ensartede mils®tnings- og
produktionsforhold kan satse pa hjortekgdspecialiteter, der kan markedsfgres p4 loka-
le eller specielt kgbedygtige markeder. Sammen med lokal brancheekspertise (slagtere,

Styrker: Muligheder:
- styret/kontroileret produktion - ensartede, sikre og kontrollerade produkder
- spacialitet - kan tilpasses behov
- fedtfattigt og lavt kolesterolindhold - profileres som selvstesndigt specialprodukt
- "on trend”
Svagheder: - lokalafsstning og udiylde niche
- sméa og avingende meengder {smsonslagtninger) - find &rsag til aversioner, og opbyg bedre image
- manglende kulinarisk kendskab - markedsferes som "saesonprodukt”
- dyrt produkt
- mangler "vildtsmag" Trusier:
- svingende kvaliteter - sarbar overtor anklager {etik, sygdom mm.)
- forbrugeraversioner - sporadisk distribution, ugennemskusligt marked
- ™vildt" dyr under hegn - svingende udbud - sveert at 4bne nye markeder

- afvises af traditionelle hjortekedaspisere
- krasver viden om tilberedning {smag, konsistens)

FIGUR 5.4 Steerke og svage sider ved hjortekedets og hjorteproduktionens karakieristika.
Kilde: Egen opstilling.
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kokke og detaillister) kan hjorteproducenterne udvikle szregne og specielle produkter,
der er tilpasset aftagernes krav. Producenteme kan eventuelt selv afsatte de forzdlede
produkter eller overlade afsatningen til lokale afsztningsled.

Hyvis produktet skal opn en kvalitetsbestemt merpris, bgr markedsfgringsindsatsen bl.a.
kunne give produktet et specielt image mht. produktionssted, produktionsmetode eller
andre produktkarakteristika. Anvendes en forholdsvis direkte distribution, hvor pro-
dukterne udveksles fra landmand til forbruger uden brug af diverse mellemled, redu-
ceres markedsfgringsomkostningerne, samtidig med at der er mulighed for at opbygge
et tillids- og troverdighedsforhold omkring produktet.

Nogle udskeringer er ofte mere populere end andre, hvorfor et samlet salg af hele,
halve eller kvarte dyr (ferdigforarbejdede i portionspakninger med tilberedningsvejled-
ning og produktinformation) til en fast kg-pris yderligere vil kunne reducere afsat-
ningsomkostningerne.

Markedsudvidelse

Indenfor enkelte smiproduktionsgrene satses der pi at etablere stgrre produktionsen-
heder og saledes udnytte stgrrelsesgkonomiske fordele. Kalkunproduktionen kendeteg-
nes bla. af stordrift, hvor et par kapitalselskaber har opbygget store primerproduk-
tionsenheder samt egne forzdlingsanieg og afsatningsorganisationer, der markedsfgrer
kalkunkgd som "volumen-produkter” med henblik pa substitution af primert kyllinge-
og svinekgdsprodukter. En sadan fortreengningskonkurrence krever imidlertid bade et
stort rivarevolumen og et stort markedsvolumen.

Hjorte har endnu ikke vist sig at vere egnede til masseproduktion i Danmark. Inter-
essen vil derfor ofte samle sig om en delikatessestrategi, som kraver opbygning af et
troveerdigt image omkring produkterne og deres kvalitetsattributter, siledes at de kan
selges som fpdevarespecialiteter og hgjverdiprodukter. En afsatningsorganisation (fx
en fzlles avlerorganisation eller en privat aftagervirksomhed) kunne tenkes at std i
spidsen for en falles markedsfgringsstrategi, fx en mezrkevarestrategi.

Ved en fzlles merkevarestrategi udvikler afsztningsorganisationen et ensartet produkt-
sortiment, der udbydes over et bredt markedsomride. Produkterne er standardiserede
med hensyn til navn, varemerke, emballage, kvalitet og kvantitet. Ved merkevarestan-
dardiseringer vil der ofte vare stgrrelsespkonomiske fordele at hente, hvis forzdlingen
samles i ét anleg. En felles foredling og afsztning kan tillige udnytte eventuelle sam-
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arbejdsmuligheder med andre sméproduktionsgrene. Der er imidlertid risiko for, at den
feelles afstningsorganisations markedsfgring undergraves af enkelte producenter, der
afsetter tilsvarende produkter ad alternative kanaler. Desuden er det vigtigt, at produk-
tionen ikke gges pa bekostning af et oparbejdet image. Et gget udbud kan Iet afspejles
i prisen, medmindre der iveerksattes en tilstrekkelig intensivering af markedsfgrings-
indsatsen. En falles merkevarestrategi er til dels afprgvet uden succes af hjorteprodu-
centerne. Hjorteslagteriet Venidan, der gik konkurs i 1991, var et typisk eksempel pa
en mindre, delvis avlerejet, foredlings- og afsztningsvirksomhed, hvor produktionen
var mere i fokus end afsztningen. Der var siledes ikke afsat tilstreekkelig kapital og
ekspertise til en effektiv markedsferingsindsats. Desuden medfgrte problemer med
periodevis ledig kapacitet og illoyale leverandgrer, at markedsfgringen blev skubbet
yderligere i baggrunden.

Alternativt kan afsatningsorganisationen fglge en strategi, hvor de enkelte avlere har
mulighed for at udvikle og afsztte egne specialiteter under et registreret fzlles identifi-
kationsmerke, der garanterer for kvalitet og pris. Produkterne godkendes af afszet-
ningsorganisationen og kontrolleres lgbende i henhold til fagtlagte normer. Afsztnings-
organisationen kan desuden udfgre Igbende produkt- og markedsudvikling samt vareta-
ge overordnet kommunikation til nuverende og potentielle aftagere.

5.5. Vurderinger og perspektiver

Mulighederne for en forgget indtjening til hjorteproducenterne synes primert at afhsen-
ge af, om afsztmingsmulighederne kan forbedres. Undersggelsen af hjortekgdsmarkedet
viste bl.a., at afsetningsvanskelighederne i hgj grad skyldes forbrugernes og afsat-
ningsleddenes manglende kendskab til hjortekgdet. Afsztningen begrenses ifglge kilder
i afsztningsleddene af, at markedsfgringen har et utilstrekkeligt omfang og er for
ringe.

Der synes siledes at vere behov for en gget ressourceindsats til profilering af hjortekg-
det, hvadenten producenterne gnsker at udvide produktionen eller at #ge indtjeningen
pa grundlag af det nuvzrende produktionsvolumen. Desuden er der et benbart behov
for at ggre hjortekgdet mere tilgzngeligt for aftagerleddene.

P4 baggrund af ovenstiende erfaringer samt erfaringerne med producenternes eget
slagteri synes der ikke at vere markedsvolumen nok til en decideret markevarefored-
ling. Meget tyder p, at det vil vere mest hensigtsmassigt at udvikle den nuverende
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distributionsform med lokale forzdlings- og afsztingsaftaler. Styrkes denne bla. ved
en udbygning af producentsamarbejdet, vil der vaere mulighed for en dget indtjening.
Det vil i farste omgang krzve en gget markedsfgringsindsats af den enkelte producent
(eller gruppe af producenter). Markedsfgringen kan, jf. figur 5.3, bl.a. fremhave kddets
emeringsmassige kvaliteter samt den relativt styrede produktionsform, der sikrer ens-
artede og veterinzrkontrollerede produkter. Desuden kan produktemnes individuelle
karakteristika, som produktionsmetode og -sted samt forzdling inddrages.

Selv begrznsede og enkle markedsfgringsinitiativer skgnnes at kunne forbedre den
enkelte producents indtjeningsmuligheder. Kravene til markedsfgringen stiger imidlertid
i takt med et stigende produktionsvolumen. Analysere indikerer dog, at producentemme
kan udvide aftagergruppen, hvis de selv er aktive mht. etablering af forzdlings- og
afsetningsaftaler og lader en decideret afsaztningsorganisation st for markedsféring
af de pris- og kvalitetskontrollerede hjortekgdsprodukter. Afsztningsorganisationen kan
opbygges af avlerne i fellesskab, eventuelt i samarbejde med andre sméproduktions-
grene. En privat afstningsvirksomhed, der er nafhengig af avlerne, vil imidlertid
nemmere kunne stille krav til disse. Der synes specielt at vaere et udvidelsespotentiale
for restauranter, specialforretninger, grossister og enkelte supermarkeder, ogsa udenfor
lokalomriderne.

Sasonen for frisk hjortekgd fra danske opdrat har hidtil varet begreenset til nogle fa
efterirsmineder, men forskningsresultater tyder pa, at slagteperioden kan udvides, si
kedet tillige ggres tilgangeligt i forirsperioden. Det vil givet gge specielt detailleddets
interesse, og samtidig #ge konkurrenceevnen overfor bl.a. lamme- og oksekpd.

De navnte afsztningsmessige tiltag forventes dog ikke at kunne forbedre markeds-
vilkdrene i en grad, der kan give gkonomisk grundlag for en stgrre produktionsudvidel-
se.
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6. Slagtekaniner

Kaninkgd er en traditionel spise i flere mellemeuropeiske lande, og indgir som en
naturlig del af kgdforbruget i lande som Italien, Spanien, Frankrig, Schweiz og Bel-
gien. De danske forbrugere udviser derimod p.t. en meget ringe interesse for kaninkgd.

I Danmark var det tidligere almindeligt med et mindre kaninhold, primzrt pa de mange
mindre og alsidige landbrug. I begyndelsen af 1960°’ere slagtedes der sledes til eks-
port mere end €n million kaniner 4rligt pA adskillige mindre slagtehuse. Men som falge
af strukturudviklingen mod stgrre og mindre alsidige brug, samt en dérligere rentabili-
tet pi kaninslagterierne, er produktionen faldet drastisk og udgjorde i 1980’erne kun
20-30.000 kaniner arligt. Fgrst indenfor de seneste &r synes der igen at vare en begyn-
dende interesse for egentlige slagtedyrsproduktioner.

6.1. Produktionstekniske forhold

I Sydeuropa var store og forholdsvis intensive produktionsenheder (200-1000 moder-
dyr) allerede almindelige i 1970’eme. I disse produktionssystemer holdes kaninemne i
netbure i lukkede og ventilerede bygninger. Moderdyrene producerer unger Aret rundt
ved hjelp af kunstig belysning, og dyrene fodres og vandes ved hjelp af automatiske
systemer, [.T.C. (1983).

De danske kaninavlerorganisationer anbefaler medlemmerme at starte med 10-15 trad-
vante avlsdyr og derefter udvide til den g¢nskede stgrrelse. Det krever nemlig erfaring
og arbejdstid at holde en effektiv produktionsplan, hvor hunnerne skal ifoles under
hensyntagen til en seksualcyklus pd 17-18 dpgn. Forskningsresultater fra bl.a. Statens
Husdyrbrugsforsgg viser, at erfarne avlere vil kunne opni 5 kuld pt. 4r med gennem-
snitlig kuldstgrrelse pa 7 dyr. Kaninernes sundhedstilstand har stor indvirkning p# sivel
avlsdyrenes frugtbarhed som ungdyrenes levedygtighed. Et godt staldklima og omhyg-
gelig renggring af redekasser og bure er vigtigt. Ungeme bgr desuden fravaennes, og
overgi til fuldfoderblanding ca. 5 uger efter foling for at udnytte produktionsapparatet
bedst muligt og for at undgd overfgrsel af smitsomme sygdomme. Hvid Land (New
Zealand White) og Californian, der er specielt fremavlede racer til kgdproduktion,
anbefales pa grund af hgj frugtbarhed, god avlssikkerhed, gode moderegenskaber samt
velegnethed til netbund, Balle, E. (1988).

4%
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Kaniner er effektive omsattere af grovfoder. At producere ét kg kaninkgd kraver séle-
des kun ca. 25 pet. af den foderverdi, som kraves for at producere ét kg lamme- eller
oksekgd, og kun ca. 70 pct. af den foderveerdi, som krazves for at producere samme
mangde svinekgd, Lebas, F. & Matheron, G. (1982).

Ses der bort fra hobby- og raceavl, opdrattes kaniner primart med kgdproduktion for
gje. Der har de senere ir ikke vazret noget marked for kaninuld (angorauld), og skind-
udbyttet er oftest et biprodukt uden vasentlig gkonomisk betydning. Stort set hele
kaninen kan imidlertid udnyttes i foreedlingsleddet til: konsumprodukter (frosne/ferske
hele eller parterede kaninprodukter), dyrefoder, vaskeskind, pelse, indvolde til bl.a.
medicinfremstilling m.v. De moderne produktionsmetoder tager generelt ikke hensyn
til pelskvalitet og skindproduktion, og deciderede pels- og uldkaninarter (fx angoraka-
nin) egner sig ikke til kgdproduktion.

Kaninkgd ligner fjerkreekgd med hensyn til smag og konsistens. Kgdet er neeringsrigt,
fattigt pa umattede fedtstoffer og kolesterol, og sammenlignet med "rgdt" kgd indehol-
der det mindre natrium og nasten samme mangde jern og vitaminer.

Organisationsforhold

Dansk Kaninslagteri, Logstgr ApS. er en sammenslutning af en rzkke slagtekaninpro-
ducenter samt de tre kaninorganisationer: Danmarks Kaninavlerforening, De Forenede
Kaninproducenter og Fzllesudvalget til Kaninavlens Fremme. Sammenslutningen har
pa lzngere sigt til formil, i feellesskab med eksportselskabet Wexpo Int. Aps., at op-
fore et producentejet kaninslagteri i Danmark. Endnu er produktionsgrundlaget dog for
lille, og Wexpo Int. eksporterer i stedet levende kaniner til Holland og Belgien.

Danmarks Kaninavlerforening varetager udstillings- og hobbyopdreetternes interesser.
Foreningen har vzret utilfreds med, at medlemmermes overskudskaniner fra raceopdrat
ikke opfylder kvalitetskravene til slagtning i Holland og Belgien, og stgtter bl.a. pd den
baggrund oprettelsen af et avlerstyret slagteri, Garly, B. (1989/1990).

De Forenede Kaninproducenter var forlgberen for Dansk Kaninslagteri, Lagstgr ApS.
Foreningen har, udover oprettelse af eget slagteri, til forml at stgtte slagtekaninprodu-
center i avl og afsztning samt sikre bedst mulige priser. Foreningen indgir desuden
faelles foderkgbsaftaler og forsgger at sikre aftagerne ensartede og stabile leverancer.
Der var i 1991 270 medlemmer, hvoraf de 170 var hobbylandmand med en gennem-
snitlig besztningsstgrrelse pa 15-30 moderdyr. Der har i perioder varet problemer med
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loyaliteten over for Dansk Kaninslagteri, bl.a. i forbindelse med bedre afregningspriser
pa det private Esbjerg Kaninslagteri, Jensen, O. (1991).

Fellesudvalget til Kaninavlens Fremme ridgiver kaninavlere via en konsulenttjeneste,
og udgiver informationsmateriale vedrgrende kaninavl og -opdrzt, Balle, E. (1991).

6.2. Markedsforhold for slagtekaniner og kaninkgd
6.2.1. Verdensmarkedet

Det har ikke veeret muligt at opggre verdensproduktionen af kaninkgd. Mange lande
opgiver ikke selvstzndige produktions- og handelstal, og opgivelserne i tabel 6.1 m4
derfor tages med forbehold. I.T.C. (International Trade Centre under UNCTAD - FN’s
konference om handel og udvikling) og GATT har i 1981 estimeret verdensproduktio-
nen af kaninkgd til mindst 2 mio. tons 4rligt. Kina producerede én mio. tons heraf
efterfulgt af Sovjetunionen (240.000 tons) og Italien, Frankrig, Spanien og Ungarn.

TABEL 6.1 Kaninked - preduktion, handel og forbrug | 1981.

Produktion Import Eksport Forbrug Forbrug

pr.indb

------------------------- {1.000 tonsg) (kg}

Kina 1.0004 - 21° - -
Sovijet 2404 . : - -
italien 183 19k 0 202 3.6
Frankrig 143 14 4 153 2,9
Spanien 127 1 0 128 3,3
Ungarn 42 0 192 29 27
Vesttyskland 22 40 0 26 0.4
England 154 g 1 . -
Belgien-Luxemburg 10 5b - 14 1,4
USA 104 . . -
Graskenland gd - . -
Holland 4 3b 3 4 0.3
Polen . 4 - -
Danmark ca. 0,08 0,002° 0,08 <01 0,0

a) Inkl. levende kaniner (slagteveegt).

b} Inkl. dueked.

¢) Kun eksport til EF og Schweiz.

d) LT.C.'s agne estimater (oplysningsr mangler hvor intet er opgivet).

Kilde: Egen fremstilling efter ITAV| (1988) og .T.C. (1983) pa basis af de enkelte landes off. stat.
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Italien og Frankrig udggr de stgrste markeder efterfulgt af Storbritannien, Belgien-Lu-
xembourg og Tyskland. De i tabel 6.1 opstillede mangdeforhold har @ndret sig en del
de senere ir. Den dgdelige kaninvirus V.H.D.! har siden 1984 bredt sig fra Kina til
@steuropa (Ungam og Tjekkoslovakiet) og til bLa. Italien, der normalt har Europas
stgrste produktion. Sygdommen har medfgrt en stigende efterspgrgsel efter kaniner fra
ikke sygdomsramte omrider. Der har desuden veeret en betydelig bestandsreduktion de
seneste &r i de store forbrugslande som fglge af den generelle strukturudvikling mod
stgrre og mere effektive brug, og i @steuropa har omvzltningeme medfgrt store organi-
satoriske problemer for kaninproducenterne, der har vanskeligt ved at f reetableret
produktionen, Balle, E. (1991).

De enkelte markedssegmenters forbrug af kaninkgd varierer fra land til land. I de store
europiske forbrugslande har detail- og cateringsektoren generelt aftaget mellem 90
og 95 pet. af produktionen, mens foredlingsindustrien har aftaget relativt sma mang-
der, ITC (1983). Der er kun foretaget egentlige markedsanalyser for kaninkgd i Italien,
Frankrig, Belgien og Luxembourg, og analyseme er foretaget tilbage i 1983. Kaninkg-
dets gennemslagskraft var svag pd de analyserede markeder. Eksempelvis kgbte kun
mellem 14 og 21 pct. af husholdningerne regelmzssigt kaninkgd. Forbrugere foretrak
friske, kglede produkter, mens cateringsektoren aftog store mangder frosset kaninkgd.
Undersggelsen fremhzvede desuden, at forbrugerne i de undersggte lande ikke var be-
kendte med kaninkgdets emzzringsmassige kvaliteter. De analyserede lande importerede
hovedsageligt hele frosne kaninkroppe, uden skind og indvolde. Distribution foregik
gennem detailkzder samt cateringled, der normalt selv foretreekker at opskzre produk-
tet. Landenes egenproduktion blev derimod i vid udstrekning afsat via stalddgren, pd
Abne markedspladser eller i specialforretninger, ITC (1983).

Frankrig

Kaninkgd er en traditionel spise i Frankrig, og det &rlige kaninkgdsforbrug udgjorde
i 1982 knap 3,8 kg pr. person. Den franske slagtekaninbestand er imidlertid faldet ca.
35 pct. i perioden 1979-1988, fra 3,2 mill. stk. til 2,1 mill. stk. Der er oprettet flere
effektive og stgrre besztninger, men den generelle strukturudvikling med nedleggelse
af smé landbrug har medfgrt et fald i den samlede produktion til godt 131.000 tons i

1) V.H.D. har vanskelige spredningsforhold i Danmark, da smitten overfgres fra vildkaniner
blandt andet via grovfoder. I Danmark bruges primart feerdige foderblandinger. Det fgrste
udbrud i Danmark observeredes i 1990 i en vildbestand.
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1986, hvoraf ca. 43.000 tons gik til avlernes eget forbrug og ca. 88.000 tons endte i
handelen. Under halvdelen af det handlede kaninkgd blev slagtet pA autoriserede slag-
terier. Der var sdledes en betydelig hjemmeslagtning til lokale markeder og afs®tning
ved stalddgren, ITAVI (1988). Der er konstateret en gget fransk efterspgrgsel efter
vesteuropziske kaninprodukter som fglge af den faldende gsteuropziske produktion
(kaninpest), og pa grund af en generel utilfredshed med kvaliteten af kinesiske kaniner
(udggr halvdelen af den franske import). Desuden synes det franske forbrug at ®ndre
sig mod udskzringer og ferdige kaninretter, Balle, E. (1991).

Tyskland

Det tidligere Vesttyskland importerede i 1987 ca. 3.900 tons kaninkgd bl.a. fra Polen,
Frankrig og Holland, ITAVI (1988). Hovedparten (80-90 pct.) blev afsat gennem detail-
handelen som udskarne produkter. Der afsattes kun fi hele slagtekroppe, primert til
cateringbranchen.

6.2.2, Dansk produktion af slagtekaniner

I midten af 1960’eme udgjorde den danske produktion af slagtekaniner godt én mio.
stk., foruden hjemmeslagtninger og "stalddgrssalg", og langt hovedparten blev ekspor-
teret. Produktionen er siden da faldet til under 5 pct. af dette niveau (se figur 6.1). Tid-
ligere var der ofte et meget alsidigt husdyrhold pi de mindre brug, og et mindre kanin-
hold var almindeligt. Udviklingen mod stgrre og mere specialiserede landbrug samt en
dérlig rentabilitet pA konsumkaninslagterierne har bevirket, at produktionen af kaninkgd
de sidste 10-15 ar fortrinsvis har bestiet af overskudskaniner fra udstillings- og hobby-
avlen. Lysbro Fjerkraslagteri, der var det sidste konsumkaninslagteri, lukkede i 1986,
efter at der helt op til 1982 var 5 slagterier i drift.

I begyndelsen af 1980’eme blev der dog gjort enkelte forsgg pa at skabe rentable slag-
tedyrsproduktioner, bl.a. med eksport af levende kaniner til Tyskland og Holland, se
figur 6.1. Generelt var afregningspriserne dog for lave til, at der biev etableret
egentlige slagtedyrsproduktioner. Eksporten blev derfor belastet af uensartede og kvali-
tetsmessigt dirlige leverancer fra hobby- og udstillingsbesztinger.

I 1987 startede Esbjerg Kaninslagteri, der primert har produceret hundefoder af kani-
ner, en produktion af frosne kaniner til konsumeksport, hvilket genskabte interessen for
produktion af slagtedyr. P4 grund af utilfredshed med slagteriets priser og afregnings-
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Figur 6.1 Produktion af slagtekaniner | Danmark {1.000 stk.).
Kilde: Egen fremstilling efter Danmarks Statistik og Kanlnafgiftsfonden, Balle, E. {1991).

metode organiserede en gruppe af producenter sig senere i "De Forenede Kaninprodu-
center". Selv om forméilet i fgrste omgang var at kunne std starkere i prisforhandlin-
gerne med slagteriet, blev organisationen en forlgber for Dansk Kaninslagteri, ApS.,
jf. afsnit 6.1.

Den danske produktion blev nesten fordoblet fra 1990 til 1991, hvor tilfgrsel til slag-
teri samt eksport af levende kaniner, ifglge Fzllesudvalget til Kaninavlens Fremme,
udgjorde 117.000 stk. Interessen for at starte nye produktioner var i 1991 specielt stor
fra landmend, der gnskede en supplerende indkomst, Balle, E. (1991). Salget af bure
er ifglge branchen ligeledes tiltaget, men der har primert veeret tale om mindre anleg
til besztninger p4 10-15 moderdyr, Bach, E. (1991).

6.2.3. Afsztning af danske kaniner.

Danske forbrugere udviser en meget begraenset interesse for kaninkgd pa trods af kg-
dets smags- og konsistensligheder med fjerkrekgd, der swlges i stadig stigende mang-
der.

Det er muligt at kgbe kaninkgd i flere fisk- og vildtforretninger, og prisen ligger typisk
pé 70-75 kr. pr. kg for hele frosne kaninkroppe. Ifglge kilder i branchen giver det ge-
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nerelt manglende kendskab til kaninkgd sig blandt andet udslag i forbrugeraversioner
mod de slagtede kaniners udseende. Typiske forbrugere i Danmark synes at vare spe-
cielt fransktalende udizndinge.

En del af det danske forbrug hidrgrer fra vilde bestande, der jzvnfer tabel 6.2 jages
i et stadig stigende antal. Vildkaniner findes kun pa nogle mindre ger og i Sgnderjyl-
land. De betragtes som skadedyr og jages 4ret rundt. Kaninerne afsasttes privat eller til
fisk- og vildtforretninger via vildthandlere. Kaninkgd forbindes ofte med harekgd, og
efterspprgslen hanger primart sammen med jagts@sonen pa harer (1. oktober til 18.
december). Herudover konkurrerer kaniner tildels med duer og andet smavildt.

TABEL 6.2. Jagtudbytter af viide kaniner og harer | Danmark (1984/85 - 1989/90).

1984/85 1985/86 1986/87 1987/88 1988/89 1989/90

stk.

Kaniner 7.600 10.000 11.000 12.000 14.000 16.000
Harer 187.000 193.000 150.000 151.000 162.000 153.000

Kilde:  Landbrugsministeriets Vildtiorvaltning (1989) og Skov- og Naturstyrelsen (1991).

Udenrigshandel.

Danmark importerer stort set ikke kaninkgd. Derimod eksporterer Esbjerg Kaninslagteri
frosne hele slagtekroppe til bl.a. Grekenland og Tyskland. Eksporten udgjorde i 1991
knap 38 tons svarende til ca. 23.000 kaniner mod ca. 70 tons i bide 1989 og 1990.
Eksporten af levende kaniner til slagtning i Holland og Belgien steg til knap 220 tons
i 1991 svarende til ca. 94.000 kaniner mod knap 53 tons i 1990 (tabel 6.3).

Esbjerg Kaninslagteri.

Esbjerg Kaninslagteri A/S er en del af BHJ -Holding, Grasten A/S, der primzrt produ-
cerer dyrefoder og diverse produkter af indvolde. Via agentbaserede distributionskana-
ler kan der eksporteres relativt smi partier af forskellige produkter til forholdsvis lave
omkostninger. P4 den baggrund udvidede slagteriet i 1987 produktionen til at omfatte
ferdigpakkede hele frosne kaninkroppe uden skind og indvolde, Esbjerg (1991).

Virksomheden har kapacitet til at slagte ca. 5.000 kaniner pr. uge. Konkurrencen fra
Dansk Kaninslagteri om det begreensede udbud af slagtekaniner betyder ifslge slagteri-
et, at der langt fra leveres kaniner nok. De sidste &r er der blot slagtet mellem 500 og
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TABEL 6.3. Danmarks udenrigshandel med kaninked og slagtekaniner (1986-1 990).

1986 1987 1988 1988 1990 1991

Kaninkad': Import (tons) 292 882 0,1 0,0 0,5 0,0
Eksport (tons) 4082 184% 332 70,0 688 379
Levende kaniner:  Import (tons)® 4,9 3,1 3,5 2,7 0,0 01
Eksport {tons) 389 17,7 1,3 04 529 2186
Noter: 1) Ked og spiseligt affald af tamkaniner, fersk/kelet eller frosset.

2) Incl. ked og spiseligt affald af tamduer.
3) Primeert racedyr.

Kilde: Danmarks Statistik, Udenrigshandelen (1986-1981).

1.000 kaniner pr. uge, og rentabel eksport til fx Frankrig krzver et langt stgrre volu-
men.

Siagteriet marker en stigende dansk interesse for kaninkgd. Indslag i TV-kegkkenet
samt en rekke artikler i ugeblade har medfgrt henvendelser fra interesserede. Man har
dog ikke haft held til at fi frosne kaniner optaget i sortimentet hos FDB og andre su-
permarkedskzder, der primart gnsker ferske produkter, Esbjerg (1991).

Esbjerg Kaninslagteri afregner ungkaniner til hgjeste pris (fx 10,50 kr. pr. kg levende
vaegt i sommeren 1991). Ukurante stgrrelser og kaniner til dyrefoder blev i samme pe-
riode afregnet med henholdsvis 4,00 og 2,00 kr. pr. kg.

Dansk Kaninslagteri.

Dansk Kaninslagteri ApS. er delvis producentejet og har hver 14. dag siden 1990 ind-
samlet og transporteret levende kaniner til slagtning i Holland og Belgien. Det et eks-
portens formal at opn en produktionsvakst, der giver basis for opstart af eget slagteri.
Desuden fremhzves eksportmuligheden som et vigtigt alternativ til levering til Esbjerg
Kaninslagteri, som af avleme bag Dansk Kaninslagteri beskyldes for at udfgre en utro-
veerdig prispolitik, Siden sommeren 1992 har der imidlertid vaeret veterin@rmassige
problemer med transporten af de levende dyr.

Afregning sker efter fast notering, der fastsattes hver 14. dag efter oplysninger fra de
udenlandske slagterier. Disse foretreekker kaninracerne "Hvid Land" og "California”.
A-dyr, dvs. dyr, der vejer mellem 2,4 og 3,1 kg, indbragte i oktober 1991 8,50 kr. pr.
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kg levende vaegt. Mellemstore racer og ukurante stgrrelser blev afregnet med 6,50 kr.
pr. kg levende vagt, og derefter faldt prisen i yderligere tre satser fra 3,00 kr, pr. kg
og ned. Faste leveringsaftaler indbringer en bonus pa 0,50 kr. pr, kg for A-dyr.

Selskabet forventer, at der kraeves 8.000 kaniner om ugen, svarende til ca. 400.000 ka-
niner arligt, til en rentabel dansk slagtevirksomhed. Med den nuverende udvikling i
den danske produktion forventes dette niveau ndet inden for 5 &r. Selskabet vurderer
dog ogs4, at det europaiske marked let vil kunne aftage den i europeisk sammenhzng
beskedne danske produktion, inklusiv de forventede produktionsstigninger (Frankrig
importerer fx drligt ca. 14.000 tons kaninkgd svarende til over 8 millioner kaniner). En
udbygning af hjemmemarkedet er, ifglge selskabet, ikke ngdvendig indtil videre. Det
forventes dog, at danske forbrugere efterhinden vil erkende kaninkgdet og dets kvalite-
ter, Mikkelsen, J. (1991).

Prisforhoid

De sidste 10 &r har afregningspriserne varieret mellem 8,00 og 10,50 kr. pr. kg levende
vaegt. I slutningen af 1980’erne udnyttede Esbjerg Kaninslagteri monopsonistiske til-
stande (dvs. kun én kgber pd markedet) til at snke afregningspriserne. Dansk Kanin-
slagteri ApS. startede derefter en eksport af levende kaniner, baseret pa hgjere afreg-
ningspriser. I fordret 1991 udjzvnedes priserne, og Esbjerg Kaninslagteri forsggte i
Igbet af sommeren 1991 at tilbageerobre leverandgrer ved at tilbyde 10,50 kr. mod
Dansk Kaninslagteri's afregningspris pa 8,50 kr. pr. kg for de bedste kaniner. Priserne
forventes at forblive pd dette niveau (8,00-10,50 kr. pr. kg) i den nzrmeste fremtid.

6.3. @konomiske muligheder

I tabel 6.4 er vist gkonomiske beregninger for tre modeleksempler pa slagtekaninpro-
duktioner, der i henhold til kapitel 4 reprasenterer tre forskellige forretningsmeassige
mélsatninger. Model A er en hobbybaseret produktion med 14 moderdyr. Hobbypro-
duktionens indtjeningsbehov forudsettes, jf. afsnit 4.2, at begrense sig til at kunne
dzkke stykomkostringerne (positiv "DB I"). Det bgr noteres, at kaninorganisationeme
faktisk anbefaler nye producenter at starte med 10-15 avlsdyr. Model B, der karakteri-
seres som en erhvervsmeassig produktion, drevet under relativt ekstensive forhold, er
baseret pd det dobbelte antal dyr. Det forudsattes for bide model A og B, at der kan
opnis 4 arlige kuld 4 7 unger, og at dgdeligheden er 10 pct. Forsggsresultater og prak-
tisk erfaring har vist, at der med mere intensive produktionssystemer og en vis rutine
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TABEL 6.4 @konomisk oversigt. Eksempler pa produktion af slagtekaniner.

MODEL A: MODEL B: MODEL C:

15 avisdyr 30 avisdyr 100 avisdyr
14 moderdyr 28 moderdyr 93 moderdyr
47 unger/ir 4x7 unger/ar 5x7 unger/ar

10 pet, dode 10 pot. dede 7 pet. dode

B /- L

Salg af slagtedyr, ialt! 9.049 18.088 77.748
Foderomk. m.m., ialt’ 7.462 14.924 64.077
*DB I” (til stald, bure, besaatn. og arbejdskraft)’ 1.587 3.164 13.671
pr. moderdyr (113) (113} (147)

Vediigeh., atskrivn. og forrentn. af bure og inventar? 1.757 3.196 10.069
Forrentning af beseotningsveerdi® 105 210 700
"DB II* (til stald og arbejdskraft) -275 -242 2.902
pr. moderdyr {-20) (-9) (31}

ndring i DB 1l (kr./moderdyr):
+/- 65 +i- 65 +/- 84

slagtepris’: 9,50 kr./kg lev. veagt +/- 10 pct.

ungerlavlshunl&ﬂ: (se modelbeskr.) +/- 10 pct. +-12 +- 12 +~- 15
pillefoder’: 2 kr./kg +/- 10 pet. +- 48 +- 48 +- 62
Inventarpriser®: generelt +/- 10 pct. (bilag 3.2.) +- 183 +- 11 +H-11
realrente = 4 pct. | stedet for 7 pct. + 18 +18 + 17

Beregningsgrundlag: 1) bilag 2.1, (tabel B2.1.), 2) bilag 2.2. {tabel B2.2.).

18000 -l DB Iy |
woo| e 10,48
8000 -
L © 9,60
ol
1 8.65
acop] T
-12000 - - — —_— . unqsrjfnoqgrdyﬂ‘r
20 peye = = 2

Figur 6.2 Eksempler pa okonomiske sammenhange. Sammenhsgonge mellem besetningssterrelsa,
antal fedte unger/moderdyr/ar, "DB 1I"/100 avisdyr og slagtepris (forar 1991 = 9,50 kr./kg lev.
veagt, stiplede linler angiver +10 pet. og +10 pet. Prisforskellen svarer stort set til de pris-
udsving, der er oplevet de sidste 10 ar).

Kilde: Egne beregninger.
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kan forventes 5 arlige kuld 4 gennemsnitlig 7 unger. Model C er et sidant eksempel
pa en mere intensiv og erhvervsmessig praget produktion, der kraver aflgnning af
bade arbejdskraft og staldbygninger. Model C er baseret pi en besatning pd 100 avls-
dyr (93 moderdyr). Dgdeligheden forventes her at kunne reduceres til 7 pet. Derudover
forudszttes, at der til alle tre modelbrug anskaffes kontrollerede avlsdyr til 100 kr. pr,
stk. samt bure og drikkeanizg af "saml-selv" typen (se bilag 2.1 og 2.2). Prisforuds=t-
ningerne er i gvrigt baseret p oplysninger og sken indhentet fra branchen i 1991.

Beregningerme i tabel 6.4 viser, at der under de valgte forudsztninger ikke kan forven-
tes szrlig attraktive gkonomiske resultater ved produktion af slagtekaniner, selv nir der
ikke tages hensyn til husleje og aflgnning af arbejdskraft. Hobbybedriften (model A)
opfylder dog milsztningen om dzkning af stykomkostninger. Endvidere kraeves der
blot en stigning i afregningsprisen pi godt 3 pct. (fra 9,50 kr. til 9,80 kr. pr. kg leven-
de vagt) for at daekke bade stykomkostninger og investeringer i avlsdyr, bure og inven-
tar. Modeleksempel B viser, at der er stgrrelsesgkonomiske fordele forbundet med ka-
ninproduktion, uden at der dog kan paregnes vesentlige forbedringer i de gkonomiske
muligheder. Model C kan under de anvendte forudsetninger indbringe knap 3.000 kr.
arligt til husleje og aflgnning af arbejdskraft. Det er en meget lav aflgnning for en rela-
tiv intensiv og ressourcekrevende produktion. Arbejdskraftbehovet til en slagtekanin-
produktion baseret pd 100 avisdyr svarer til mellem 1/4 og 1/3 fuldtidsbeskzftigelse.
Kaninproducentens rutine og driftsledelsesmassige evner har formentlig en vasentlig
betydning for antal opndede unger pr. moderdyr, og dermed for de gkonomiske mulig-
heder, jf. figur 6.2. Udsving i afregningsprisen pa +/=10 pet. (svarer stort set til den
faktiske variation) har ligeledes en relativ stor effekt pA rentabiliteten.

6.4. Udviklingsmuligheder
Status

Forbruget af kaninkgd har et betydeligt omfang i store dele af Europa. Det danske for-
brug er imidlertid meget begrenset og hidrgrer primert fra jagtudbytter samt eget op-
draet. Der er ingen tradition for at spise kaninkgd i Danmark, og de danske forbrugere
synes ikke at kende kgdets ernzringsmaessige kvaliteter (nzringsrigt og fedtfattigt).
Eksportefterspgrgslen synes derimod at vaere stigende, og der forventes specielt at vare
et kommende potentiale for udskirne kaninkgdprodukter,
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Mulige strategier

Analyseresultaterne viser, at den danske kaninproduktion kan baseres pd eksport og
siledes ikke er afhengig af eventuelle hjemmemarkedspotentialer. En styrkelse af pro-
duktionen synes imidlertid at kreeve nogle tiltag, der bl.a. athenger af, hvilke strategier
producenterne gnsker at fglge.

Figur 6.3 illustrerer nogle af slagtekaninproduktionens starke og svage sider udfra en
foruds®tning om, at landbrugsvarer traditionelt stir stzrkest, hvis pris og kvalitet kan
bruges som konkurrenceparametre.‘ Af umiddelbare styrker kan navnes, at slagtekaniner
egner sig til stordrift, og at en effektivisering af den nuvarende produktion kan give
forbedrede indtjeningsforhold. Endvidere er produktionen veterinzrkontrolleret og of-
test helt medicinfri. Kgdets karakter igvrigt falder godt i trdd med den stigende inter-
esse for sunde og fedtfattige produkter. Selvom disse forhold pa lzngere sigt burde gge
mulighederne for en vis hjemmemarkedsudvikling, s& mangler danske forbrugere ge-
nerelt et kulinarisk kendskab til kaninkgdet. Nogle forbrmgere nzrer ligefrem aversion
mod at spise kaniner, der enten opfattes som keledyr eller skadedyr.

Eksport

Med den nuverende efterspprgsel efter kaninkgd pA de mellemeuropziske markeder
er de danske kaninproducenter stillet overfor forhold, der er velkendte set 1 relation til

Styrker: Muligheder:
- kort prod.cyklus og effektiv foderomsastning - hurtig reduktion af udbuds/sfterspergselsgab
- fedtfattigt, hejt proteinindh., medisinfri - "on trend"
- feerdige foderbl. —» nedsat sygdomsrisiko - ikke afhsangig af hjemmemarked
- eksporteftersporgsel - midteuropesisk marked for udskeeringer
- stigende prod. og interesse i DK - udvikle eksp. og hj.marked — forasdling
- ligner fierkreeked - Inform.kampagne — substituere fjerkrse i DK
- velegnet til stordrift - velagnet til cateringbranchen
- store produktionsenheder
Svagheder:
- manglende kulinarisk kendskab i DK Trusler:
- dyre produkter og litle udbud - tradition for fjerkrae | DK — ikke fortreenges
- "kealedyr" eller skadedyr - forbrugeraversioner
- ligner "pelsede rotter” i slagtet tilstand - eksportmarked maattes
- apredte sméproduktioner - urentabel indsamling og slagtning

- uensartede/ustabile leverancer

FIGUR 6.3 Stearke og svage sider ved kaninkedets og slagtekaninproduktionens karakteristika.
Kilde: Egen opstilling.
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det traditionelle landbrug; en masseproduktion af rivarer og halvfabrikata, der udbydes
pa markeder, hvor den dominerende konkurrenceparameter er kombinationen pris og
kvalitet.

De europeiske kaninkgdsmarkeder er som beskrevet meget store i relation til den be-
skedne danske produktion, og markederne anses for at vere ufglsomme overfor selv
betragtelige danske produktionsstigninger. Under foruds®tning af en uzndret eller
stigende eksportefterspgrgsel og stabile markedspriser i Europa vil de danske producen-
ter som pristagere kunne gge indtjeningen ved at ndvide produktionen (pget salg) og
reducere omkostningerne. Stgrre produktionsenheder giver muligheder for at udnytte
stgrrelsespkonomiske fordele i bide primarproduktion, indsamling, forarbejdning, salg
og distribution,

En gget forskningsindsats med henblik p3 specielt kvalitetsforbedringer synes yderli-
gere at kunne forbedre den enkelte producents indtjeningsmuligheder. Den stigende
kvalitetsbevidsthed, der bl.a. opleves pa det franske marked, dbner nogle muligheder
for danske kaninprodukter under forudsetning af, at produktionen opnér et hgjt kvali-
tets- og veterinermessigt stade. Bide et stgrre volumen og bedre (ensartede) kvaliteter
vil desuden kunne forbedre udnyttelsen af den eksisterende slagtekapacitet (betydelig
overkapacitet) og dermed danne grundlag for hgjere afregningspriser til landmanden.

Meget tyder pé, at der er en stigende efterspgrgsel efter foredlede kaninkgdsprodukter
pa flere af de europziske markeder (bl.a. Tyskland og Frankrig). Umiddelbart burde
det eksisterende slagteri - Esbjerg Kaninslagteri - kunne udnytte overskydende kapaci-
tet til en videreforedling og bl.a. kunne udnytte de distributionskanaler og den mar-
kedsviden, man allerede er i besiddelse af. Etablering af et helt nyt slagte- og forzd-
lingsanleeg vil vaere meget kapitalkrevende og vil kreve et konstant og stort kvalitets-
rivare- og markedsgrundlag. Til gengzld vil et sidant anleg kunne opbygges hensigts-
mzssigt bide mht. produktion, veterinzre krav og fleksibilitet.

Hjemmemarked

De danske forbrugere udviser en meget lille, men ifglge branchen stigende interesse
for kaninkgd. Mulighederne for at opbygge et rentabelt hjemmemarked synes at vare
mest fordelagtige, hvis der satses pd udvikling og foredling af ferske, hele kaniner
eller ferske, frosne opskzringer i nemme portionspakninger. Opbygningen af et sikkert
afseetningsgrundlag vil under de nuvzrende efterspgrgselsforhold fordre en meget stor
markedsfgringsindsats, selv om der i fgrste omgang satses pa specialforretninger.
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6.5. Vurderinger og perspektiver

Der forventes fortsat at vaere en relativ stor europ=isk efterspgrgsel pi kaninkgd. Efter-
spergslen retter sig formentlig i stigende grad mod kvalitetsprodukter, og i et vist om-
fang mod udskarne kaninkgdsprodukter i nemme opbevarings- 0g tilberedningsemballa-
ger.

Det gkonomiske udbytte under de nuverende produktions- og prisforhold er ikcke til-
fredsstillende. Produktionen, som den praktiseres i dag, er relativ arbejdskrzvende, og
selv med en erfaren driftsledelse og intensiv produktionsform synes mulighederne for
rentable danske opdret af slagtekaniner at vaere begreensede. Der synes dog at vere
visse muligheder for effektivisering og omkostningsreduktion i bade primerled (stor-
drift og forbedret kvalitet) og aftagerled (effektiv indsamling og transport, samt forbed-
ret slagtekapacitetsudnyttelse). Desuden vil et stgrre volumen af kvalitetsprodukter
formentlig forbedre mulighederne for at trenge ind p markeder i bl.a. Frankrig og
Tyskland.

Etablering af en rentabel, producentejet forzdlingsvirksomhed synes, bl.a. pi baggrund
af producentorganisationernes egne udtalelser, at kreve mindst en firedobling af den
nuvarende produktion, hvilket vil vaere en béde tids- og kapitalkrevende opgave. Ved
udnyttelse af den eksisterende kapacitet vil en rentabel videreforarbejdning formentlig
hurtigere kunne realiseres. Under de nuverende forhold synes mulighederne pa hjem-
memarkedet si begrznsede, at det neppe er hensigtsmessigt at satse herpd. Opbyg-
ningen af hjemmemarkedet ma antages at veere yderst risikofyldt, og meget tyder pi,
at det vil tage mange Ar fgr en markbar substitution af bl.a. svine- og fjerkrzkgd kan
forventes. Det kan dog tznkes, at hjemmemarkedet kan opdyrkes som et bimarked for
en stgrre eksportorienteret produktion.
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7. Ferskvandskrebs

Forurening, overfiskeri og restriktive fangstkvoter synes i stigende grad at begranse
mulighederne for vaekst i det traditionelle fiskeri. Efterspgrgslen efter fiske- og krebse-
produkter er imidlertid stigende, og akvakultur samt ekstensive opdreet af fisk og krebs-
dyr vil formentlig globalt fi stgrre betydning i fremtiden.

Ferskvandskrebsen er den eneste af de stgrre krebsedyr, der pd globalt plan opdrzttes
i stgrre skala. Ferskvandskrebs opdeles i tre familier: Astacidae, Cambaridae og Para-
stacidae under de tibenede krebs, og bestdr af varm- og koldvandsarter. Alle arter kan
opdraittes i lukkede laboratorieanlag. Succesfuld opdret eksisterer dog kun for varm-
vandskrebsen - den rgde sumpkrebs (Procambarus clarkii), der udggr mere end 90 pet.
af al naturlig fangst og produktion i akvakultursystemer. Den rgde sumpkrebs stammer
fra det sydlige USA og Mexico, men er introduceret med succes i store dele af verden,
Den stiller beskedne krav til livsvilkir, avler nemt og kan indgs i sedskifter med fx
ris og sorghum eller leve vildt i fx overrislingsanleg. Den vokser til fangststgrrelse
(7-12 c¢m) i Igbet af blot 3-6 mdr., Huner, J.V. (1991).

Af kold-vandsarter er signalkrebsen (Pacifastacus leniusculus), delkrebsen eller den
almindelige flodkrebs (Astacus astacus) og den galiziske sumpkrebs (Astacus leptodac-
tylus) egnede til avl og opdrat. De kan hurtigt etablere sig i permanente vande uden
fisk og andre pradatorer, men er meget fglsomme overfor surt vand, lavt iltindhold og
hgje temperaturer. For lave temperaturer i omgivelserne forringer dog vaksten. Under
normale forhold nies de foretrukne markedsstgrrelser (ca. 10 cm) efter 2-4 ar. I store
dele af Europa er der oprettet bestande i sger, damme og opgravede vandhuller, hvor
man forventer at kunne opna arlige udbytter pd 50-300 kg pr. ha vandoverflade. Nogle
fa producenter har specialiseret sig i intensive avlsdyrsproduktioner, mens intensive op-
drzt for nmrvarende ikke er rentable, Huner, J.V. (1991).

I Danmark fandtes indtil for godt 20 4r siden kun den almindelige flodkrebs, der lever
i ferske sger og vandlgb. Fgr Arhundredeskiftet fortzller beretninger om overdidige
krebsefangster, men krebsepesten! gjorde det af med de fleste flodkrebs, og i

1) Krebsepesten skyldes en vandskimmelsvamp (Aphanomyces astaci), og regnes for den
alvorligste trussel mod de oprindelige europaiske krebsebestande. Amerikanske krebs er
mere eller mindre immune overfor svampen, og kan til tider vere berer af denne. Svam-
pen, der blev indslzbt fra Nordamerika i forrige &rhundrededer, er 100 pct. dpdelig for den
oprindelige europziske krebsebestand, og Portugal er si vidt vides det eneste land i Euro-
pa der ikke er, cller har veret, ramt af pesten, Larsen, K. (1990).
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1920’erne var der kun nogle fi isolerede bestande tilbage. Deraf fglgende prisstigninger
ggede imidlertid interessen for opdrat af krebs, og via en rakke oplysningskampagner
om opdret i 1940’erne opniede man en stigning i bestandene. Mange af de naturlige
fangster i dag hidrgrer fra de dengang opdrzttede bestande, Larsen, K. {1990).

Flodkrebsen har de senere &r haft trange kir p4 grund af sygdom, overfiskeri, en sti-
gende Albestand samt forurening og vandlgbsreguleringer, Westman, K. et al. (1989).
Et par fremmede arter blev bl.a. derfor indf@rt og udsat i Danmark i lgbet af 1970’erne.
Den galiziske sumpkrebs findes flere steder pa Sjzlland. Den var oprindeligt importeret
fra Tyrkiet med henblik pd konsum og har dirligere egenskaber end béide flodkrebsen
og den anden fremmede art, den amerikanske signalkrebs, der efterhinden er udbredt
over det meste af Europa.

Flodkrebsen har i drhundreder vaeret den mest popul@re konsumkrebs i Europa, og ef-
terspprgslen er stadig stor. Tilnavnet "den zdle krebs" hentyder til dens glatte ryg-
skjold, attraktive rubinrgde farve og behagelige duft efter kogning. Flodkrebs er imid-
lertid meget fglsom overfor krebsepest. Signalkrebsen er derimod under normale for-
hold resistent, hvilket er hovedbegrundelsen for, at den er indfgrt. Desuden minder
signalkrebsen bide smags-, kvalitets- og stgrrelsesmessigt om flodkrebsen, og det
synes at vere en udbredt antagelse, at signalkrebsen er flodkrebsen overlegen i bide
vzkst, reproduktionsevne og kgdfylde.

7.1. Produktionstekniske forhold

Blandt andet Huner, J.V. (1991) taler om to fremtrezdende management-strategier for
de relevante ferskvandskrebs. Den rgde sumpkrebs graver egne huler, og er velegnet
til etablering af bestandige populationer. Flodkrebsen, signalkrebsen og den galiziske
sumpkrebs er derimod darlige til at etablere huler og skjulmuligheder, hvorfor en egnet
strategi burde vare at udsztte ungdyr til opdrt for senere at opfange bestanden totalt,
Hgje avisomkostninger synes imidlertid at favorisere strategien med de bestandige
populationer, selv for de dérlige hulegravere.

Avl

I Nordeuropa vokser krebsene for langsomt til at ggre intensive produktionssystemer
rentable. Den danske krebseproduktion har imidlertid hidtil veeret koncentreret om
produktion af yngel eller swttekrebs i semi-intensive systemer, og der findes idag en
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lille snes specialiserede yngelavlere. Formeringsdygtige krebs flyttes fra udendgrs be-
stande i det tidlige fordr, og parring og zglzgning finder sted i indendgrs bassiner. Nir
®ggende sidder fast pi undersiden af hunnens bagkrop, adskilles hanner og hunner, og
yngelen kizkkes i lgbet af fordret ("forstrekt” yngel er klzkket ved kunstig tempera-
turstigning). Yngelen selges eller udszttes som sazttekrebs efter 2. skalskifte {sensom-
meren} til opdrat i udendgrs damme, Larsen, K. (1990).

Opdraet

Ved ekstensive og semi-ekstensive opdret udsattes enten yngel eller stgrre "sette-
krebs", afhengig af hvor hurtigt der gnskes en reproducerbar bestand og mulighed for
konsumfangst. Det er vigtigt at det pAtenkte vandhul (gammel mergelgrav, grusgrav,
dam o.1.) har en god vakst af iltproducerende planter, og at et eventuelt mudderlag
samt fiskebestande er fjernet. Der bgr, ifglge Andersen, J.F. (1990}, vaere lavvandede
omréder med skjulmuligheder. Maksimal vanddybde bgr vare pd 2-2,5 meter, og trzer
og buske pd bredden bgr fjernes eller udtyndes for at undgd lgv i vandet og lz for
vinden.

Efter etablering af krebsevandet og uds®tning af et relevant antal yngel/sattekrebs (se
bilag 3.2) begranser driftsarbejdet sig til en Igbende kontrol af vandkvaliteten samt en
eventuel suppleringsfodring med sgdkartofler og lignende. Efter at fangststgrrelsen pa
ca. 9 cm er ndet, skal der "hpstes” og eventuelt bestandssuppleres. Fangst foregir oftest
med ruser, og krebsene opbevares i hyttefade (ikke over en uge) fgr levering eller kon-
sumering. Forud for levering sultes krebsene et dggn si tarmene tgmmes, og tilsmuds-
ning af bide dyr og emballage undgas. Forsendelse kan ske i flade trekasser med trem-
melag og -bund, og krebsene placeres ofte mellem to lag fugtige grangrene, sa de kan
holdes levende i flere dage. Transport kan ogsa foregd i svere plastposer med vand og
ilt, Larsen, K. (1990). Krebsene skal holdes i live indtil de koges, fryses eller p4 anden
made foredles, da dgde krebs degenererer hurtigt, (et kraftigt proteinnedbrydende en-
zym friggres fra bugspytkirtlen ved dgd), Holdich, D.M. (1988).

Slgnalkrebs hzvdes under danske forhold at kunne opna arlige udbytter pd 50-100 g
pr. m? vandoverflade (svarende til ca. 300-600 g pr. m bred) i oprensede damme med
gode skjulmuligheder, fodring, bestands- og planteregulering, Neergaard, D. (1991).
Flodkrebs kan sandsynligvis give samme udbytte, uden at man dog endnu har varet i
stand til at eftervise dette. Flodkrebs opnir fgrst den tilladte fangststgrrelse (9 cm) 3-4
ir efter yngeludsztmingen. En jevn irlig fangst af flodkrebs opnds imidlertid fgrst fra
det 6. &r efter udsztning, hvis man tager hensyn til bestandens naturlige reproduktion,
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Der produceres ikke signalkrebseyngel i Danmark, og da det ikke er tilladt at importere
yngel fra signalkrebs, udsattes 2-irs s@ttekrebs, der s@tter yngel den fplgende sommer.
Signalkrebs giver fuldt udbytte fra 3-4 irs alderen og giver altsd mulighed for en hurti-
gere produktion end flodkrebs. Signalkrebs fir desuden stgrre kloer og vejer ofte op
til 20 pect. mere end flodkrebs ved samme lzngde (salgsstgrrelse for flodkrebs: ca. 18
stk. pr. kg, signalkrebs: 12-14 stk. pr. kg), Larsen, K. (1990). Iiglge avlere synes re-
stauranter dog at foretrekke en gennemsnitlig stgrrelse pa 55 gram svarende til 18 stk.
pr. kg.- uanset krebseart. Signalkrebs kan vzre mere aggressive end flodkrebs, hvilket
kan fgre til stgrre tab som fglge af konkurrence og kannibalisme. P4 trods af at signal-
krebs antages at vare immune overfor krebsepest, kan de dog ifglge svenske undersg-
gelser angribes under stressede leveforhold, Gydemo, R. (1989).

Vandhuller specielt udgravet til krebseopdrat har i et vestsjellandsk naturplejeprojekt
vist sig at give en hurtig produktion, hvor flodkrebseyngel udsat i 1988/89 har opnéet
fangststgrrelsen i foraret 1991. Den hurtige produktion hznger sammen med, at vand-
hullerne har varet specielt udgravet til krebseavl, og at man derved bl.a. har undgéet
predatorer, Bymak, E. (1991).

Forzdling

P4 verdensplan szlges de fleste krebs levende til kogning i krydret vand. Kun Louisia-
na i USA har en egentlig foredlingsindustri af "halekgd”, der hindpilles og forzdles
til forskellige konserverede og frosne produkter. De skandinaviske lande har iriporteret
bide levende og kogte krebs. Kogningen foregir i dildlage, og de kogte krebs er ho-
vedsagelig vakuumpakkede i ét kg pakker, pasteuriserede og frosne.

Miljg og lovgivning

En mangelfuld lovgivning og en tgvende offentlig stillingtagen til problemer omkring
indfgrsel af fremmede dyrearter til den danske fauna synes at have medfgrt en ophidset
debat mellem forskellige interessegrupper. Levende krebs kan ifglge nye bestemmelser
fra Landbrugsministeriet ikke lengere indfgres til landet. Lov om ferskvandsfiskeri
indeholder kun bestemmelser for krebs i 4bne vande (ikke dambrug og lukkede vande).
Signalkrebs og galizisk sumpkrebs, der allerede er indfgrt, kan derfor frit udszttes og
udnyttes i dambrug og vandhuller uden af- eller tillgb. Zndring af vandhuller pa over
500 m? krever dog tilladelse fra amtsridet, jf. Naturfredningsloven (appendiks A).

Fiskeriministeriet indtager dog en uforbeholden holdning til signalkrebs, der bl.a. ud-
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trykkes i en notits fra Ferskvandsfiskerilaboratoriet, (afdeling af Danmarks Fiskeri- og
Havundersggelser) fra 1990: "Udsatning af signalkrebs og andre ikke-hjemmehgrende
krebsearter bgr ikke tillades i Danmark" (se appendiks A). Den officielle danske hold-
ning, der ikke er blevet mindre negativ overfor signalkrebs de seneste &r, begrundes
med faren for krebsepest, signalkrebsens pastiede aggressivitet og truslen mod danske
eksportmuligheder af flodkrebseyngel, Berg, S. (1990).

Organisationsforhold

To danske krebseavlerforeninger reprasenterer hver deres synspunkt i signalkrebsepro-
blematikken. Danmarks Krebseavlerforening arbejder for at fremme flodkrebseavlen,
primart med henblik pd produktion og afs®tning af konsumkrebs. Foreningen bekzem-
per signalkrebsen med den begrundelse, at den er latent barer af krebsepest. Avlerne
forpligter sig ved indmeldelse i foreningen til udelukkende at udsette flodkrebs og til
at forhindre signalkrebsens indfgrelse og udbredelse i Danmark.

Krebseforeningen - Avl og Opdraet mener, at signalkrebsen ligesi godt kan udnyttes
som et godt alternativ, nir den alligevel er i landet. Gennem oplysningstjeneste vil
foreningen sgge at effektivisere og koordinere produktionen af alle krebsearter i Dan-
mark samt virke som faglig interesseorganisation overfor myndighederne.

7.2. Markedsforhold for ferskvandskrebs

Fangstopgerelser for krebs fra bide vildtbestande og opdrzt er begrensede. I 1980'erne
har EIFAC (en arbejds- og ridgivningsgruppe under FAQ) indsamlet informationer om
krebseproduktioner og fangsttal i Europa med henblik p4 at kunne identificere vigtige
problemer omkring den forholdsvis nye produktion. De fleste tilgzngelige produktions-
opggrelser og -estimater stammer fra disse undersggelser, der afsluttedes i 1987.

7.2,1. Produktion og marked pi verdensplan

Tabel 7.1 viser de mest betydende arlige produktions- og handelsmaengder. 85 pet. af
verdens krebseproduktion sker i det sydlige USA (rgd sumpkrebs) og forbruges hoved-
sageligt lokalt. Desuden er der en betydelig signalkrebseproduktion pA USA’s vestkyst,
hvoraf hovedparten eksporteres til Europa. Langt stgrstedelen af de europziske krebse-
fangster hentes fra naturlige bestande i sger og vandlgb, og kun nogle f tons stammer
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TABEL 7.1 Ferskvandskrebs - estimerede fangster og handelsmengder for udvalgte
lande, estimation fra slutningen af 1980’erne, (tons).

Naturlig' Akvakultur import Eksport
figkehkeh = —til konsum ==-----
USA 5.000-25.000% 30.000° - 1.000°
Tyrkiet 500% . . ?
Spanien® 4.650 - 5 1.590
Frankrig® 10 - 2.000 .
Nv:)rgab 40 - 5 .
Sverige® 250 gd 2.058 -
Sovjet® 1000 . - ?
Tyskland® . 200 -
Kina® 2000 . - ?
Danmark® ? 0 80 -
Note: 1) Inklusiv ekstensiv kultur.

Klider:  Egen opstilling pa grundiag at;
a) Huner, J.V. (1991), b) Fangsttal fra 1987, Westman, K. et al. (1989), ¢) Udenrigshande-
len fordelt pa varer og lande, 1990, Danmarks Statlstlk, d) $.C.B. (1991).

fra egentlige kulturproduktioner. Det europziske forbrug var i 1983/84 pa 6.000-8.000
tons Arligt, hvoraf ca. 70 pct. blev importeret.

Tyrkiet var indtil 1985, hvor krebsepesten holdt sit indtog, den vigtigste eksportgr til
det europziske marked med arlige fangster pa over 6.000 tons. 1 1989 var disse fang-
ster, der var baseret pi naturlige forekomster af den galiziske sumpkrebs imidlertid
reduceret til ca. 500 tons. Spanien overtog herefter den europziske leverandgrhoved-
rolle. Af de samlede europziske fangster pa ca. 5.000 tons i 1989 fangede spanierne
godt 4.500 tons (rg¢d sumpkrebs).

Sverige satser delvist p& signalkrebs og er fgrende i Europa mht. krebsedambrug. I
1990 var der siledes 77 egentlige dambrug med en produktion p4 8 tons konsumkrebs,
S.C.B. (1991). Naturlig fiskeri er dog langt mere udbredt i Sverige med fangster pd 250
tons i 1987 (inklusiv ekstensiv opdrzt), Westman, K. et al. (1989).

Foruden USA er de vigtigste forbrugslande Frankrig (2.000 tons, primzrt import), Sve-
rige (2.000 tons, primert import) og Spanien (5.000 tons, efterhinden selvforsynende),
Huner, J.V. (1991), USA’s produktion kan relativt let udvides, men det lokale marked
synes at vere mzttet, I Europa synes krebsepestens udbredelse derimod fortsat at krze-
ve en udvikling af mere kontrollerede produktionssystemer, fx egentlige opdret.
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7.2.2. Produktion i Danmark

Der har de seneste ir varet en stigende interesse for krebseproduktion i Danmark - pri-
mert koncentreret om produktion af yngel eller "sattekrebs”. I 1989 producerede med-
lemmerne af Danmarks Krebseavlerforening séiledes ca. 1.500 kg flodkrebs, hvoraf blot
60 kg blev solgt til konsum. I 1990 udgjorde konsumproduktionen ca. 100 kg. Forenin-
gen forventer dog, som fglge af mange nyetableringer, at producere mellem 10 og 20
tons konsumkrebs om 10 4r, Andersen, J.F. (1991). Produktionen af signalkrebs til kon-
sum menes at overstige produktionen af flodkrebs, hvilket imidlertid ikke har vzaret
muligt at verificere. Mht. avlsdyr forventes en fortsat efterspgrgsel pa krebseyngel og
szttekrebs bl.a. til udsztning i forbindelse med genopretming af miljgfglsomme vand-
omrader.

Produktionen er meget lidt gennemsigtig som fglge af de stridende avlerforeninger, og
pa grund af at opdrztsvande holdes hemmelige bide af frygt for tyveri og det offent-
liges favorisering af én bestemt art. Desuden udsattes krebsene med forskellige form4l,
der speender fra hobby over landskabspleje til egentlig dambrug. De fleste krebsevande
falder endvidere udenfor ferskvandsfiskeri- og naturfredningslovenes omrider, og er
derfor ikke underlagt nogen form for kontrol. Avleres og lystfiskeres fangster til eget
forbrug kendes ikke, men der menes at vere tale om betydelige mangder.

7.2.3. Marked og distribution i Danmark

Stprstedelen af de registrerede danske avleres krebsefangster gir til eget forbrug eller
afszettes til lokale aftagere (bl.a. restauranter). Krebsene afsattes levende eller i meget
begreenset udstraekning som friskkogte. Der importeres derimod udelukkende frosne
krebs efter opstramningen af Landbrugsministeriets bestemmelser om indfgrsel af le-
vende dyr, jf. appendiks A.

Medlemmerne af Krebseforeningen Avl og Opdret afsatter, ifglge Neergaard, D.
(1991} selv egne fangster. Danmarks Krebseavlerforening afsztter derimod mediem-
mernes flodkrebseproduktion samlet. Avlerne pakker og fremsender krebsene i forenin-
gens emballage (kasser 4 10 kg levende krebs), og foreningen fakturerer og afregner
til avleren. I 1991 afregnedes bide signal- og flodkrebs med ca. 200 kr. pr. kg fgr
Mmoms.
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Som i Sverige er der flere steder i Danmark tradition for, sidst pd sommeren, at fiske
af naturlige bestande enten til eget forbrug eller til videresalg. Det har ikke varet mu-
ligt at finde kvalificerede skgn over omfanget af disse fangster. Kilder blandt kgben-
havnske fiskeforretninger, der tidligere har aftaget sddanne fangster, oplyser dog, at der
i 1990/91 ikke har veret udbudt danske krebs. Det anfgres tillige, at frosne krebs er
billigere og mere forbrugervenlige (kan gemmes) samt, at rejer og andre fiskespecia-
liteter har veeret billige substitutter i 1991. P4 baggrund af oplysninger fra branchen i
gvrigt synes efterspgrgslen pi krebs generelt at vaere begranset af et manglende kend-
skab til bide produkt og anvendelse.

Den danske import af ferskvandskrebs er stigende og niede i 1991 op pa knap 90 tons
mod ca. 30 tons i sidste halvdel af 1980’eme (figur 7.1). Efter det kraftige pestudbrud
i 1985 er Tyrkiet med knap 50 tons atter blevet hovedleverandgr af frosne krebs til det
danske marked, Derefter fglger Spanien (20 tons) og Kina (13 tons). De importerede
frosne krebs er kogt i dildlage og szlges i ét kg pakninger. Iifglge "Arctic Fish" i Sla-
gelse er der ikke vaesentlig forskel i kvaliteten pa de frosne krebs. De tyrkiske og kine-
siske synes at veere de bedste, mens de spanske er hdrdere i skallen. Det havdes dog
udelukkende at vare prisen, der afger efterspgrgslen. Typiske engros- og udsalgspriser
pa frosne krebs var i 1991 henholdsvis 35-45 kr. pr. kg og 90-100 kr, pr. kg, Arctic
Fish (1991).

I detailledet antyder bl.a. IRMA at ville kunne optage friskkogte danske krebs i sorti-
mentet, hvis udbyderne kan levere i detailpakninger, der er velegnede til kgl. Det er
vigtigt, at udsalgsprisen kommer vesentlig under fiskeforretningernes priser pé levende
krebs (dvs. maksimalt 325 kr. pr. kg). IRMA mener, at de forventede fangststigninger
burde kunne danne grundlag for udsalgspriser p4 under 300 kr. pr. kg for ferdigpakke-
de produkter, der lever op til kzedens krav til bl.a. kvalitet, holdbarhed og visuel frem-
toning. IRMA mener desuden at forbrugerne er indifferente overfor krebseart, og derfor
bgr arten ikke bruges i markedsfgringen, Bergholt, A. (1991).

I 1990 blev der importeret 3,4 tons levende krebs, primart fra Tyrkiet og Polen. Den
polske flodkrebs, der var den mest eftertragtede, kostede ca. 125 kr. pr. kg levende
vegt (engros). De tyrkiske galiziske sumpkrebs var af lidt dirligere kvalitet med en-
grospriser pa ca. 100 kr. pr. kg. Kgbenhavns Aleeksport, der har haft en vesentlig del
af den levende import, anfgrer, at dansk producerede krebs er af bedre kvalitet end de
polske, men at krebsene ikke bgr koste over 125 kr. pr. kg (engros), hvis de skal kunne
afszttes pA det danske marked. Kilder i branchen i gvrigt oplyser, at salget af levende
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Figur 7.1 Danmarks import af ferskvandskrebs (tons).
(Oplysningerne fra 1985-1987 kan omiatte andet end ferskvandskrebs).
Kiide: Danmarks statistik.

krebs til danske restaurationer, grossister og fiskehandlere generelt var for nedadgiende
inden de skzrpede indfgrselsbestemmelser tridte i kraft. Preferencerne for levende
flodkrebs synes desuden at betyde mindre end prisen - forbrugeren vazlger oftest de
billige frosne krebs. (En typisk udsalgspris for levende krebs udgpr i fiskeforretninger
ca. 325 kr. pr. kg).

Eksport

Det har vaeret muligt at afs@tte mindre partier levende krebs til bl.a. Sverige, Tyskland
og Frankrig. Priserne har ofte vzret gode (500-700 kr. pr. kg), men som fglge af de
smd partier er transporten besvarlig og omkostningstung, Gruth Hansen (1991). Enkelte
af de stgrre signalkrebseproducenter baserer dog produktionen pa en forventet privat
afs@tning til Sverige. Den svenske efterspgrgsel er stor i forbindelse med "krifta-fe-
sterne” i august mined, og afregningspriserne er generelt bedre end i Danmark. Abnin-
gen af graenserne mod @st har dog bl.a. betydet, at levende flodkrebs fra de baltiske
lande udbydes over hele Europa til relativt lave priser.

De senere &r har der varet tendens til at forbyde grenseoverfgrsel af levende krebs,
begrundet i faren for spredning af pest. Eksport til Sverige kraver, at den svenske im-
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portgr har indfgrselstilladelse fra Jordbruksverket, og sddanne tilladelser gives ikke for
levende krebs fra Danmark. Friskkogte krebs kan derimod indfgres i perioden 2. onsdag
i august til 1. januar, hvis modtager har den omtalte tilladelse, Jordbruksverket (1991).

Eksportmulighederne for flodkrebseyngel bruges som et af hovedargumenterne for at
forbyde signalkrebsen. Som krebsepestfrit omrde forventes Danmark at have gode mu-
ligheder for eksport af flodkrebseyngel, bl.a. til genetablering af naturlige bestande.
Yngelproduktion er imidlertid blevet almindeligt i hele Europa, og desuden foretrazkker
mange lande at producere de mere pestimmune signalkrebs, Larsen, K. (1990a).

7.3. Okonomiske muligheder

Tabel 7.2 viser en gkonomisk oversigt over et par modeleksempler pd krebseproduk-
tion. Produktionseksempleme er baseret pi 500 m? store oprensede vandhuller, da an-
lzeg af stgrre krebsevande kraver godkendelse i henhold til Naturfredningsloven (se
appendiks A). Krebsevandene forudsattes anlagt i henhold til beskrivelse i bilag 3.2,
og anlegsomkostningerne er, under forudsatning af et vesentlig brug af egen ulgnnet
arbejdskraft, opgjort til henholdsvis 7.500 kr. til oprensning og 500 kr. til investering
i ruser, hyttefade og lignende. I modeleksempel A og C1 afskrives og forrentes inve-
steringerne over en 10 &rig periode. Der opnds ikke fuldt udbytte med det samme, og
det manglende bidrag indtil da er derfor indregnet som et driftstab, der forringer
"DB I'. Det manglende bidrag er reguleret for bestandens vardizndring i perioden, jf.
bilag 3.1.

Modeleksempel A er i henhold til afsnit 4.2 opstillet som et hobbybaseret, ekstensivt
drevet og naturligt reproducerende krebsevand. Der udsettes 1.000 stk. flodkrebseyngel
4 5 kr. over en 3-rig periode. Krebsene passer sig selv, og der forventes en begynden-
de fangst af primert hanner fra det 4. 4r, Fgrst efter det 6. ar er der fuldt udbytte, sva-
rende i dette eksempel til 50 g pr. m? vandoverflade Arligt. I undersggelsen krever mo-
del A, jf. afsnit 4.2, kun dekning af stykomkostningerne (positiv "DB I"). Et ekstensivt
drevet hobbybaseret krebsevand er imidlertid under nzrvarende forudsztninger ikke
forbundet med sidanne omkostninger.

Modeleksempel C1 er et semi-ekstensivt naturligt reproducerende opdrzt med intensiv
fodring. Krebsevandet er baseret pd udsztning af 300 stk. 9 cm "sattekrebs” 4 18,50
kr. (enten flodkrebs eller signalkrebs). Det forudszttes, at foderudgifterne arligt udger
1.000 kr. pr. vandhul, og at der sker en begyndende fangst det 3. ir, primert af hanner
i konsumstgrrelse.
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TABEL 7.2 @konomisk oversigt. Eksempler pa krebseavl {etablering og "lebende"}.

MODEL A: MODEL C1: MODEL C2;
500 m? 500 m? som G1, men
okstenslv semi-ekstensiv labenda drift
1000 stk. yngel {3 ar) 300 9-cm krebs ("going
naturlig reproduk. naturlig reprod. concern™}
fedring
fuldt udb, 6.4r fuldt udb. 4.4r
kr./ér
Salg til konsum (réormal ar), lant 5.000 10.000 10.000
"Driftstab” (10 4r) 943 1.098 .
Foderomk. m.m. {normal &r), ialt 0 1.000 1.000
DB I" (tl v:-%dhu” krebs og arbejdskraft {normal ar)} 4.057 7.902 9.000
Pr. {(8) (16) (18)
Vadligeh., afskrivn. og forrentn. af vandhul m.m. (gns. 10 &4r) 1.214 1.219 150
Forrentning af bestandens salgsveardi 1.050 1.400 1.400
DB II" (il Zg;d' og arbejdskraft) 1.793 5.283 7.450
Pr. (4) (11} (15)
Zndring i DB 1l (kr./500 m?):
udbytte/afregningspris: 200 kr.fkg lev. vaagt +/- 10 pot. +/- 260 +/- 684
etablering af vandhul: 7.500 kr./500 m? +/- 10 pct. +/- 114 +/- 115
vaerdi v/normalprod.: 15 og 20.000 kr. +/- 10 pet. +/- 108 +/- 145
normalproduktion et ar tidligere + 545
realrente = 4 pct. i stedet for 7 pet. + 558 + 759

Note: Model A og C1 er eksempler p4 etablering over 10 &r. Madel C2 er eksempel pd igangvaarende
produktion (bilag 3.1).
1} Vedligeh. af vandhul {1 pct. af anlesgsomk.) + vadl., afskr. og forrentn. af invest. I ruser m.m.
2) Forrentn. og genindvinding af "mgl. likviditetsbidrag™ + bestandens veerdisgndring i etable-

ringsperiodan.
8000 4 PR ;500 m2 vandhul -"‘;i:l:-‘:z))
4000 -
2000 -
a
. udbytte (a/m=)

10 =20 30 a0 50 a0 70 8o ®0 100

Figur 7.2 Eksempler p& gkonomiske sammenhange. Udbylte (gram konsumkrebslmz). opdreetsform
(henholdsvis A=ekstensiv og C=seml-ekstensiv}, afregningspris (henholdsvis 200 og 220
kr./kg) samt "DB II"/vandhul.

Kilde: Egne beregninger.
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For at anskueligggre en "going concern” situation for modeleksempel C1 er der opstil-
let en model C2, der er baseret pi en lgbende produktion, som ikke tager hensyn til
etableringsomkostningerne, Bade model C1 og C2 krves, i henhold til foruds®minger-
ne i afsnit 4.2, i et vist omfang at kunne aflgnne arbejdskraft og areal.

Under de valgte forudsetninger giver bade ekstensive (model A) og semi-ekstensive
(model C) krebseopdrzt muligheder for at opnd en rimelig indtjening. Indtjeningsmu-
tighederne skal specielt ses pd baggrund af, at arbejdsbehovet anses for meget begran-
set efter etableringsfasen, og at der oftest ikke er reelle alternative anvendelsesvardier
pa mergelgrave, branddamme og andre vandhuller, der benyttes som krebsevande.

Kalkulerne bgr imidlertid tolkes med stor forsigtighed, Udbyttedata fra eksisterende
opdret er meget usikre, og endnu synes der ikke at veere overblik over de forskellige
produktionsfaktorers indflydelse pd udbyttets stgrrelse. Bide udbytte og afregningspris
har, jf. figur 7.2 og fglsomhedsberegningeme i tabel 7.2, stor betydning for indtjenings-
mulighederne. Der er taget udgangspunkt i den afregningspris, der ifglge avlerorganisa-
tionerne var geldende i 1991, og prisudviklingen vil i fremtiden afhznge bide af ud-
buddets stgrrelse og en eventuel efterspprgselsforggende indsats.

7.4. Udviklingsmuligheder
Status

Inden for de sidste 5 &r er der udsat en del ferskvandskrebs i gamle vandhuller bl.a.
med konsumsalg for gje. Der mangler dog generelt viden om driftssystemer og udbyt-
teforhold, og afsztningsforholdene prages til dels af 2 avlerforeninger, der indbyrdes
strides om, hvilke krebsearter, der bgr vere i landet.

Produktionen af konsumkrebs er stadig yderst begrenset og overstiger ikke, hvad der
kan afseettes lokalt uden egentlige markedsfgringstiltag. Det danske marked forsynes
heradover med ca. 90 tons importerede frosne krebseprodukter, der primazrt afszttes
via detailhandelen.

Mulige strategier

Analyseresultaterne indikerer, at der p& grundlag af relativt mange nyetablerede krebse-
vande vil ske en vis stigning i udbuddet af konsumkrebs inden for de naste 2-5 ar, Et
hovedspgrgsmal vil veere, om markedet kan udvides, og om der i den forbindelse skal
satses pa individuel markedsfgring eller pd en udvikling af felles markedsferingsstrate-



- 77 -

gier. En rekke strategiske muligheder er beskrevet i n@rvarende afsnit pé grundlag af
ovenstiiende analyser og krebsenes og krebseproduktionsformens karakteristika. Nogle
af disse karakteristika er i figur 7.3 opdelt i stzrke og svage sider ud fra et kriterie om,
at landbrugsvarer traditionelt stir starkest afsztningsmassigt, hvis pris og kvalitet kan
bruges som konkurrenceparametre.

Individuel markedsfgring

De hidtil beskedne krebsefangster er forbrugt af avlerne selv eiler afsat lokalt. En
egentlig markedsfgringsindsats har endnu ikke veeret ngdvendig, og der er flere ek-
sempler pa, at avlere ved relativt enkle midler har opniet et ry som stalddgrsleveran-
dgrer af levende ferskvandskrebs.

Afsetning i mindre mélestok af levende ferskvandskrebs kraver ofte relativt direkte
distributionskanaler og korte leveringsafstande. Ekstra handtering og lange transport-
afstande vil ofte vanskeligggre og fordyre levering af kvalitetskrebs (se senere omtale
af engelske forhold). Desuden giver en individuel afsztning smaproducenterne gode
muligheder for en selvstzndig profilering samt en troveerdig og fleksibel afsetning, pri-

Styrker:
- DK anses for at vesre pestir]

- sm& anleags- og driftsomkostninger

- miljigvenlig produktion

- speclalitel (eksotisk)

- friske pradukter (levends eller frlskicogts)
- smé mangder, men stigende udbud

Svagheder:
- manglende kulinarisk kendskab- dyrt produkt

- dyrt produkt

- lille udbud og seesonpreeget

- lang tidshorisont for produktion

- forbindes med krebsepest

- divergerende produktionsmalszeininger

Muligheder:
- pastfri status — anbefaling pa eksportmarked

- mulighed for Indtjening

- egnet til restaurationsbranchen

- "on trend” (milje, kvalitet, eksotisk)

- lokalafsestning og udfylde niche

- skabe prasferencer {oplysning og information)
- foreedle (frisk kogte)

Trusler:

- avergion mod at koge levende dyr

- substitution (frosne imp. krebs, rejer mm.}
- besvarligt produkt for forbrugerne

- nemmers med dybfrost

- begreanset aftagergruppe

- marked kan sendres i produktionsperioden
- forbud mod fremmeds krebsearter

- Ingen presference overfor krebseart

FIGUR 7.3 Stserke og svage sider ved ferskvandskrebs og krebseproduktionens karakteristika,

Kilde: Egen opstilling.
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matt pd baggrund af en direkte kontakt til aftager. Under sidanne forhold synes der
at vare basis for en vis lokal markedsfgringsindsats, der malrettes mod fx lokale re-
stauranter, fiskeforreminger og kgbedygtige forbrugergrupper. Der synes endvidere at
veere muligheder for at opnd en mere sikker afszting ved at indga faste leveringsaf-
taler.

Falles markedsfering

Stigende fangster vil givetvis krzve en udvidelse af markederne, og dermed et stigende
behov for markedsfgring. Levende krebs kan vare et vanskelig hindterbart produkt for
den enkelte forbruger, og vil pd den baggrund formentlig vzre vanskelig at markeds-
fgre overfor en bred forbrugergruppe. Levende krebs synes derimod at egne sig som
et specialitetsprodukt til restaurationsbranchen eller til specielt kgbedygtige forbruger-

grupper.

Stiger fangsterne s3 meget, at de enkelte avlere ikke selv magter et tilstraekkeligt mar-
kedsfgringsarbejde, vil et samarbejde mellem flere avlere, eller en decideret afsztnings-
organisation (fx en felles avlerorganisation eller en privat styret aftagervirksomhed)
sandsynligvis kunne fgre til en mere effektiv markedsfgringsindsats, end avlerne enkelt-
vis vil veere i stand til at yde. Koncentreres markedsfgringsarbejdet omkring formidling
af information til potentielle aftagere, og evt. kontakt mellem avlere og aftagere, vil
krebsene kunne afsattes lokalt, fx under et registreret flles identitetsmerke som ga-
ranti for kvalitet, priser og produktionsforhold. Hensigtsmessig afsatning af levende
krebs bgr formentlig veere baseret pd si lokal distribution som mulig for at sikre kvali-
teten, udnytte korte afstande samt udnytte direkte kontakter mellem avlere og lokalafta-
gere.

Da krebsefangsterne er begrenset til sensommeren, kan det vere en ide via markeds-
foringen at ggre de potentielle aftagere bevidste herom. De engelske avleres afset-
ningsorganisation for konsumkrebs (BCMA) har fx indfgrt en krebseszson fra juli til
oktober. Fgr szsonstarten kontaktes potentielle kunder med brev, hvori der informeres
om service og priser, som er faste for ssonen. Ud fra en sédan "reminder” kan kun-
derne (primzrt restauranter) planlzgge menuer, priser og salg for efteriret. England er
imidlertid ogsa et advarende eksempel p4, at en organisations indsamling og samlede
salg af konsumkrebs ikke er uden problemer. For megen administration og dérlige
kvaliteter forirsaget af megen hindtering, lange transportveje og for darlig emballage
har tidligere givet de engelske avleres afsztningsorganisation et alvorligt imagepro-
blem, Thomson (1989).
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En stgrre stigning i krebsefangsterne vil sandsynligvis medfgre et behov for mere orga-
niserede afsztningsforhold. Det kan i den forbindelse vare formalstjenligt at skabe
kontakter til, og opn4 leveringsaftaler med stgrre centrale aftagerled. Stgrre fiskeforret-
ninger eller centrale mellemhandlere (fx pi Fisketorvet i Kgbenhavn) vil eventuelt
blive interesserede i takt med stigende udbud, lavere priser og gget markedsfgring.
Derudover kan der konstateres en betydelig svensk efterspgrgsel efter levende eller
friskkogte krebs i s&sonen (august-september), der presser priserne op pa 4-500 kr. pr.
kg. Det er ikke tilladt at indfgre levende krebs til Sverige, men under forudsztning af,
at krebsene kan afszttes og konsumeres umiddelbart efter kogning (kan eventuelt koges
umiddelbart fgr afsejling), kraever en sidan foreedling kun begransede investeringer,

Ved meget store fangststigninger kan det eventuelt blive attraktivt at etablere forzdling
og afsztning af frosne krebs eller vakuumpakkede friskkogte krebs med henblik pi
detailsalg. Specielt afseetning af vakuumpakkede krebs til kgl vil formentlig krzve en
meget stor markedsfgringsindsats for at sikre en stabil afstning med en hurtig omset-
ningshastighed. Detailhandelen vil derudover stille stgrre produktkrav mht. kvalitet,
holdbarhed og visuel fremtoning, og vil, for de friskkogte krebs vedkommende, for-
mentlig kreve udsalgspriser pd maksimait 300 kr. pr. kg.

7.5. Vurderinger og perspektiver

Trods forventede stigninger i udbuddet af danske krebs forventes fangsterne fortsat at
kunne afszttes lokalt eller til relativt fi specialiserede aftagere (fx specielt kpbedygtige
forbrugere, restauranter og specialbutikker). Markedet mi dog stimuleres, hvilket sand-
synligvis kreever en mere bevidst opbygning af et image. Markedsfegringen af et sddant
image bgr formentlig rettes mod de specialiserede aftagergrupper. Profileringen kunne
tage udgangspunkt i, at der er tale om levende friskfangede krebs af en hgj kvalitet,
der er opdrzttet under sygdomsfri, miljgvenlige og etisk forsvarlige forhold. En egent-
lig krebseszson synes endvidere med fordel at kunne promoveres.

Ved en yderligere markedsudvidelse synes det store svenske marked umiddelbart inter-
essant, og forskellige muligheder for at trenge ind pa markedet bgr undersgges ner-
mere. Den svenske efterspgrgsel ma forventes at vare ved i en overskuelig fremtid
(bunder bl.a. i dybe traditioner), og pi den baggrund bgr mulighedemne for en mere
organiseret forzdling (kogning) og distribution undersgges.
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Produktion af krebs til salg gennem dagligvaresektoren vil formentlig krzve bide et
stort produktionsvolumen og en betydelig markedsfgringsindsats. Den forventede mak-
simale udsalgspris pa 300 kr. pr. kg svarer lgseligt ansléet til en engrospris pa 150 kr.
pr. kg fardigprodukt. P4 baggrund af modeleksemplerne i tabel 7.1 kan det under de
valgte forudsetninger beregnes, at der kun bliver et begrznset belgb tilbage til aflgn-
ning af primzrproduktion, forzdling, markedsfgring og distribution (20-50 kr pr. kg
svarende til 500-2.500 kr. pr. 500 m? vandhul). Det kan dog ikke udelukkes, at en
sadan forzdling senere kan blive rentabel pd baggrund af en udvikling af bide produk-
tionsteknik, distributionssystemer og markeder.

Under de nuvzrende pris- og produktionsforudsetninger ser gkonomien rimelig ud. Der
er dog stor usikkerhed omkring bide udbytte- og afsztningsmuligheder, hvilket ber
indgd i overvejelserne ved eventuelle satsninger pa krebseproduktion.
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8. Afsluttende diskussion

Rapportens undersggelser giver indtryk af, at der generelt er bide muligheder og pro-
blemer i forbindelse med opbygningen af alternative husdyrproduktioner indenfor fede-
varespecialitetsomridet. Produktionsgrenene imellem er der dog betydelige forskelle,
som der mé tages hensyn til ved valg af sivel produktions- som markedsfgringsstrategi,

Ved hjelp af den sdkaldte "screening” har det vist sig muligt at afdekke en rakke
specifikke muligheder og barrierer for produktion og afsetning af hjortekgd, kaninkgd
og ferskvandskrebs som eksempler p4 fodevarespecialiteter fra alternative husdyrpro-
duktioner. Disse konkrete resultater vurderes at kunne vere til nytte for interessenter
indenfor de respektive produktionsgrene. Generelt vurderes resultater af den karakter,
der fremkommer ved screeninger, at vere verdifulde med hensgyn til udvikling af ren-
table, alternative husdyrproduktioner. Undersggelserne synes bl.a. at fastsls, at etable-
ring/opbygning af rentable produktionsgrene ikke blot kan baseres pi enten tekniske
produktionsmuligheder eller p4 markedsanalyser. Alle vasentlige aspekter mi derimod
vurderes i en sammenhang, hvis de reelle gkonomiske muligheder skal afdzkkes.

8.1. Screening som metode

Beskrivelsen af markedet for fgdevarespecialiteter har i en analysemzssig sammenhaeng
vist sig at danne en veldokumenteret platform til afdekning af potentialer for aktuelle
alternative husdyrproduktioner indenfor omradet.

Det har imidlertid vist sig, at der ikke umiddelbart pa baggrund af overordnede analy-
ser kan opstilles generelle strategier og politikker for produktion, markedsfgring og
salg af alternative husdyrproduktioner. Analyserne af de tre eksempler p3 alternative
husdyrproduktioner viser siledes, at selvom der er fellestrek for de enkelte produk-
tionsgrenes muligheder (fx mulighed for #get indtjening ved opbygning af produktima-
ge og organisatorisk samarbejde), si bygger disse fzllestrak pd meget forskellige for-
hold med hensyn til produktionsteknik, afsetnings- og distributionsmuligheder samt
gkonomi. I den aktuelle situation er det derfor vigtigt, at en screening tager udgangs-
punkt i den konkrete virkelighed, siledes at der tages ngdvendige hensyn, hvor det er
pikrzvet, eller at projekter stoppes i tide, hvis der er for store barrierer. En god scree-
ning omfatter samtidige analyser af bade produktionstekniske, markedsmassige og
pkonomiske forhold.
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Landbrugets forsknings- og ridgivningsmessige krefter er hovedsageligt brugt pd pro-
duktionstekniske og driftsgkonomiske udviklinger af de enkelte produktionsgrene. Der
har derimod vzret en begrenset interesse for de markedsmzssige muligheder, specielt
for de mindre produktionsgrenes vedkommende, og fplgelig ogsa for en tilpasning af
produktionen til markedernes behov. Dette anses for en stor mangel, da alternative
husdyrproduktioner typisk afsattes pA markeder, der er relativt lidt gennemskuelige.
Enkelte producentorganisationer fra mindre produktionsgrene har dog ofret betydelige
ressourcer pa omfattende markeds- og forbrugeranalyser for derved at fastlzgge eventu-
elle afsmtningspotentialer - hvilket indikerer et behov for undersggelser af afsztnings-
mulighederne.

I rapporten er opstillet en metode, der ved hjelp af enkle analyser og en begrenset res-
sourceindsats sigter pd at sztte akigrer, der beskzftiger sig med alternative husdyrpro-
duktioner i stand til bredt at afdeekke muligheder og barrierer. Metoden - screeningen -
tager udgangspunkt i henholdsvis en generel analyse af det aktuelle marked (her mar-
kedet for fgdevarespecialiteter) og informationer baseret pd lettilgengeligt litteratur og
statistik samt personlige samtaler med relevante branchefolk, Gennem en screening af
de produktionstekniske, afsztningsmassige og gkonomiske forhold for en produktions-
gren, afdekkes potentialer, "faldgruber" og eventuelle flaskehalse pé et tidligt tidspunkt
i den planlagningsproces, der bgr gi forud for enhver satsning. Selvom screeninger
ikke fuldt ud kan baseres pa objektive informationer og fuldkomne analyser, kan de
medvirke til en betydelig forbedring af det overordnede beslutningsgrundlag - og der-
med i sidste ende chancen for succes. Afdzkkes muligheder, der sgges udnyttet gen-
nem en egentlig satsning, kan og bgr screeningen fplges op af mere dybdegiende ana-
lyser af specifikke markeder og teknikker.

8.2. Generelle muligheder og barrierer

Analyserne af de tre alternative produktionsgrene afslgrer som navnt en rekke fzlles-
treek i mulighederne for at udvikle alternative husdyrproduktioner i landbruget. Hvor
vidt disse muligheder kan udnyttes til at supplere den enkelte landmands indtjening,
synes dog at afhznge af, om en rzkke barrierer og problemer kan overvindes.

Muligheder

Bade hjorte- og krebseproducenter vil formentlig kunne afsztte begreensede mangder
specialiteter lokalt eller til specielt kgbedygtige nicher pi baggrund af selv relativt
enkle afsetningstiltag, mens kaninproducenteme fortsat vil kunne afsatte betydelige
mangder kaninkpd pd eksportmarkederne.
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Mulighederne for en forbedring af de gkonomiske resultater for de tre produktionsgrene
synes primart at henge sammen med bdde omkostningsreducerende foranstaltninger
samt produktudvikling og markedsfgring. Selvorn mulighederne maske synes at vare
begraensede, s vil det for alle tre produktionsgrenes vedkommende i en vis udstrek-
ning vaere muligt at udvide de eksisterende markeder eller at skabe nye hgjvardimarke-
der pd grundlag af et udvidet producentsamarbejde om bade transport, foradling, di-
stribution og markedsfgring. Specielt synes en felles profilering af produkternes kvali-
tet at veere en vej til at forbedre de alternative husdyrproduktioners konkurrenceevne.
Herunder er det en vasentlig opgave at skabe en troverdighed og tillid omkring pro-
dukterne. Dette kan fx ske via markedsfgring under et fzlles identifikationsmzrke, der
garanterer for pris- og kvalitetskontrollerede produkter.

Barrierer.

Nar der er tale om specialiteter, der samtidig ofte er hgjveerdiprodukter, vil markedet
altid vaere afgrenset. Udover de ovennavnte begrensede muligheder synes det da ogs
vanskeligt at finde markeder, der kan danne basis for reelle indtjeninger ved produktion
af henholdsvis hjorte, slagtekaniner og krebs.

Herudover er det en vasentlig barriere, at landmznd generelt ikke har erfaring med
selv at udvikle og markedsfgre deres produkter. Dette skyldes tildels, at den forsk-
nings- og ridgivningsmassige indsats til stgtte for landmands afsetning, markeds-
fpring og distribution af egne produkter hidtil har varet begrenset, jf. tidligere.

Der er dog grenser for, i hvor hgj grad man kan forvente, at den enkelte landmand skal
engagere sig i produktudvikling og markedsforing. Stgrre produktioner af fedevarespe-
cialiteter krever en betydelig indsats netop mht. disse forhold. Hvor landmasndene ikke
selv magter de krav, der fx stilles til undersggelser af markedernes behov, til udvikling
“af konkurrencedygtige produkter, til markedsfgring samt til effektiv distribution, synes
der at vaere en udbredt mangel pa eksterne interessenter (fx organisationer og virksom-
heder), der kan udfgre disse funktioner. Det synes fx at vare et vaesentligt problem, at
der ikke findes organiserede mellemled, der kan stille mzngde- og kvalitetsmassige
standarder for producenterne, og evt. bearbejde rAvareme pa den mide, som markeder-
ne gnsker, Tilsvarende er der problemer mhit. til den overordnede styring af distribution
fra producent til aftager,

Mennesker er som bekendt meget forskellige, hvilket har vist sig at veere en betydelig
barriere for udviklingen af rentable alternative produktioner. Sméproducenter har séle-
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des ofte vidt forskellige malsztninger med deres produktion, hvilket formentlig er en
medvirkende arsag til, at der inden for de analyserede produktionsgrene ikke har varet
den forngdne vilje til at bakke op om fzlles tiltag mht. forarbejdning og afsetning. I
rapporten omtales fx hjorteproducentermnes eget slagteri, Venidan, der gik konkurs i
1991, bla. som falge af en utilstrekkelig opbakning bag forarbejdning og afsatning.
Ogsi kaninproducenterne har, pa trods af dirlige erfaringer med en privat aftager,
besvar med at sikre loyalitet overfor egen afsztningsorganisation. Krebseproduktionen
kendetegnes ligeledes af forskellige holdninger til bl.a. valg af krebseart, hvilket har
medfert, at mulighederne har varet tydeligt hemmede.

Afslutning

En udvikling af alternative husdyrproduktioner synes at kreve en tveerfaglig indsats,
der bearbejder hele produktionssystemet, dvs. sével produktionstekniske muligheder,
markedsbehov, produktudvikling som organisering af distributions- og markedsfp-
ringssystemer. Udviklingen vil formentlig kreve et tzt samarbejde mellem béde er-
hvervsliv, producentorganisationer og enkelte landmand, ridgivningsvirksomheder samt
offentlige institutioner.

Som udgangspunkt kunne det typisk vzre en opgave for landbrugets egne organisatio-
ner at afdekke muligheder og barrierer for relevante produktionsgrene. Den beskrevne
metode - sammenhangende screeninger af bide produktionstekniske og markedsmassi-
ge forhold - vil pA en relativ ressourcebesparende mide kunne anvendes til sidanne
analyser og danne grundlag for konkrete strategivalg mht, bide produktion og markeder
samt konkurrence- og distributionsformer. Analyserne vil desuden kunne danne grund-
lag for mere overordnede beslutninger om fx:

- udarbejdelse af yderligere analyser pi centrale omrader,
- iveerksattelse af forskning inden for produktioner med relevante potentialer,
- samt afvisning af produktioner med manglende potentialer.
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English summary

Background and purpose of the report

Farmers are facing intensified income pressures and policy uncertainties which appa-
rently stimulate a search for alternative enterprises capable of generating additional
revenues. Alternative livestock enterprises have been suggested as one possible way
of generating such revenues. In this report, altemative enterprises are considered as
small-scale enterprises.

The evidence is, however, that farmers and consultants are not well-equipped to evalua-
te market possibilities and potentials of alternative enterprises outside their established
field of experience. One reason is that the emphasis in Danish agriculture has been on
production at the expense of market opportunities and distribution systems.

From this point of view it is relevant to consider how opportunities and barriers within
production, markets and economy can be evaluated as a whole. A method based on
"screening” of production techniques, markets and economy (see figure below) is deve-
loped to identify and evaluate possibilities and barriers for alternative livestock enter-
prises within the area of speciality food products. The method is used on three selected
enterprises: Deer, Rabbits and Freshwater Crayfish.

ALTERNATIVE
ENTERPRISE
1
F"I'HE%DI-}PJ\I?A-E:EN MARKETING ECONOMY
N
PERSPECTIVES

The screening method has proved to be suitable to identify important possibilities or
barriers concerning alternative enterprises. The method could improve basic knowledge
substantially and may help farmers in the process of making important economical
decisions regarding production and marketing.
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The market for speciality foods

Livestock production in Denmark is characterized by increasing specialization and
concentration in fewer but larger production units, dominated by pigs and dairy cattle.
New production systems respond, however, to a change in attitudes on nutrition, live-
stock husbandry techniques and the environment.

Commodities produced by alternative livestock are often characterized by special quali-
ty attributes, Given different consumer preferences, particular segments of the food
market respond individually to products with such specific characteristics. The specific
characteristics or qualities might not be directly recognizable. In order to obtain higher
prices for attributes relating to taste or production methods it is essential to create and
maintain or even increase reliable images that is percepted with confidence of consu-
mers. This includes advertising and promoting the characteristics of the products as
well as distribution through suitable channels.

A few large cooperatives dominate processing and marketing of traditional livestock
products. Based on high quality and high veterinary standards in production and pro-
cessing, these companies have established profitable markets for both primary, semi-
manufactured and highly processed food products. Products from alternative livestock
enterprises, however, are usually processed on local small-scale processing units.

Alternative livestock enterprises generally supply domestic markets, distributed directly
from the farm to the end consumer or through a range of speciality food retailers. Due
to limited markets, an increase in output will cause problems. Discount stores and
supermarkets demanding higher quantities, consistency, etc, are gradually taking over
marketshares from the speciality food sector. Despite this ongoing development, 2
limited number of smaller food stores probably will survive offering products and ser-
vices tailored to specific consumer demands. The foodservice sector (catering) is ex-
pected to buy a larger share of the total food production. Although demands from food-
service are changing from unprocessed products to processed convenience food pro-
ducts, the sector demand for speciality food products is expected to increase.

Alternative enterprises are characterized by uncertainty in production and marketing
conditions. Thus, the basic production strategy in Danish agriculture (mass-production)
is unsuitable for producing alternative livestock enterprises on a small-scale basis. In
this perspective, it seems to be important that farmers examine both production and
market possibilities in order to evaluate the profitability of relevant alternative enterpri-
ses.
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Three alternative livestock enterprises

Deer

Since the late 1970’s, there have been established more than 300 deer farms for veni-
son production in Denmark. The production is relatively simple and requirements for
buildings, inventory and labour are modest. Investments in fences and yards are op-
pressive, however,

In the absence of special deer processing plants, killing and processing are carried out
by local butchers. With the preponderance of fallow deer the annual Danish production
of farmed venison account for about 100 tonnes. The market potential for Danish far-
med venison seems to be very limited even though some 300 tonnes of venison are
imported annually and the output from hunting reach 700 tonnes. Retail sale is limited
by varied qualities and insufficient promotional activities. In addition, the world veni-
son markets are flooded with cheap game meat.

Commercial deer farming in Denmark seems to be unprofitable. In order to achieve
higher prices for deer products, a considerable improvement in advertising and pro-
motion is needed. It is important to tailor the venison products to particular markets
with consumer demands that match the special quality attributes that characterize the
products. Production capacity and market possibilities are probably insufficient to mar-
ket branded standardized deer products. Besides, Danish deer farmers have difficulties
in establishing profitable cooperative processing and marketing organisations.

It is expected that deer farmers could improve income even by low-scale marketing
activities. A superior marketing organisation could support and improve such perfor-
mances. However, processing and sale has to be carried out on a local basis. The mar-
ket may be expanded to a certain degree, but neither market potentials nor economic
Incentives seem to make substantial increase in production possible,

Rabbits

The consumption of rabbit meat is significant in South and Mid Europe. Even though
rabbit meat is nutritious and is low on fat and cholesterol the consumption in Denmark
is low. Danish production has dropped from 1 million rabbits in 1966 to 30.000 in
1986. The production was previously dominated by small-scale rabbitries, and the de-
cline was partly caused by general structural changes in the farm industry, However,
the production has been growing since 1986.
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The Danish consumption of rabbit meat is limited by general unawareness and aver-
sion. However, export demand is growing, and there seems to be a growing potential
for rabbit cuts. Establishing a new Danish slaughterhouse is unprofitable with the pre-
sent production of roughly 100.000 animals per year. For this reason a processing plant
in Esbjerg (Esbjerg Kaninslagteri) exports frozen rabbit carcases, and the other Danish
purchaser of rabbits, Dansk Kaninslagteri ApS (co-op), exports live animals to be
slaughtered abroad.

Even if export demand for rabbit meat remain unchanged, rabbit production seems to
be unprofitable. However, farmers could increase income through higher efficiency in
ptimary production (economy of scale, improved quality, etc.) and sale (effective trans-
port systems, improved utilization of processing units, etc.).

Freshwater Crayfish

During the last five years, an increasing number of crayfish ponds have been establis-
hed in Denmark. Danish crayfish farmers are dealing with two species suitable for
culture: The noble crayfish, which is native to the northern parts of Europe, and the
plague-resistant signal crayfish, which has been introduced to most parts of Europe
from USA.

Once established crayfish production is labour extensive. Production seems to lack
know-how concerning effective production systems and yields. Furthermore production
and market possibilities are influenced by different attitndes from producers and autho-
rities as to which species to produce.

The very limited Danish production of crayfish for consumption is sold locally without
significant marketing efforts. The crayfish are sold alive and seem to be suitable for
direct selling. Present yield levels and a farm-gate price of 200 Dkr per kilogram ma-
kes crayfish culture profitable. Increased catches which is expected in the nearest fu-
ture, can probably be sold on local markets or to special purchasers at this price. How-
ever, improved information and marketing activities addressed to restaurants and speci-
ality food stores may increase the demand.

Perspectives for Danish agriculture

According to the investigation of the market for speciality foods, there are evident
possibilities for alternative livestock enterprises, especially in order to meet an increa-
sing demand for better quality, health, environment protection and husbandry techni-
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ques. But due to limited markets for speciality foods, most of the alternative livestock
enterprises are not realistic alternatives to the established agriculture.

Concerning the three investigated enterprises, even small-scale marketing activities may
encourage sales of speciality food products to local or special markets with great pur-
chasing power. Cooperation in transport, processing, marketing and distribution could
lead to larger or new markets. Additionally higher product prices seem to depend on
better advertising and promotional activities in order to inform purchasers and consu-
mers of the merits of the various products.

Thus, there is a need for mechanisms for identifying and overcoming a number of
barriers to exploit some of the possibilities mentioned above. In this perspective there
is a need for research and advising concerning new production techniques, market
needs, product development, marketing and distribution.
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Bilag

Bilagsoversigt

Bilag 1. Drifts- og investeringsgkonomi, hjorte (tabel B1.1. - B1.8.)

Bilag 2. Drifts- og investeringsgkonomi, slagtekaniner (tabel B2.1. - B2.2.)
Bilag 3. Drifts- og investeringsgkonomi, ferskvandskrebs (tabel B3.1. - B3.3.)

Bilag 4.

Liste med alternative husdyrproduktioner.
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Bilag 1.1.
Tabel B1.1. Dekningsbldragskalkule, dadyrbeseetning.
Pr. moderdyr (da incl. ungdyr og hjort)’, 1990-priser™.

Slagteudbytte pr. moderdyr (arigt):

Udsestterda : 0,12 stk. & 50 kg x 0,55 4 25 kr. = 83 k.

0,02 stk. dede = 0 kr

Spidshjort : 0,43 stk. & 54 kg x 0,57 4 38 kr. = 503 kr.

Smalda : 0,29 stk. 4 41 kg x 0,57 & 35 kr. & 237 kr.
| alt Indtsegter 823 kr.
Foderomkostninger m.m. pr. moderdyr {&rigt):

Graes : 399 FE a 0,24 kr. = 96 kr.

He og lign. : 169 FEa 1,34 kr. = 226 kr.

Byg : 135 FE & 1,25 kr. = 169 kr.

Sojaskra : 16 FE & 1,50 kr. = 23 kr.

Slagteudgifter : 0,84 dyra 97 kr. = 81 kr.

Parasitbeh., dyrlsage, streelse, vit. & min. m.m. = B0 kr.
| alt omkostninger {ekskl. jord, stald, hegn, besstning og arbejde} 645 kr.
Aflanning til jord, stald, hegn, besestning og arbejde = 178 kr.
[Endring (pr. moderdyr) i aflenning af jord m.m. ved:

+/- 10 pet. i siagtepris +- 82 kr.

+/- 10 @re pr. grees- og he-FE +- 57 kr.

+/- 10 are pr. tilskuds-FE +- 15 kr.

+/- 1 FE/kg Hiveekst, kalve staldperiode +- 20 kr.

+/- 5 pet. fravaenning +- 34 kr.

0,20 stk. smalda til avi v. 15 mdr. (1,5 x sl.veerdi) + 86 kr.

Slagt spidshjorte fra stald d. 31/5 ved 50 kg, slagtepct. = 60 - 8 kr.

medtarer belaagningsgrad (moderdyr/ha) @ges med 12 pct.

Kilde: Vigh-Larsen, F. {19¢1a).

1) Forudszminger; vagt dder: 50 kg, 1 hjort pr. 20 dber, spidshjorte og smaldier slagtes fra graes d.
31/8, 5000 netto FE/ha, se endvidere bilag 1.3.

2) Afregningspriser fra hjorteavlerncs eget slagteri, Venidan, 1990.
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Bilag 1.2,
Tabel B1.2, Deekningsbidragskalkule, krondyrbeseetning.
Pr. moderdyr (hind Incl. ungdyr og hjort)’, 1990-priser®.
Siagteudbytte pr. moderdyr (arfigt):
Udseetterhind 0,12 stk. a110 kg x 0,55 a4 25 kr. = 182 kr.
0,02 stk. dede = 0 kr.
Spidshjort : 0,43 stk. 4115 kg x 0,57 & 38 kr. = 1.071 kr.
Smalhind : 0,29 stk. a2 92 kg x 0,57 a4 36 kr. = 547 kr.
I alt indtsegter 1.800 kr.
Foderomkostninger m.m. pr. moderdyr {arligt):
Grees : 680 FE & 0,24 kr. = 163 kr.
He og lign. : 284 FE & 1,34 kr. = 381 kr.
Byg : 322 FE a 1,25 kr. # 403 kr.
SoJaskra : 36 FE a 1,50 kr. = 54 kr.
Slagteudgifter : 0,84 dyra 125 kr. = 105 kr.
Parasitbeh., dyrlege, straelse, vit. & min. m.m. = 91 kr.
| alt omkostninger (ekskl. jord, stald, hegn, bessstning og arbejde) 1.197 kr.
Aflznning til jord, stald, hegn, besastning og arbejde = 603 kr.
#Endring (pr. moderdyr) | aflanning af jord m.m. ved:
+/- 10 pct. | slagtepris +- 180 kr.
+/~ 10 @re pr. gress- og ho-FE +- 96 kr.
+/- 10 are pr. tilskuds-FE +/- 36 kr.
+/- 1 FE/kg tilveskst, kalve staldperiode +f- 47 kr.
+/- § pet. fraveenning +/- 75 kr.
0,20 stk. smalhind til avi v. 15 mdr. (1,5 x sl.veardi) + 189 kr.
Slagt spidshjorte fra stald d. 31/5 ved 110 kg, slagtepct. = 80 - 8 kr.

medfarer belaagningsgrad (moderdyr/ha) eges med 12 pet.

Kilde: Vigh-Larsen, F. (1991a).

I) Forudsetninger; vagt hinder: 110 kg, 1 hjort pr. 20 hinder, spidshjorte og smalhinder slagtes fra
gres d. 31/8, 5000 nctto FE/ha, se endvidere bilag 1.3,

2) Afregningspriser fra hjorteavlernes eget slagteri, Venidan, 1990,
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Bilag 1.3.

Tabel B1.3. Blologiske forudsesetninger for opstiliing og beregning af deekningsbidrags-
kalkuler for krondyr- og dadyrbesetninger.

KRONDYR DADYR
Parameter Hindkalve Hjortekalve Dakalve  Hjortekalve
Kaive og ungdyr, tilvaakst:
Fravaanningsvaagt, kg 45 50 20 22
Vinterfodringsperiode, antal dage 220 220 200 200
Tilveskst | vintertodringsperiede, g/dag 160 230 70 110
Sommerfodringsperiode, antal dage 120 120 120 120
Tilveekst i sommertodringsperiode, g/dag 100 120 60 80
Veogt (alder 15 méneder), kg g2 115 41 54
Kalve og ungdyr, foderforbrug:
FE/kg tilveskst, vinterperiode 12 9 12 ]
FE lalt, vinterperiode 422 455 168 198
FE/kg tiveakst, sommerperiode 15 12 16 12
FE ialt, sommerperlode 180 173 108 115
Stambesgetning, reproduktion:
Dreagtighedsprocent 95 95
Kalvededelighed, pct. 10 10
Fraveanningsprocent 86 86
Fraveanningsdato 20/9 1010
Udskiftningsprocent 14 14
Dedelighad, moderdyr, pct. 2 2
Stambeseatning, fodring:
Vinterfodringsperiode, antal dage 165 165
Sommerfodringsperiode, antal dage 200 200

Kilde: Vigh-Larsen, F. {(1991a).
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Belagningsgrad og investering i hjortebesztning

Bilag 1.4.

Udfra et forventet udbytteniveau, der blandt andet afhenger af jordtype, graesart, af-
greesningsstyring, ggdningsniveau samt vanding, er der beregnet en teoretisk, vejleden-
de belegningsgrad for sommerperioden. Det er forudsat at 25 pct. af greesmarksproduk-
tionen slettes til hg eller ensilage, og de resterende 75 pct. antages produceret jzvnt
gennem perioden 1/5-30/9. Hvis opdraet og spidshjorte skal gresse pd samme areal,
skal belzgningsgraden s®nkes med ca. 1/3.

TABEL B1.4 Beregnet belzgningsgrad (moderdyr/ha) ved forskelllge greesudbytte-

niveauer (FE/ha).

Udbytteniveauer 800 2.500° 4.000° 6.000*
Hest, 1. slest 0 0 1.000 1.500
Til afgreasning 800 2.500 3.000 4.500
Antal hinder/ha® 1,8 5,5 6,6 10,0
Antal daer/ha® 3.2 10,0 12,0 18,0

Noter:

1) Sandjord (Jb.or. 1-3). Ugedet og afgrasning i storfolde. Variation i udbytteniveau: §00-1000 FE/ha.

2} Sandjord (Jb.or. 1-3). Normalgpdet i forhold til praksis og afgresning i storfolde. Variation i
udbytteniveaun: 1000-4000 FE/ha.
3) Sandjord (Jb.nr, 1-3). Normalggdet i forhold til praksis

flytning. Variation i udbytteniveau: 3000-5000 FE/ha,
resning i skiftefolde med regelmassig flytning,

4} Jb.or. 3-4. Normalggdet i forhold til praksis og afg

5) 450 FE/ind, afgrassct i perioden 1/5-30/9.
6) 250 FB/d4, afgressct i perioden 1/5-30/9.

og afgrasning i skiftefolde med regelmeessig

Kilde: Egen opstilling efter: Vejledende belzgningsgradsberegning, Landbrugsministeriet (1988) og Afgrg-
deudbytter fastsat af Statens Planteavisforsgg pA grundlag af forsggsdata (note 1, 2 og 3), Rude, S.

(1986).

TABEL B1.5. Arlig forrentning af beseetningsveerdi', (kr./ha).

Avisdyrspris Omkostning/ha ved moderdyr/ha (kr./ha).
kr./stk, 3 6 10 12 18
1.000 210 420 700 840 1.260
2.000 420 840 1.400 1.680 2.520
3.000 630 1.260 2.100 2.520 3.780
4.000 840 1.680 2.800 3.360 5.040

Note: 1) Afskrives ikke, Forrentning af driftskapital (realrente) = 7 pet.

Kilde: Egne beregninger.
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Bilag 1.5.
Omkostninger til hegn og fangfolde til hjorteavl
TABEL B1.6 Eksempler pa Investering | hegn og fangfoide, 1000 kr.
Areal  Ydre hegn' Indre hegn® Fangfold® lalt
ha kvadratisk +25% kvadratisk +25% kvadratisk +25%
2 17,0 21,2 4.2 5.3 5,0 26,2 31,5
5 26,8 33,5 6,7 8,4 7,0 40,5 48,9
10 38,0 47,4 9.4 11,9 10,0 57,4 69,3
20 53,7 67,1 13,4 16,8 10,0 771 93,9

1) Ydre hegn: Kvadratisk areal er sjeldent forekommende, hvorfor der er tillagt 25 pet. hegnslengde.
Meter yderhegn = v'ha x 4 x 100 x pet.forlengelse. Pris, eksl. arbejde = 30 kr./m.

2) Indre hegn: Baserct pd opdeling af farmen i 4 folde (kvadratisk arcal og metertilleeg ph 25 pot.).
Meter indre hegn = vha x 2 x 100 x pet.forlzngelse. Pris, eksl. arbejde = 15 kr./m.

3) Omk. til indfangnings- og sorteringsenhed afhenger bla. af de anvendte materialer, stgrrelsc og
udformning, samt af farmens stgrrelse.

Kilde: Egne beregninger cfter Vigh-Larsen, F. (1991a).

TABEL B1.7. Arlige omkostninger tll hegn og fangfolde, kr.!

Arlige omkostninger pr. moderdyr ved

Areal Kr. pr. hektar belggningsgrad (moderdyr/ha.), +25% hegn (kr/moderdyr).
ha kvadratisk +25% 3 6 10 12 18

2 1.996 2.400 800 400 240 200 133

5 1.234 1.490 497 248 149 124 83

10 875 1.056 352 176 106 88 59
20 588 718 23% 119 72 60 40

1} Realrente = 7 pet., afskrivning over 10 &r samt vedligcholdelse = 1 pet., bvilket giver en &rlig ydelse
pa 15,24 pet.

Kilde: Egne beregninger.
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Bilag 1.6.

Tabel B1.8. - Driftsplan for hjortebesztning

April/maj: Udbinding i mildt vejr (klove klippes fgrst pA ungdyr).
Slagtming fra stald, hvis ungdyrene har den rette stgrrelse (krondyrkalve: min. 86
kg levende vagt, didyrkalve: min. 43 kg levende vagt), eller nir afregningspri-
serne er optimale.

Juni: Kelvning og merkning af kalve.
Evt. parasitbehandling af ungdyr.

August/september: Ungdyr slagtes.
Hjortenes gevir fjernes, sd snart det er feerdigfejet.

September/oktober: Kraftfoder tildeles for tilveenning af kalve.
Kalvene fravaennes og opstaldes,
Hjorte lukkes ind til brunstgrupper af dier/hinder (fjernes igen henholdsvis d.
20/12 og d. 30/11 for at undgi sene kelvninger).
Udsztterdier/-hinder slagtes.

Oktober/december: Flushingfoder tildeles, bl.a. hel byg.

December/april: Vinterfodring (hg, kraftfoder og mineralblandinger).
Vurdering og opdeling i aldersgrupper.

Kilde: Egen opstilling efter bl.a, Vigh-Larsen, F. (1991a).
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Bilag 2.1.
Tabe! B2.1. Dsskningsbidragskalkule, slagtekaninbesatning.
Pr. avisbur (moderdyr Inci. ungdyr og han)', 1291-priser.

Slagteudbytte pr. avisbur (arligt):

Slagtekaniner : 32,6 stk’ x 25,65 kr./stk’. = 836 kr.!
Foderomkostninger m.m. pr. avisbur (arligt):

Pillefoder : 32,6 stk. x 9,57 kg/stk®. x 2,0 kr./kg = 624 kr.

He, halm, el,

dyrieege m.m.: 32,6 stk. x 2 kr./stk. = 65 kr.
| alt omkostninger (ekskl. stald, inventar, beseetning og arbejde) 689 _ kr.
Aflenning pr. avisbur til stald, inventar, bessstning og arbejde {arligt) = 147 kr.
Aflonning pr. slagtedyr = 4,50 kr.
fEndring (pr. avisbur) | aflenning af inventar m.m. ved:

+/- 10 pct. | afregningspris +- 84 kr.

+/- 10 pet. i antal unger pr. avishun pr. ar +- 15 kr.

+/- 10 are pr. kg. piliefoder +- 31 kr.

Kilde: Egne beregninger.

1) Gnos. 7 unger pr. kuld. En han til 15 avishunner.
2) S kuld A 7 stk. nir dregtighedsprocenten er 80. 7 pct. dgdelighed.

1) Sats A-pris: 9,50 kr pr. kg levende vagt 0 leveringsvzgt pA gns. 2,7 kg/stk. (Geldende pris for

bade Esbjerg Kaninslagieri og Dangk Kaninslagteri Aps. i foriret 1991},

4) Dansk Kaninslagteri Aps, Logster fratreklker prisen 50 ere til Kaninafgiftsfonden pr. kanin leveret,

hvilket umiddelbart forringer aflgnningen pr, avisbur med godt 16 kr.far.

5) Totalforbrug af pillefoder pr. kuld ( 7 unger pr. kuld};
Avlshunnens foder i dregtighedsperioden
Hunnens og ungers foder i diegivningsperioden
Ungdyrs foder i fedeperioden,

2,7-2,9 FE pr kg tilvekst (ca. 7 kg pillefoder/kanin})

Andel af avishannens foder
Tab ved dedelighed

Foderforbryg i alt pr. kuld
Foderforbrug pr. slagtekanin

Kilde: Egne forudsmtninger pd baggmnd af bl.a. Balle, E. (1988).

4.5 kg.
10,0 kg.

490 kg.
1.5 ks.
2.0 kg

67.0 kg.
957 ka.
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Bilag 2.2,
Tabel B2,2. Investeringsomkostninger m.m,,
slagtekaninbeseetning. (Baseret pa sken).
Pris/enh. 15 avisdyr 30 avisdyr 100 avisdyr
(kr.) (stk.)  (kr.) (stk.) (kr.) (stk.) {kr.)
Avisdyr': & 100,00
Arlige omkostninger ialt®: {15) 105 (30) 210 (100) 700
Inventar®;
bure til avisdyr a 158,00 (15) 2.370 (30} 4.740 (100} 15.800
redekasser a 110,00 {14) 1.540 (28) 3.080 (93) 10.230
ungdyrsbure* a 174,00 (23) 4.002 (40) 6.960 {(125) 21.750
fodertrug® a 17,50 {120) 2.100 (220) 3.850 (700) 12.250
drikkevantiler a 8,75 {60) 525 (110) 963 (350) 3.083
vandcisterne a 195,00 (1) 195 (2) 390 (5) 975
diverse, slanger m.m. 800 1.000 2.000
lalt inventar: 11.532 20.973 66.068
pr. avisbur {moderdyr): 824 749 710
Arlige omkostninger inventar ialt®: 1.757 3.196 10.069

Kilde: Egne beregninger.

1) Avlsdyrsprisen varierer, men kontrollerede avisdyr koster normalt 100 kr./stk. ckskl. moms, Ellers
regner man med 25 kr./minedsalder, Det anbefales at anskaffe 10-15 gode avlsdyr, for selv at

producere og udvalge avlsdyr til en gnsket besetningsstgrrelse, Balle, E. (1991).

2) Fomeatning af driftskapital, realrente = 7 pet.

3) Priseksempler p4 "saml-selv"
Priscrne er ekski. moms,

vark, Bach, E. (1991),
4) 6 ungdyr pr. bur. Som en sikkerhedsmargen beregnes 8-9 unger/kuld.

5) 2 fodertrug pr. avlsdyrsbur, 4 trug pr. ungdyrsbur (er opdelt i 2).

inventar, Feerdigsamlede bure koster ca. 30 kr. ckstra pr. moderdyr,
og afskrivningstid anslis til 10 &r, Ale Savverk (199 1) og Hedensted Sav-

6) Realrente = 7 pct., afskrivning over 10 ir, vedligehold = 1 pet. Arlig ydelse p& 15,24 pet.
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Bilag 3.1.

TABEL B3.1. Rentabllitetsberegning for eksempler pé krebseproduktion, 10 arig perio-

de, 500 m? vandhul (kr.)".

"Manglende betalinger” : Investeringer®

konsum + foderkeb = nettoindt. "mgl. lkvid.- yngel/ vandhul,
salg tetsbidrag™ seottokrebs  ruser m.m.

Model A*:
ar0 0 0 0 0 1.700 7.500
ari 1] 0 0 5.000 1.700 500
ar 2 1] 0 0 5.000 1.700 1]
ar 3 0 0 0 5.000 0 0
ar 4 1.700 [H] 1.700 3.300 0 0
ars 3.300 0 3.300 1.700 0 0
aré 5.000 o 5.000 0 0 ]
ar 10 5.000 0 5.000 0 1] 1]
Nuvesrdi ved 7 pct. p.a. i rente 16.861 4,774 7.967
Beregnede arlige omk. (7 pct. realrents, 1 pet. vedligehold): vandhu® = 1.214 kr.
Krebs® = 1.050 kr.
"Driftstab™ = 943 kr.

Model C*:
ar 0 1] 0 0 1] 5.550 8.000
ar1 0 1.000 -1.000 10.000 0 0
ar2 0 1.000 -1.000 10.000 0 0
ar3 5.000 1.000 4.000 5.000 0 1]
ar 4 10.000 1.000 9.000 0 0 0
ar10 10.000 1.000 9.000 - 0 0 0
Nuveerdi ved 7 pct. p.a. i rents 22.161 5.550 8.000
Beregnede ariige omk. (7 pct. realrents, 1 pet. vedligehold): vandhut® = 1.219 kr.
Krebs® = 1.400 kr.
"Driftstab” = 1.098 kr.

Noter: 1) Salgspris = 200 kr./kg. levende vgt. Udbyite = henholdsvis 50 og 100 g/m® Vandhul < 500 m’

krever ingen tilladeise fra Amtsridet. Pvrige forudsetninger ifglge bilag 3.2.

2) "Mgl. likviditetsbidrag” = forventet DB i normalar (A: 5.000 kr., C: 9.000 kr.} + nettoindtzgt.

3) Yngel = 5 kr./stk. og settekrebs = 18,5 kr./stk. Oprensning = 7.500 kr. og ruser m.m. = 500 kr,

4) Model A: Ekstensiv krebscopdrzt, med udsetning af 1.000 stk. yngel over 3 ar. Krebsene
reproducercr og passer sig selv, fangst af hovedsageligt hanner i konsumstgrrelse.

5) Realrente = 7 pct., 1 pet. vedligehold og forrentes pa 10 &r.—»15,24 pct. af investerings nuveerdi.

6) Forrentning af bestandens realisationsverdi (skennes henholdsvis 15.000 og 20.000 kr.)

7) "Driftstab” = forrentning og genindvinding af "mgk. likviditetsbidrag" (10 ar) — 14,24 pct. af
“"mgl, likviditetsbidrag"+muverdi af krebseinvest. + bestandens skgnnede realisationsverdi ved
fuld prod., Landskontoret for Driftsgkonemi (1989).

8) Model C: Semi-ckstensiv opdret, med udsztning af 300 stk. 9-cm krebs, naturlig reproduktion,
intensiv fodring (kartofler + roer = 1.000 kr./ar), fangst af hovedsageligt hanner i konsumstgrrelse.

Kilde: Egne beregninger.
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Bilag 3.2.

Anleg af krebsevand samt priseksempler pa yngel og s@ttekrebs

TABEL B3.2 Anilsg af krebsevand.

Egnet dam, mergelgrav eller s& temmes for vand
{kan evi. bruge en gammel markspre|jtepumpe).
Oprenses, mudderlag fijernes og keres bort
(evt maskinstation og eget arbejde, 14 tusinde kr.).
Sten udleagges til skjui
(egne marksten).
Treeer og buske fjernes fra kanten
(skal veore lysabent og udsat for vind).
Bundplanter udsasttes
(kildemos og kransnal, der er bunddeskkends, Itproducerende og tedeemne).
Yngel eller "seattekrebs” udsssites.
Spead yngel; 5-10 stk./m bredleengde | undervandsvegetationen over en 3-drig periode
{kraver taet, lav undervandsvegetation).
9-cm krebs; 3 stk./m "egnet" bred
(kreaver gode skjulmuligheder: sten, redder m.m.).

Kilde: Egen fremstilling.
Ruser: fra 75 kr./stk., Almoselund Flodkrebseopdrzt (1991).

TABEL B3.3 Priseksempler pa krebseyngel og seettekrebs.

Flodkrebs™:

Yngel 2-4 uger gamle; fra 5 kr./stk. (0-500 stk.) til 3,5kr./stk (>5000 stk.)
Yngel 5-8 uger gamile; fra & kr./stk. (0-500 stk.) til  4,5kr/stk (>5000 stk.)
1 ars krebs; fra 10 kr./stk. (0-500 stk.} til 8,5kr./stk (>5000 sik.)
Kensmodne hunkrebs {min. 9 cm); 22 kr./stk.

Kensmodne hankrebs (min. 9 cm); 15 kr./stk.

Rognbesrende hunkrebs (min. 120 sag); 155 kr./stk.

Signaikrebs®:

2 ars ssottekrebs, hanner; 15 kr./stk.

2 &rs swmttekrebs, hunner; 20 kr./sth.

Kilde: BEgen fremstilling efter:
1) Almoselund Flodkrebseopdrat (1991). Priser excl. moms, og ordrer over 3.000 kr. leveres
fragtfrit.
2) Larsen, K. (1990). Priser geeldende i 1989, excl. moms.
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Bilag 4.
Alternative husdyrproduktioner

Eksempler pa nichemuligheder for dansk landbrug.

Akvakultur Ferskvandskrebs
Karper
Drreder
Al

Bier Honningbier
Skerebier (til figavlere)

Kgdproduktion Fritgiende grise
Fritgiende hgns (zg og ked)
Gas
ZEnder
Perlehgns
Slagteduer
Hjorte
Slagtegeder
Slagtekaniner
Skummetmalkskalve
Specielle kgdkvagracer

Pelsdyr Chinchilla
lider
Kanin
Mink
Raev

U Angorakaniner
Far (finuld)
Lamaer
Mohairgeder
Nubiskged

Vildtfugle Agerhgns
Fasaner
Harer
Vagtler

Malkegeder
Regnorme (til kompostering eller fiskeri)
Vinbjergsnegle

Kilde: Egen fremstilling.
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Appendiks A. - Relevante love og bekendtggrelser for de tre produktionsgrene.

Hjorte

Ifglge Lov om hjortehold (nr. 224 af 22. april 1987) og Bekendtgprelse om hjortehold
m.m. (nr. 391 af 5. juli 1988) skal en indhegning med hjortedyr registreres som hjorte-
farm til Veterinardirektoratet senest to méineder efter dytenes indsettelse (§ 2), hvis:
a) hjortene udelnkkende holdes med henblik pa erhvervsmessig kgdproduktion eller
salg af avlsdyr, b) det indhegnede areal er P4 mindst 1 ha, c) alle dyr er maerkede og
forsvarligt indhegnede, d) indhegning er indrettet med godkendt aflivningsfold (§ 3).
Kun kron- og davildt ma indszttes og holdes i indhegning (§ 4), og aflivning m4 alene
foretages af ejeren, dennes personale eller en af landbrugsministeriet autoriseret eller
bemyndiget person (§ 6, stk. 2). Veterinardirektoratets krav til merkning, indhegning
og aflivningsfolde fremgar af bilag til bekendtggrelsens § 4, stk. 1. Loven gelder ikke
for dyrehaver, der sorterer under vildtforvaltningen. Dyrehaver skal dog registreres jf.
Bekendiggrelse om hegning af dyrehaver m.m. (nr. 390 af 5. juli 1988). Lov om opdrat
af vildt og reve (nr. 341 af 14. maj 1992) fastswtter rammerne for landbrugsministe-
rens handleomrade for bl.a. opdrat af hjortevildt. Der lzgges bl.a. vegt pa fysiologiske
samt adferds- og sundhedsmassige behov.

Bekendtgprelse om slagtning m.v. af hjortedyr og vildt (nr. 645 af 2. oktober 1987)
omhandler slagtning, tilvirkning og udfgrsel af kgd. Der kreeves bl.a. dyrlegekontrol
og godkendelse af tilvirkningsvirksomheder. Landbrugsministeriets Bekendtggrelse om
husdyrsygdomme hos hjortedyr (nr. 55 af 17, jan. 1989) og Veterinzrdirektoratets Be-
kendtgprelse om kvaegtuberkulose hos hjortedyr (nr. 844 af 12, december 1991), giver
veterinzrdirektoratet kompetence til at gennemfgre ngdvendig sygdomskontrol.

Ferskvandskrebs

Lov om ferskvandsfiskeri (nr. 330 af 14. maj 19929 erstatter den gamle lov fra 1965,
der indeholder regler vedrgrende krebseavl i Danmark. Loven gelder ikke for lovligt
bestdende og lovmedholdeligt indrettede dambrug, samt for lukkede vande i enkelt-
mands, det offentliges eller selskabers eje. Fiskeri af krebs er reguleret, bl.a. med
mindstemnal p4 90 mm, m4lt fra pandetomens spids til den faste bagkant pi svgmmevif-
tens midterstykke. Desuden er krebsen fredet fra 1. okt. til 31. juli (hun) og fra 1. okt.
til 31. marts (han) vedkommende. I omrader omfattet af Ferskvandsfiskeriloven er det
forbudt at udsztte krebs og fiskearter, der ikke hgrer til den oprindelige danske fauna,
medmindre fiskeriministeren har givet tilladelse hertil. Det vil sige, at der ikke er hver-
ken mindstemdls- eller fredningsbestemmelser for krebs (bl.a. signalkrebs), der udset-



- 108 -

tes og udnyttes i vande friholdt fra Ferskvandsfiskeriloven.

Af notat fra Ferskvandsfiskerilaboratoriet (afdeling af Danmarks Fiskeri- og Havundex-
spgelser) fra efterdret 1990 fremgér det, at Danmark har forpligtet sig til at fglge en
rekke internationale anbefalinger vedrgrende bevarelse af truede arter og spredning af
fremmede arter. Med baggrund i Bern-konventionen®) og konklusionen fra et mgde
i The International Association of Astacology (Lausanne, august 1987). anbefales det
medlemslandene at regulere salget af levende krebs. Det skal s4 vidt muligt sikres, at
dyr ved reintroduktion er parasit- og sygdomsfrie. Desuden bgr introduktion af ikke-
hjemmehgrende arter af krebs til det naturlige miljg forbydes, og sifremt dette allerede
er sket, bgr yderligere spredning forhindres, Berg, S. (1990).

Landbrugsministeriets bekendtggrelse nr. 382 af 16. juni 1986 forbyder al indfersel af
levende krebs fra udlandet, medmindre der gives tilladelse fra Veterinzrdirektoratet.
Tilladelser har ikke veret givet siden en skerpelsesbeslutning af 29, angust 1990, og
ellers blev der kun givet tilladelse til import af levende tyrkiske krebs til konsum,
Veterinerdirektoratet (1991).

Iflge Naturfredningsloven (§ 43) skal endringer af "naturlige spers tilstand" eller
"tilstande i moser" have amtsradets tilladelse, hvis sgerne er over 500 m? (gelder ogsa
mergelgrave, grusgrave, m.m.) eller hvis moserne er over 1/2 ha. Myndighederne kan
alts bremse signalkrebsens udbredelse i alle sper over 500 m?,

Slagtekaniner

Lov om slagtning, forhandling, udfersel og indfprsel af kaniner (nr. 163 af 12. maj
1965 og nr. 536 af 13. dec. 1972) og Bekendtggrelse om samme (or. 27 af 5. jan. 1989)
fastslar, at slagtning kun mé finde sted p4 af landbrugsministeriet autoriserede slagteri-
er. Ud- og indfgrsel krzver ligeledes autorisation, Privatslagtning til stalddgrssalg er
ikke omfattet af loven.

Af Bekendtggrelse om afgift ved slagtning og ved eksport af kaniner og ved salg af
angorauld (nr. 273 af 23. april 1992) fremgar regler for opkrevelse af produktionsaf-
gift i henhold til EF’s bestemmelser (afgiften udgpr 0,50 kr, pr. slagtet kanin eller
levende udfgrt kanin).

1) Den Europ=iske naturbeskyttelses-konvention.



